Jedná se o otázky platné v akademickém roce 2005/2006. Otázka týkající se J.M.Keynese a otázky 16-23 jsou pouze vypsány z knih a proto pro jejich úplnost doporučuji navštívit přednášku doc. Bažantové, jelikož informace tam podané, nejsou k nalezení a vyžaduje je u zkoušky (obzvláště ot.23). Jinak kde je psáno, že je to z učebnice, mám tím namysli Holmana (taková šíleně tlustá zelená knížka). Hodně štěstí a snad tyto materiály k něčemu budou. Zee

1. Starověcí filozofové a ekonomie, patristika, scholastikové a odraz kanonického práva v ekonomickém myšlení a počátky renesančního myšlení
Ekonomické myšlení starověku:

· názory se nevyskytují samostatně, ale jako součást náhledů na celek

· základy vycházejí z naturálního hospodářství (svobodných rolníků, otroků ještě nebyl tak vysoký počet)

· Homér – popisuje jak se dá dívat na to, co dělá zemi bohatou→válka, daně od porobeného obyvatelstva, částečně obchod; když je někdo bohatý, je také ušlechtilý

· Hesiodos – zdroj bohatství=práce→“Práce a dny“

· Xenofont (430 – 354 př.n.l.)

· „Oikonomikos“ (Sparta) – zaměřuje se na základ ekonomiky, v podstatě pojednává o správném řízení zemědělské usedlosti, o vztahu člověka k půdě, nikoliv o vztazích mezi lidmi ve směně

· stejně jako Platon žákem Sokrata

· zabývá se dělbou práce→kterému stavu jaká práce přísluší→bohatí mají řemesla znát, ale nevykonávají je

· viděl význam dělby práce pro růst produktivity, ale nedocenil význam obchodu, přestože Athény byly v jeho době obchodním centrem

Peněžní hospodářství:

· Solon a jeho reformy – regulace hospodářského života a kontrola obchodních transakcí

· snaha o státní regulaci hospodářství v zájmu zachování klidu uvnitř státu

· Perikles – v jeho době organizace práce ve velkém

· řemeslníci začali být placeni podle kvalifikace

· pozornost směřována na kolonie (blízko řec. poloostrovu)→poskytovány výhody, aby se tam lidé stěhovali

· poprvé je za účast v lidovém sněmu poskytován plat

Platon (427 – 347 př.n.l.):

· „Republika“ (či „O státě“) - Politeia

· nemá rád každého→před očima se mu hroutil jeho ideální stát Athény, a nevyhovovala ani Sparta

· kdo chce být bohatý, nemůže být ctnostný

· ze znechucení vším konstruuje svůj ideální stát→3 vrstvy

· 3.stav – drobní řemeslníci, rolníci, žili normálně – pracují, obchodují

· 2.stav – vojáci – mají bránit stát, v době míru mají sportovat, nemají mít ani vlastnictví, ani rodinu

· 1.stav – vládcové=filozofové – řídí společnost, neměli mít rodinu (měli-li děti, ty měly být odebírány od rodičů), obydlí, majetek, měli mít vše společné (i ženy)

· je označován jako první komunista

· jeho pojetí peněz je kartalistické – nahlížel na ně jako na pouhý symbol stvořený a garantovaný státem, ne jako na zboží

· absence soukromého vlastnictví u horních tříd měla být zárukou toho, že se budou řídit vyššími hodnotami→oligarchická vláda „přirozených“ kast měla být zárukou pořádku a stability (nevysvětlil ovšem, kdo do které kasty, a podle jakého kritéria bude patřit)

· Politeia byla pouhou utopií, stála na předpokladu, že společnost má svou přirozenou elitu, která se nemusí nikomu zodpovídat a která má v rukou vládu bez toho, aniž by k tomu bylo zapotřebí demokratických mechanismů

Aristoteles (384 – 322 př.n.l.):

· ovlivnil starověk i novověk→církevní dogmata, i výklad práva

· systematik – rozdělil známou vědu do systému a tak ji i vykládal

· zavedl pojem ekonomie (v Nikomachově etice) – což je dobré konání pro celou rodinu, včetně sloužících a otroků

· opakem ekonomie je chremantistika – zlé konání – shromažďování peněz ne za účelem abych se uživil a měl se dobře, ale jen z rozmaru

· na rozdíl od Platóna neodmítal demokracii, neobával se společenské změny, pokud přinášela pokrok

· otroctví obhajoval jako přirozenou instituci, dokonce se domníval, že jsou otroci od přírody, svými vrozenými vlastnostmi, předurčení k těžké fyzické práci

· směna:

· ideální – směna zboží za zboží (zboží-zboží)

· akceptoval – směnu zboží za peníze a ty následně za zboží (zboží-peníze-zboží)

· chremantistika – směna zboží za peníze, nebo peníze za peníze (zboží-peníze, nebo peníze-peníze)

· teorie spravedlivé ceny:

· měly by se usměrňovat stejnorodé typy zboží→etický pohled na hospodářství→odsuzuje peníze z peněz=úroky→tedy i lichvu

· zboží může mít dva účely – spotřeba samotného výrobce, nebo směna

· spravedlivá cena=spravedlnost ve směně, nikdy však nevyslovil, co si pod spravedlivou cenou představuje - v Etice Nikomachově uvedl, že boty se mají k obilí, jako švec k farmáři→to se stalo předmětem sporu u scholastiků, mnozí ji pochopili tak, že spravedlivá cena má odrážet náklady na výrobu zboží a rozvíjeli nákladové teorie hodnoty (Duns Scottus, Albertus Magnus)

· podle jiných myslel Aristoteles spravedlivou cenou takovou, která se vytváří pod vlivem volné konkurence kupujících a prodávajících

· v izolované směně dvou lidí je podle něj vždy interval, který uspokojuje obě strany (jeden chce minimálně 6, druhý zaplatí maximálně 10 – spravedlivá cena podle Aristotela je tedy 8)

· peníze a lichva:

· měl metalistické pojetí peněz→nebyly zavedeny státem, ale vznikly spontánně s rozvojem směny – vyvinuly se ze zboží, které bylo všeobecně přijímáno a tak se stalo prostředníkem směny – oběživem

· peníze plní funkci ekvivalentu→měří hodnotu ostatního zboží

· odlišoval přirozené používání peněz (oběživo, zásoba peněz u farmáře pro hladký chod statku) a nepřirozené používání peněz (hromadění peněz jen za účelem hromadění – peníze vznikly pro směnu, nebo pro hromadění)

· lichva – vrcholně nepřirozené používání peněz→peníze jsou sterilní – jsou oběživem sloužící směně a proto se ve směně nemohou zvětšovat, protože je směna ekvivalentní (směňují se stejné hodnoty)

· v pohledu na lichvu se mýlil, jelikož nerozlišil peníze a kapitál (mnohdy si dlužník nepůjčuje peníze jako oběživo, ale proto aby je investoval – půjčuj si ne oběživo, ale kapitál, který již není sterilní, ale je produktivní)→neviděl to proto, že společnost ve které žil, byla tvořena zemědělci a řemeslníky, v jejichž výrobě kapitál nehrál výraznější roli

· podle něj je povolání člověka a společenský stav vrozený, daný

· hledal přirozenou spravedlnost v chování člověka→přirozené bylo to, co potřeboval ke svému přežití→člověk je tvor politický (zoon politikon), který si na rozdíl od zvířat uvědomuje Dobro a Zlo, proto potřebuje stát, aby mu zajišťoval právo a spravedlnost a zároveň jej chránil před ním samým

Ekonomické myšlení Říma:

· nenalezneme ekonomicky geniální ideje

· významný je právní odkaz – nabytí bohatství – po právu (válka je vnímána také jako legální způsob nabytí bohatství

· Cato – otrokář, velkostatkář

· ideál=velkostatek zásobující sám sebe

· „manažerské metody“ pro zvýšení efektivity otrocké práce – kupovat mladé otroky, prodávat staré otroky, oddělení jejich bydlení aby se nedomlouvali, systém trestu a odměny

· bratři Gracchové (Tiberius a Gaius)

· problém=vrstva svobodných bezzemků→vznesli požadavek maximální výměry půdy=pozemková reforma→stát měl legálně získanou půdu prodat, nelegálně získanou darovat bezzemkům

· Varro – návrat vlastníků k půdě→aby jen nežili v Římě a na statek jezdili jen pro peníze

· Cicero

· hovoří o plebejích  optimánech (musí se jim věnovat pozornost, připouští velký obchod, protože přináší to země to, co se nevyskytuje

· lichva je legální zdroj peněz

· nenáviděl z ekonomických důvodů Kartágo (proto ty jeho plamenné řeči)

· období kolonátu:

· otroci hospodaří částečně na svém

· prvotní křesťané – nihilistický vztah k práci (nesejí ani nesklízí, ale bůh jim nedá zahynout)→zdroj obživy=milodary

Ekonomické myšlení středověku:

Patristika:

Sv. Augustin

· začal vyzvedávat práci, jako základní stupeň pro vstup do nebe a také jako ochranu proti hříchům, aby mohli žít jako správní křesťané→aby mohli žít a dávat milodary

· nejčestnější práce je na půdě=zemědělství

· nejhanebnější=lichvářství, velké obchodnictví=ti, co zneužívají peníze

Scholastika, kanonické učení:

Tomáš Akvinský (1225 – 1274):

· nutnost systematizovat křesťanské učení→nalezl vzor systematizace v Aristotelovi→vybral etický, mravoučný pohled jako vůli Boha

· „Summa Theologica“ – pokusil se dosáhnout harmonie mezi Aristotelovou filosofií a křesťanskou teologií→jeho filosofie označovaná jako tomistická syntéza

· jako první uznal právo na soukromé vlastnictví (právně), s tím, pokud je s ním bohulibě nakládáno (pokud ne, mohlo být zabaveno, uvalena na dotyčného klatba...)→výjimka – nouze ohrožující život (smrt hladem)→křesťan si mohl vzít cizí majetek (na poli brambory)→jedině tehdy se nestal hříšníkem

· teorie spravedlivé ceny – ceny zákonné – určeny autoritou na životně nutné předměty=obilí, cibule, pivo

· ostatní zboží – procházelo trh při zohlednění nákladů a zisku, ale mělo odrážet společenské postavení účastníků – chudý tedy měl platit méně

· je tedy nemorální prodávat za cenu vyšší, než je cena spravedlivá

· odsudek velkého obchodu – není potřebný pro získání zboží nezbytného pro život

· kramáři – malí obchodníci byli bohulibí (malý obchod)

· velkoobchodníci – skupování zboží, půjčování peněz→nebohulibí→lichváři úplně mimo křesťanství (židé)

· lichva:

· odsouzení úroků→poplatek za určitý čas, kdy byly peníze půjčeny, ale čas patři Bohu→nelze tedy kupovat něco, co patří Bohu

· v pojetí peněz vycházel z Aristotela – peníze=oběživo a argumentoval sterilitou peněz – peníze se nemohou ve směně zvětšovat

· půjčování peněz prováděli židé (proti tomu nemohli vlastnit půdu jako křesťané)

· dlužník ale může projevit patřičnou vděčnost při půjčení→sloužilo to k obcházení zákazu lichvy

· připouštěl ale, že lze ospravedlnit odměnu za půjčování něčeho, co přináší vypůjčovateli užitek (např. pronájem hospodářství – může požadovat nájem, protože pro nájemce má užitek = hospodářství je plodné)

· stejně jako Aristoteles nedokázal rozlišit oběživo a kapitál (neviděl rozdíl mezi nájmem hospodářství a půjčením si peněz na koupi hospodářství)→nepochopil že peníze nejsou odměnou za peníze samotné, ale za to, co si lze za ně koupit

· poměrně jasný názor na stát – moc vládce pochází od lidu a je určena pro lid→je v tom obsažena myšlenka, že lidé jsou konečným zdrojem moci (tato myšlenka kontrastovala s myšlením merkantilistů a spíše připomínala myšlení liberálů)

Čechy:

· Hradecký rukopis – vychází se z tomismu

· kritika nepoctivých obchodníků (zvlhčování koření, aby bylo těžší...)→směřoval proti nečistému obchodování a vyzvedával význam zemědělské práce

- 15. století:

· již se objevují „ekonomické“ publikace

· Antonio Marini z Grenoblu

· poradce Jiřího z Poděbrad→kolem r.1461 spis „Rada Jiřímu z Poděbrad o zlepšení kupectví v Čechách)

· podílel se na tvorbě mincovního řádu→měnová reforma – snaha o sjednocení měr, vah, mincí

· obchod je potřebný – ne velkoobchod→je dobré zvát cizí obchodníky, aby domácí obchodníky zdokonalili

· král by měl ze svých zdrojů půjčovat na rozjezd obchodníkům, navrhoval také „obchodní soudy“

· Pavel Žídek (1413 – 1471)

· rozsáhlé encyklopedické znalosti, ale konvertoval mezi křesťanstvím, kališnictvím, židovstvím→díky tomu ztratil autoritu a důvěru ostatních učenců

· „Spravovna“ – 1471 – vytvořena na dvoře J. z Poděbrad→obsahovala rady, jak spravovat Království české

· v minci nestačí obsah drahé kovu, ale jde o důvěru v minci (Polsko – na něj nebyly uvaleny klatby, uznáno jinými státy, ale ekonomicky zaostalejší→přesto jejich mince byla mezi obchodníky lépe přijímána)

· městská práva – zprávy o směně a obchodu čerpáme z právní literatury

- „Hospodářská“ literatura v 15.-16.století

· Georg Agricola – píše jak těžit suroviny

· Tadeáš Hájek z Hájku

· Mikuláš Černobýl zvaný Artemius

· Frýdlantské instrukce – vytv. Adam Chrala Hanáš na panství Albrechta z Valdštejna

- 16. a počátek 17.století

· období veleslavínské vzdělanosti→D.A. z Veleslavína – slovník

· J.A.Komenský:

· jako první začal učit jak učit→psaní didaktických učebnic→zaváděl po Evropě laické školství

· český spis „Listové do nebe“ – chudí si stěžují Kristovi, ten se táže boháčů co je na stížnostech pravdy, ti odpovídají – 5.list je rozhřešení

· latinský spis „Štěstí národa“ – rozebírá podmínky za nichž se národ stane šťastným a bohatým→těmi jsou vzdělání, víra, domácí panovník, právní pravidla, rozvoj obchodu a řemesel; v tomto díle dal také moderní definici národa

· „Obecná porada o nápravě věcí lidských“ – 7 částí (vše přeloženo až 1993) – pro nás důležité části – Obecné probuzení, Obecné osvícení, Vševěda

· východisko všeho zkoumání→filozofie, ne teologie

· jedna z konkrétních oblastí ve filozofii – ekonomika→vyhází ze správy rodinného bohatství, ale vidí i ekonomické úlohy státu→musí poskytovat určité veřejné povinnosti (služby)

· základní hledisko – hospodárnost, užitečnost, pracovitost→pracuji teď, abych se teď měl dobře, ne abych se měl dobře na nebi→zůstal etický pohled na práci

· odmítal obchodní monopoly, ale akceptoval existenci určitých konkurenčních monopolů→cíl=slušná konkurence

· mírový soud – mimo jiné pozornost i na ekonomické problémy – i úloha státu→míry, váhy, správa cest, nemusely by být války (tedy by nebyly daně

Ekonomické myšlení renesance:

· objevují se konkrétně zaměřené spisy→kde je bohatství jak se to má s penězi v ekonomice

· období klasického zlatého standartu→mince z drahých kovů

· o znehodnocení mincí psali Nikolas Oresmius, Mikuláš Koperník, Jean Bodin

· Thomas Gresham→Greshamův zákon→mince se v oběhu obrušují, proto navrhl obroubkování mincí, aby se tomu zabránilo

· dochází ke stahování hodnotných mincí a nastupují méně hodnotné, které však mají stejnou platební funkci

· formování centralistických států, rozvoj tržních mechanismů, formování jednotné vlády

2. Merkantilismus v Anglii a Francii

· praktická hospodářská politika→základem zkoumání je co je bohatství=suma drahých kovů (dobyvačná válka, obsazování nových území, nejspolehlivější=zahraniční obchod)

· zahraniční obchod – za vyvezené zboží je zaplaceno drahými kovy→v praxi to moc nefungovalo→bullionismus(v Anglii 15.-16.století) – zákaz vývozu drahých kovů ze země

· 17., 1.pol.18.století→do jedné země lze méně dovážet, důležitý je ale celkový souhrn obchodu se všemi státy (platila představa, že samo zboží není zdrojem bohatství)

· snaha o co nejnižší náklady→za tím účelem byla sepsána celá řad doporučení

· Anglie – Thomas Mun, Francie – Jean Baptist Colbert→u obou podpora manufaktur, ale zejména zámořského obchodování

Anglie:

· manufaktury – existují jak šlechtické, tak městské

· Thomas Mun(1554-1612)

· předseda Východoindické společnosti

· bohatství Anglie ze zahraničního obchodu

· období zakládání velkých akciových společností

· více teorie, zahraničního obchodování, lze užít zlato, ale v koloběhu se k němu zase dostat

Francie:

· více praktické, zaměřeno na manufaktury (zejména šlechtické a se státním podílem)→zejména na uspokojení požadavků domácích(francouzské galanterní zboží – parfémy, látky...)

· potlačení zemědělců→nadále udržení nízkých cen obilí→nízká cena chleba→nemusí se platit takové platy zaměstnancům v manufakturách→výsledkem jsou levné, konkurenceschopné výrobky

Z učebnice (Holman)

Merkantilismus:

· v 17.-18.stol. v západní Evropě

· jde o soustavu ekonomických doktrín, ne o ucelený systém ekonomického myšlení

· doba vzniku a upevňování centralizovaných monarchií, doba koloniální expanze a budování impérií→proto největší rozmach ve Francii a Anglii

· nezabývali se celosvětovými myšlenkami jako scholastikové, ale soustředili se na národ – jak zvýšit národní bohatství, sledování národních zájmů...

· období „raného kapitalismu“

· merkantilisté posunuli ekonomické myšlení od morálních úvah k praktickým problémům obchodu a budování státu

· většina autorů byli obchodníci, bankéři, vysocí státní úředníci→orientace na národní hospodářskou politiku→doporučení odrážela zájmy panovníka nebo jejich vlastní

· merkantilistické doktríny odrážely proces budování státu a také tomu napomáhaly

Národní bohatství a zahraniční obchod:

· obecné blaho, na rozdíl od scholastiků, ztotožňovali s velikostí a silou monarchie→hlavní cíl byl růst národního bohatství (u raných merkantilistů to byl státní poklad, který umožňoval panovníkovi vydržovat silnou armádu, nutnou k vedení válek a expanzi impéria)

· šlo především o relativní růst národního bohatství v porovnání s jinými národy, protože ty byly rivalové, které bylo nutno předehnat→bohatství=zbraň národa

· peníze zvětšují národní bohatství, u pozdních merkantilistů to byl příliv peněz do země→bohatství národa je tedy zahraniční obchod – jeho význam byl v jeho aktivní bilanci→politika země tedy měla být podle merkantilistů tomuto podřízena – tedy zajištění, aby země měla exportní přebytky=doktrína obchodní bilance

· byli přesvědčeni, že rezerva drahých kovů je pro národní hospodářství životně důležitá – jiné národy lze oslabit a ochudit tím, že se jim prodá zboží a získá jejich zlato

Doktrína obchodní bilance:

· vedla k ochranářské obchodní politice zaměřenou na omezování dovozu a podporu vývozu→vysoká cla, exportní monopoly, devizové regulace...

· exportní monopoly – společnosti mající od státu výhradní právo na provozování obchodu s určitým teritoriem – britsko-holandská Východoindická společnost (monopol na obchod s Indií) – z nich pohádkové zisky, z nichž značná část pak plynula jako daně do státní kasy→merkantilisté měli vysvětlení→exportní monopol udržuje vysoké exportní ceny, tím měly přispívat k aktivní obchodní bilanci, protože byly dosahovány na úkor zahraničních odběratelů

Struktura vývozu a dovozu:

· pro dosažení dlouhodobých přebytků obchodní bilance – dovoz potravin a surovin a vývoz zboží s vysokým podílem přidané hodnoty – řemeslnické a průmyslové výrobky

· domácí trh byl otevřen dovozu levného zahraničního obilí→předpokladem exportního úspěchu je levná domácí pracovní síla a předpoklad pro ni jsou nízké ceny zboží pro základní spotřebu – tedy potraviny

· levné obilí→nízká domácí mzda→nízké náklady→vysoká konkurenceschopnost domácího zboží na zahraničních trzích (Colbert otevřel trh levnému zámořskému obilí, přestože tím likvidoval domácí zemědělce)

· zemědělství nebylo pro merkantilisty důležité, jelikož preferovali řemesla a obchod, jelikož ta přispívala nejvíce aktivní obchodní bilanci

· čím méně se doma spotřebovalo, tím více zbývalo na vývoz→podporovali vše, co vedlo ke snížení spotřeby

Vývoj merkantilistického myšlení:

Raný merkantilismus:

· první merkantilistické dílo Itala Antonia Serry – Stručné pojednání o příčinách..(1613)

· 1.pol.17.stol. – velké množství merkantilistických spisů vesměs politicky a ekonomicky zaměřeny – autoři obvykle obhajovali určitý typ merk. politiky

· raní merkantilisté, tzv. bullionisté prosazovali politiku devizových kontrol a zákaz vývozu drahých kovů ze země→prakticky vývozci museli prodat získané zahraniční měny státu

· Thomas Mun (1571 – 1641)

· „Bohatství Anglie v zahraničním obchodě“ (1664) – klasické dílo merk.

· jeden z ředitelů Východo-indické společnosti – ta se stala terčem kritiky bullionistů, že má s Indií pasivní obchodní bilanci a anglické zlato se hromadí v Indii→Mun vystoupil proti bullionistům – není podle něj důležité, aby Anglie měla aktivní obchodní bilanci s každou zemí, ale aby měla příznivou celkovou bilanci

· rovněž odmítal zákazy vývozu zlata ze země – je užitečné aby země zaplatila zlatem, přivezla suroviny, které přepracuje a zpět je prodala, ale za více zlata

· obhajoval doktrínu obchodní bilance – argumentoval spořivostí a použil analogii jednotlivce a národ→když jednotlivec vyrábí přebytky, tak bohatne, a analogicky národ také→čistý export je rozdíl mezi výrobou a spotřebou, tedy představuje úspory

Pozdější vývoj merkantilismu:

· nic co bychom v hodinách dělali, tak to vypouštím...a ani se mi to nezdá podstatné

3. Merkantilismus ve střední Evropě a kamerální vědy v rakouském soustátí konce 18. a polovině 19.století – počátky národní hospodářství jako součást výuky práv na UK

Merkantilismus v Habsburské monarchii – pol. 17.stol. – pol.18. stol.

· jen nepatrně opožděn vývoj v porovnání s Francií a Anglií

· inspirace z Fr. a Angl.

· zaostalé byly podmínky, ve kterých se to rozvíjelo→problémy jak obchodovat, když není infrastruktura→po 30-ti leté válce snahy o její modernizaci(až za Marie Terezie a Josefa II. – např. návrhy na zesplavnění Vltavy a Labe(až 1841 – aby to právně sedělo)

- 40.léta 17.stol – 1665:

· praktické návrhy, ve většině nerealizované (snaha aby Čechy nebyly příliš ekonomicky silné)

· snaha vytvořit z Prahy kupecké centrum, zlepšit infrastrukturu, podpora vzniku manufaktur=merkantilistické projekty

· Kryšpín Fuck z Hradiště, Johann Vogler, Gerhard Leux z Luxensteina, Pavel Hynek Morgenthaler(1469 – „Hlavní příčiny rozkvětu a úpadku státu“)

- 1666 – konec 70.let 17.stol.:

· praktické a teoretické působení Johanna Joachima Bechera (1625-1683)

· „Politické pojednání“

· založení Obchodního kolegia(1665) – organizovaná ministerstva se všemi pravomocemi

· byl pozván, aby provedl totéž, co Colbert ve Francii, ale neměl tytéž pravomoci, nad ním ještě stál předseda dvorské komory→všichni docela kradli→ukvapeně Becher na konci 70-tých let odchází ze strachu před perzekucí za nezákonné machinace

· založil manufaktury u Vídně, zámořskou obchodní společnost (ta však zrušena pro uznání pragmatické sankce zahranič.panovníky – Fr., Hol, Angl.)

· „Politické pojednání“- 2.vydání obsahovalo dokumenty o zakládání manufaktur, jak je založit apod.→údaje o možnosti vymínit si monopol výrobu pro tu svou manufakturu;dílo psáno německy

· analyzoval trh:

· monopol, polypol, propol→díval se na ně z ekonomického hlediska

· monopol – dominantní postavení při výrobě i prodeji

· propol – monopol z hlediska trhu, ne výroby

· polypol – omezené zdroje, které díky tomu, že k nim má každý přístup, tak není nikdo uspokojen→nechválí to, mělo by to podle něj omezeno

· po tomto rozboru dochází k názoru, že je nutná státní regulace→jediný možný způsob aby se všichni uživili, je instituce státních kolegií (jako jediné vzniklo komerční kolegium)

· podzaměstnanost ekonomiky→málo práceschopných(po 30-ti leté válce)

· donucovací pracovny:

· měly by být dvojí – „dobrovolné“ – děti, žebráci – aby si vydělali na chléb a „káznice“ – ti co něco udělali=trestanecké práce

· aby se mohly objevit, musely být přijaty zákony proti tulákům a žebrákům

· 1669 – Filosofické pojednání o vlastních příčinách štěstí a neštěstí

80.léta 17.stol. – počátek 18.stol.

· teoretická a praktická činnost W.Schrődera, P.W.Hőrnigka, J.K.Bořka

· podpora panovníka (Leopold vyhlásil státní doktrínu merkantilismu)

· Schrőder – jak by měl být upevněn a uspořádán obchod

· P.W.Hőrnigk (1638 – 1713)

· nejvýznamnější v této hospodářské oblasti

· psal spíše pojednání z oblasti mezinárodního práva

· katolík, působil v Pasově u arcibiskupa, přešel k Leopoldu I., nespojen s žádnou aférou

· 1684 – „Rakousko nade vše“

· forma díla – vytyčil 9 hlavních zásad a kolem nich se vše točí→dílo přetrvalo několik desetiletí (stručně – dal tezi co by se mělo, a pak povídal atd...)

· hlavní zásady:

· všechny suroviny se mají zpracovat v zemi

· žádná půda nesmí zůstat ležet ladem

· úkolem státu je zařídit dostatečný počet pracovníků pro zpracování surovin

· peníze (kovy) nemají být uloženy v truhlách, ale mají být v oběhu

· návrh, aby obyvatelé kupovali pouze domácí zboží, pokud by kupovali cizí, tak pouze výměnou za jiné zboží

· nákup z první ruky

· dovoz surovin z ciziny v surovém stavu

· prodej přebytků do zahraničí za drahé kovy

· nedovážet, když lze vyrobit, i když budou výrobky horší

· Jan Kryštof Bořek (zemřel 1730)

· nenapsal knihu, ale psal pojednání→určeno úředníkům, či panovníkovi

· navrhoval založení komerčního kolegia v Praze (před tím bylo pouze ve Vídni) – když bylo založeno, tak nebyl dosazen do jeho čela, tak jak chtěl

· návrh sjednotit míry, váhy, protože byly neshody v čem je měřeno a váženo→pro české země stanoven příkaz, aby byly užívány tzv. pražské míry

· navrhoval – něco jako banku (půjčky pro místní manufaktury)

· povinné požární pojištění

· všichni ze zástupců uznávali existenci cechu – ty, mají určité zlořády, ale přesto jsou považovány za prostředek k regulaci trhu

- 1.desetiletí 18.stol. do 40.let 18.století:

· omezování cechovních zlořádů, moci cechů, zavádění jednotných celních sazebníků, stejné normy pro zakládání manufaktur

· sestavování celních tabel (1731-35) – do té doby se nevědělo, co se exportuje→soužilo ke statistickým účelům obchodu

· 1731 vydán Generální cechovní patent

· období bez výrazných praktických či teoretických osobností

· období vlády Karla VI.→úřednický, právně-regulativní přístup

Kamerální vědy (2.pol.18.stol.-1.pol.19.století)

50.-60. léta 18.století

· vliv fr. osvícenců, vliv přirozenoprávních koncepcí→odmítnutí teorie společenské smlouvy(u nás)včetně autorů(Hume ano, Locke ne)

· panovník přestává být absolutistický, stává se osvícenským

· období prvních právních kodifikací

· kamerální vědy dělali právníci, kteří se podíleli i na kodifikacích→J.H.G.Justi, J.Sonnenfels(přesvědčil Marii Terezii aby byla zrušena tortura), K.A.Martini(záslua na prvním očkování proti neštovicím)

· J.Sonnenefels založil kamerální vědy

· Marie Terezie:

· šok ze stavu země když nastoupila na trůn→základem země se mělo stát vzdělané úřednictvo→nutnost založení škol

· zal. Vídeňskou rytířskou akademii

· 1763 – Vídeňská univerzita – právnická fakulta→stolice kamerálních věd

· u nás 1784 na UK→až do 1948→státní obor, určitá úřední místa nemohli zastávat ti, kdo neabsolvovali kamerální vědy(politické vědy)

· univerzitní výuka→výklad, učitelé, žáci, existence určitých monografií→dostupnost širokému okruhu→dělá se v systému politických věd ve smyslu společenskoprávních věd

· politické vědy:

· věda policejní – věda veřejnoprávní (předpisy jak vést, řídit stát)

· obchodní věda – obchodní a hospodářské právo

· finanční věda – finance, finanční právo

· rozdíly mezi merkantilismem a kameralismem:

· zdroj bohatství v zemědělství

· zdůvodnění zemědělských reforem→tzv. raabizace→po zrušení velkých klášterů→velká půda ve státním vlastnictví→dávala se do pachtu obyvatelům

· populacionismus→kolik je lidí – daně, vojsko, co kdo vlastní→soupis katastrů

· důraz na rozvoj vnitřního trhu, rozvoj neexportních manufaktur→používá se užitková bilance→čím pracovně náročnější, tím lepší

· regulace trhu prostřednictvím ovlivňování nabídky a poptávky a úvěru

70.léta 18.stol. až konec 18.století:

· J.Sonnenfels (1733-1817), Leopold Schultz

· J.I.Buček (1741-1821)

· působil v Praze

· „Pojednání o policii“

· zabývá se zejména velikostí zemědělských usedlostí při přerozdělování

počátek 19.stol. až pol. 40.let 19.století:

· začátek – průmyslová expanze Anglie

· pronikání liberálních idejí→smysl je svobodné podnikání

· povinné užívání Sonnenfelsovy učebnice až do školního roku 1847-48→vysloužena kritika ze strany H.J.Watterotha(Vídeňská univerzita), W:G.Kapetz(1781-1857) – „Nauka o rakouském politickém zákonodárství“

· naše ekonomika→vždy vycházela z veřejnoprávního základu, takřka nikdy nevyužívá statistiku (v podstatě lepší hospodářský zeměpis), makroekonomická ekonomická věda

1.pol.19.století:

· mimouniverzitní kamerální myšlení

· postupné pronikání liberálních principů a znalosti díla A.Smithe v kombinací s národní kamerální teorií a potřebami→blaho státu je v našich podmínkách na prvním místě

· stále se hovoří o českém, jako zemském (ne nacionálním) patriotismu

· Georg Franz August Buquay (1781 – 1851)

· bohatý, osvícenský šlechtic, vlastnil sklářské i textilní manufaktury

· navrhoval hypoteční listy toho státu→dalo by se jimi platit, což by podpořilo rozvoj hospodářství

· Lexa z Aehrenthalu (1777-1843)

· „Státní hospodářství podle přirozených zákonů“

Z knihy:

· kameralisté ovládali ekonomické myšlení střední Evropy cca od pol. 18.stol. – pol.19.stol.

· kameralismus – určitá „odrůda“ merkantilismu – sdílel s ním zejména doktrínu obchodní bilance a ideu silného státu, ale ideálem kameralistů byl osvícený panovník, který pečuje o blaho poddaných

· soustředili se ne na teorii, ale na praktické otázky hospodářské politiky

· na rozdíl od merkantilistů byli kameralisté univerzitní profesoři a založili na univerzitách výuku kamerálních věd, z nichž se poté vyvinula národohospodářská nauka

· hlavní znaky:

· důraz na populační růst→všechny ekonomické a politické úvahy podřízeny snaze o zvýšení počtu obyvatelstva

· důvody:

· mocenský – čím více lidí, tím větší armáda

· fiskální – čím více lidí, tím více daňových poplatníků

· poptávkový – čím více lidí, tím větší poptávka, tím větší trh a tím větší výroba

· důraz na růst populace byl kvůli skutečnosti, že v průběhu 18.stol. docházelo v Rakousku k poklesu obyvatelstva

· oproti merkantilistům, kteří toužili po přílivu zlata a stříbra, kameralisté viděli v aktivní obchodní bilanci nástroj zvyšující zaměstnanost→neviděli bilanci peněz, ale bilanci práce→vývoz zvyšuje na domácím trhu poptávku po zboží a tím také poptávku po práci, naopak dovoz zboží ze zahraničí vytlačuje domácí zboží, snižuje poptávku po práci a zaměstnanosti→ aktivní obchodní bilance tedy zvyšuje v zemi zaměstnanost→s růstem zaměstnanosti je růst populace, protože lidé na vyšší výdělky reagují zvyšováním počtu svých dětí→národ je bohatší a silnější

· Johan von Justi:

· „Staatswirtschaft“ - 1755

· v podstatě zakladatel kamerálních věd

· stoupenec silného státu, který má odpovědnost za obecné blaho→proto zastánce regulativní politiky státu

· měl zásluhu na zahájení výuky kamerálních věd (vědy policejní, obchodní a finanční) na rakouských univerzitách, když 1752 na žádost Marie Terezie založil první katedru kamerálních věd na Vídeňské univerzitě, následně vznikaly katedry kamerálních věd i na jiných univerzitách

- Joseph von Sonnenfels

· „Zásady policie, obchodu a financí“ – 1765

· profesor na univerzitě ve Vídní, poradce Josefa II.

· stoupenec osvícenského absolutismu a josefínských reforem→dostával se do střetů s velkostatkářskou šlechtou a s jezuity

· na vysoké škole se kolem něj soustředila skupina žáků, přejímajících a dále šířících jeho myšlenky→lze hovořit o Sonnenfelsově škole (jedním z žáků byl i Joseph Butschek, profesor na pražské univerzitě, díky němuž se 80 let kamerální vědy vyučovaly výhradně ze Sonnenfelsovy učebnice, až po roce 1848 se začala národohospodářská nauka vyučovat poznamenaná klasickou politickou ekonomií)

· nalezneme u nich pokusy hierarchizovat národohospodářská odvětví podle významu (což bylo typické i pro merkantilisty i fyziokraty) a rozlišovat práci na produktivní a neproduktivní

· za základ hospodářství považovali zemědělství→řemesla a obchod mohly růst jen na prosperujícím zemědělství

· práce služebnictva a jiné služby považovali za neproduktivní práci

· důraz na zemědělství vycházel částečně z ideálu samozásobitelské ekonomiky (která není závislá na zahraničí, z mocenského důvodu)→proto byli znepokojeni hospodářskou nerovnováhou mezi venkovem a městy (venkov platil daně, ze kterých žila státní správa a úředníci ve městech)

· z venkova také proudily peníze do měst tím, že velkostatkáři tyto peníze utráceli právě ve městech→ve městech byla vysoká poptávka a vysoké ceny, venkov trpěl nedostatkem poptávky a zemědělství trpělo nízkými cenami→kameralisté navrhovali zřízení státních sýpek, které by v případě nadúrody skupovaly obilí, aby ceny neklesaly příliš nízko

· především navrhovali zemědělskou reformu spočívající v parcelaci velkostatkářské půdy→parcelace na menší zemědělské usedlosti zvýší počet obyvatelstva a tím i zemědělskou výrobu→tím chtěli odstranit zbytky robotních povinností→tím si proti sobě poštvali velkostatkářskou šlechtu

· měli také podobný pohled na význam peněz jako merkantilisté→zvýšení peněz v oběhu zlevní úvěr a tím přispěje k oživení ekonomiky (předpokládali, že papírové peníze budou mít stejný účinek jako peníze plnohodnotné→stačí aby stát jejich oběh reguloval a garantoval je)→domnívali se, že emise peněz prospěje především zemědělství, které trpělo odlivem peněz do měst, nízkými cenami a drahým úvěrem

4. Fyziokraté, Fr.Quesnay a ekonomická tabulka a další teorie ekonomického koloběhu
Fyziokratismus

· fyziokratismus vznikl v pol. 18. století ve Francii a ostře kontrastoval s merkantilismem→zdroj bohatství nespočívá v zahraničním obchodu, ani v drahých kovech

· uznává ideje přirozeného řádu (osvícenství, přirozenoprávní teorie)

· bohatství vzniká prací v zemědělství→pracovní teorie hodnoty (hotový výrobek je sám o sobě bohatství)

· fyziokraté tvořili svého druhu první ekonomickou školu, byla to nevelká škola kolem Francoise Quesnaye (další představitel kromě Quesnaye – M. de Mirabeau)

· Francois Quesnay (1694-1774):

· Pocházel z chudé rodiny malého obchodníka, 1711 odešel do Paříže studovat medicínu

· Stal se osobním lékařem madam Pompadour i krále, zbohatl a stal se respektovanou osobou

· 1750 se začal zabývat ekonomií, zejména o její vztah k zemědělství

· Byl předchůdcem statistiků a ekonometrů

· 1758 vyšel jeho významný spis Ekonomická tabulka (viz níže)

· popularita fyziokratů vrcholila v letech 1760-1770→těžiště ekonomie se přesunulo z Anglie do Francie

· byl reakcí, i když opožděnou, na Colbertův merkantilismus, jež v duchu doktríny obchodní bilance otevřel francouzský zemědělský trh levnému oblí z Anglie a naopak uvalil cla na export obilí ze země→tím dosáhl nízké ceny obilí, která spolu s vysokými daněmi doléhala na francouzské zemědělce (šlechta byla od daní osvobozena)→zemědělská třída chudla a zemědělství stagnovalo, Colbert však domácí zemědělství nepovažoval za tak důležité jako manufaktury a obchod (v nich spatřoval bohatství a štědře je dotoval)

· z hlediska filozofie, byli fyziokraté filosofy přirozených zákonů→nahlíželi na společenský a ekonomický systém jako na přirozený řád, v tomto řádu nebylo místo pro merkantilistického státníka

· reformy které navrhovali nešly proti monarchii, naopak, kdyby byly uskutečněny (což pro odpor šlechty nebyly), mohly monarchii zachránit

· byli stoupenci ekonomického liberalismu včetně svobody obchodu (laissez faire, laissez passer – nechte být, nechte plynout – což je základ liberalistického náhledu v oblasti politologie)→odmítali merkantilistické doktríny

· Quesnay věřil, že sledování vlastního zájmu musí vést k největšímu možnému uspokojení potřeb společnosti jako celku (ale ještě nevysvětlili, jak k tomu dochází)→v tomto smyslu byli předchůci anglických klasiků, zejména Adama Smithe

· Snažili se o oddělení ekonomie jako samostatné vědecké disciplíny, trvali na tom že politik má hledat zdůvodnění každé své ekonomické politiky v ekonomické teorii, proto se také snažili vytvořit teoretický systém, který by byl základem hospodářství státu

· Jejich snaha o analýzu a teorii prozrazovala, že byli ovlivněni i pokrokem přírodních věd→zasloužili se o to, že se Francie stala kolébkou ekonomické teorie

· Kritika merkantilismu byla založena na myšlence ekvivalence směny=má-li země mít aktivní obchodní bilanci, získává zahraniční zlato, ale výměnou za své zboží, ale protože je směna ekvivalentní, je hodnota získaného zahraničního zlata stejná jako hodnota vyvezeného zboží→proto není možné aby zahraniční obchod zvyšoval bohatství národa

Ekonomická tabulka:

· je největším vynálezem fyziokratů (jmenovitě Francoise Quesnaye)

· byla významný metodologickým přínosem, protože poprvé ukázala ekonomiku jako proces reprodukce – jako neustále se opakující kruhový tok zboží a peněz (ekonomický koloběh)

· svým způsobem to byl první ekonomický model, i když velmi zjednodušený a agregovaný, který popisoval vazby mezi sektory ekonomiky a mezi hlavními společensko-ekonomickými třídami lidí

· Quesnay svou tabulku prezentoval jako numerický příklad prosté reprodukce (kdy nedochází k ekonomickému růstu)

· Podle fyziokratů existují tři společenské třídy (stavy)

· Produktivní třída – zemědělci (vytváří nové bohatství, tedy nadprodukt)

· Sterilní třída – lidé v průmyslu a obchodě

· Nečinná třída (neproduktivní) – vlastníci půdy (fakticky je však nutné sem zahrnout i státní úředníky a církev, tedy lidi kteří žijí buď z rent, nebo daní)

· Význam ekonomické tabulky přesahuje pouhou ekonomickou analýzu, má totiž hluboký filozofický význam→implikuje představu, že společnost a její ekonomika jsou v permanentním a přirozeném koloběhu, který udržuje sám sebe a zajišťuje tak rovnováhu a harmonii podobnou té, kterou nalézáme v přírodě

· Dotkla se také problému rovnováhy mezi agregátní nabídkou a agregátní poptávkou

· Z ekonomické tabulky chápeme, že směna je koneckonců směnou zboží za zboží a peníze jsou jen prostředníkem

· Na druhé straně si fyziokraté nebyli jisti zda nabídka zboží musí nalézt vždy stejně velkou poptávku→není problém s důchody produktivní a sterilní třídy, ty jsou vždy plně vydány, protože jejich vdání je de facto kupování zboží nutného k reprodukci kapitálových záloh (ke krytí nákladů), avšak renty nejsou vybilancovány žádnou nákladovou položkou(jsou čistým produktem)

· Fyziokraté proto považovali za důležité, aby vlastníci půdy udrželi svou poptávku na dostatečné úrovni, jinými slovy považovali poptávku za problém, neuvažovali vak, že by renty vlastníků půdy mohly být zdrojem investic→jejich argumentace byla obdobná argumentaci pozdějších klasických teoretiků „podspotřeby“ (např.T.Malthus)

bonus navíc:

Koncepce „jediné daně“:

· v teorii zdanění přišli fyziokraté s návrhem jediné daně, která vyplývala z jejich teorie čistého produktu

· jestliže důchody produktivní(po zaplacení rent) a sterilní třídy dostačují právě jen na jejich reprodukci, plyne z toho, že jen čistý produkt může být zdaněn→vždy je zdaněn jen čistý produkt, ať již přímo, nebo nepřímo→budou-li zdaněny renty, bude to přím= zdanění čistého produktu, budou-li zdaněny důchody zemědělců, nebudou zemědělci schopni reprodukovat kapitál v původním rozsahu, tudíž klesne čistý produkt a renty

· jestliže zdanění zemědělců nebo sterilní třídy vede v konečném důsledku k poklesu rent, domnívali se fyziokraté, znamená to, že jsou nepřímo zdaňovány renty→zároveň s tím dochází k poklesu čistého produktu→je proto rozumnější zdanit renty pouze přímo, tj. nezatížit daněmi nikoho jiného než vlastníky půdy→navrhovali tedy jedinou daň – daň z pozemkové renty

· fyziokraté vlastně zdaněním rent viděli zdanění luxusní spotřeby, ostatní důchody totiž byly podle nich používány k reprodukci kapitálu, přehlédli však, že i v průmyslu a obchodě jsou důchody bohatších kapitalistů vydávány na luxusní spotřebu, proto by mohly být zdaněny právě tak jako rent

· svými návrhy daňové reformy (která byla na tehdejší dobu pokroková a nutná) proti sobě postavili francouzskou šlechtu, kterou urážela představa, že by přišli o privilegium neplatit daně
5. Klasická politická ekonomie, David Ricardo, Adam Smith a Jean B. Say
· v tomto období došlo ke konstituování ekonomie jako vědy, která má své pevné základy – své základní pojmy a teorie (asi 1776) – jde o makroekonomickou ek.

· filozofický základ dali filozofové přirozených zákonů – v Anglii John Locke a David Hume, ve Francii fyziokraté, určitý vliv také měli utilitaristé (v Anglii Jeremy Bentham)

· jejich politickou filozofií byl liberalismus a ideálem systém založený na svobodné tržní konkurenci a na svobodě obchodu (vyjádřeno – Anglie - free trade, neviditelná ruka trhu A.Smithe, Francie - laissez faire fyziokratů)

· politická ekonomie v jejich pojetí je věda o tvorbě a rozdělování bohatství, zabývali se zejména národním bohatstvím

· klasikové zkoumali ekonomickou roli velkých společenských tříd – kapitalistů, dělníků a pozemkových vlastníků (na rozdíl od současné ekonomie, která zkoumá chování jednotlivce)→výsledkem byl závěr (zejména D.Ricarda), že rozdělování produktů mezi tyto třídy má zásadní význam pro ekonomický růst

· vytvořili teorii hodnoty (teorii poměrných cen), teorii rozdělování (vysvětlovala důchody tří hlavních společenských tříd – mzdy, zisky, pozemkové renty)

· rozvíjela se hlavně v Anglii (spíše pesimistická) a ve Francii (spíše optimistická)

· politická ekonomie jako taková je popisná, nematematická, negrafická

· jejich idea přirozeného řádu je inspirována fyziokraty, avšak neodvolávali se na ně→člověk je tvor ekonomický (homo economicus) a tedy se bude chovat vždy stejně=pro všechny jsou ekonomické pohnutky k chování stejné

· idea pracovní teorie hodnoty (Anglie) – zdroj bohatství=veškerá hmotná, konkrétní práce (nikoliv duševní!) – později tuto teorii přejímá Marx

· idea nákladové vícefaktorové teorie hodnoty (Francie) – jako reakce na teorii p.hodnoty – rozhodující jsou výrobní faktory=práce, půda, kapitál (J.B.Say)

· vysvětlovali mzdu jako existenční minimum (podnikatel má omezený fond→málo dělníků může mít vyšší mzdy, více dělníků, musí mít nižší mzdy→což však bylo užito ke zklidnění dělnictva→přesto, dělník se musí šatit, živit a starat se o děti, proto by mzda neměla klesnout pod tohle existenční minimum (aby mzda mohla pokrýt všechny tyto náklady)

· John Locke, David Hume – kvantitativní peněžní teorie→tok peněz porovnávali s cenovou hladinou dané ekonomiky→cenová hladina závisí na množství peněz v oběhu a rychlosti jejich obratu – např. 16. století ve Španělsku – plundrování J Ameriky→přivezení velkého množství drahých kovů, což podle merkantilistické teorie mělo způsobit bohatství, avšak ceny stouply až 600x (jelikož drahých kovů bylo dost, ale byl nedostatek zboží)

Anglická klasická politická ekonomie:

- předchůdci:

- W.Petty – pracovní teorie hodnoty→hodnota vytvořené práce je při těžbě drahých kovů→ještě neustoupil zcela od merkantilismu

- Richard Cantillon – cenový mechanismus, zahraniční obchod, peníze

- John Locke, David Hume (viz výše)

Adam Smith (1723 – 1790)

· tzv. morální filozof, praktický filozof (zabýv. se spíše společ. vědami, etikou dovedenou do hospodářských konsekvencí, filozofie, praktická aplikovaná sociologie)

· vytvořil tři díla morální filozofie, ze čtvrtého vznikl základ politické ekonomie→  1776  - Bohatství národů (považ. za počátek ekonomie jako vědy)

· neviditelná ruka trhu – harmonie mezi individuálním a společenským zájmem→když něco dělám, dělám to s co největším prospěchem, s co nejnižšími náklady→člověka vede neviditelná ruka trhu, trh „řekne“ jak produkoval (vysoká cena, nikdo nechce, nízká cena, prodá)→nutí snižovat náklady→člověk koná dobře pro sebe, i pro společnost

· stát považoval za nutný, ale pouze z hlediska obrany, ochrany, bezpečnosti a v rámci demokratické tvorby hodně širokých pravidel→označoval jej jako „noční hlídač“

· zboží umožňuje uspokojovat zájem, má tedy směnečnou hodnotu (ta je dána hodnotou práce) – příklad dává na primitivní společnosti (podle něj tato zákonitost platí v 90% případů) – existují i odlišné druhy zboží – paradox vody a diamantu→voda je v jeho době zadarmo, přesto užitečná a potřebná, diamant má vysokou směnnou hodnotu, ale je neužitečný

· práce neproduktivní (lékaři, učitelé, vědci) – je jich potřeba, ale nevytváří hodnotu, ale pouze přerozdělují to, co už někde bylo rozděleno

· malí obchodníci byli produktivní, velcí, kteří nebyli svázáni s procesem výroby produktivní nebyli

· teorie absolutní výhody v mezinárodním obchodu→rozvoj ekonomie jako takové→proč země mezi sebou obchodují (rozebráno z hlediska dělby práce)

· teorie pozemkové renty – vzácnost půdy + hodnota lidské práce

· dále klade důraz na ekonomický růst, tedy na růst produktivity práce

· neviditelná ruka trhu:

· podstata – harmonie individuálního a společenského zájmu – soulad mezi individuálním zájmem a zájmem společnosti a to bez zásahu státu

· neviditelnou rukou je vlastní zájem, který vede každého člověka, aby dělal to v čem je nejlepší, co je pro něj nejlepší, investoval, aby rozmnožil své bohatství...→sledování vlastního prospěchu podněcuje efektivnost a akumulaci

· národní bohatství a dělba práce:

· zdroj národního bohatství – výroba zboží - v zemědělství i v průmyslu

· za hlavní zdroj růstu bohatství považoval dělbu práce – od ní začínal ekonomický růst

· dělbu práce omezuje pouze hranice trhu – čím větší trh, tím větší prostor pro dělbu práce a také pro růst národního bohatství

· ještě lepší je mezinárodní dělba práce – mezinárodní trh – zvětšuje bohatství všech národů, které se do této dělby práce zapojí

· teorie kapitálu

· fixní kapitál (budovy, stroje, zařízení), oběžný kapitál (zásoby zboží a zálohy mezd)

· práci vyrábějící zboží považoval za produktivní, protože zboží bylo možno uchovat v zásobě do dalšího období a tím se měnilo v kapitál – mzdový fond, umožňující zaměstnat další dělníky

· práce poskytující služby byla neproduktivní práce, protože nebyla schopná tvořit nic do zásoby

· zvýšení podílu neproduktivní práce na úkor produktivní práce by tedy snížilo růstový potenciál země

· teorie hodnoty:

· snaha nalézt vnitřní hodnotu zboží (skutečnou hodnotu), nezávislou na subjektivním ocenění spotřebitele

· velikost směnné hodnoty je nezávislá na jeho užitné hodnotě – dokazoval to na paradoxu vody a diamantu (tuto zásadní chybu převzali do svých teorií i Locke, Mill a další)

· rozlišoval tržní cenu (cena, za kterou se v určitém okamžiku zboží na trhu prodává) a přirozenou cenu (cena, k níž trh dlouhodobě tenduje)→přirozená cena není ovlivněna ani užitečností, ani poptávkou, ale jen náklady – je tedy tou směnnou hodnotou=hodnotou

· teorie rozdělování:

· mzdu chápal jako existenční minimum, kolem něhož tržní mzda kolísala – existenční minimum=pro život nezbytné fyzické minimum→mzdy mohou dlouhodobě nad tuto míru stoupnout probíhá-li v zemi rychlá akumulace kapitálu a růst populace nestačí poptávku po práci pokrýt – pak se mzdy mohou dostat nad existenční minimum dlouhodoběji

· zisk pokládal za náklad kapitálu

· o zisku mluvil jako o něčem přirozeném – byl nezbytnou cenou za existenci kapitálu

Thomas Malthus (1776 – 1834)

· byl duchovní

· vytvořil tzv. populační zákon

· ekonomie v jeho podání je ponurá věda

· prostředky obživy jsou omezené→rostou aritmetickou řadou, zatímco lidstvo roste řadou geometrickou→k zachování rovnováhy slouží války, živelné katastrofy, kterými se zachovává rovnováha mezi zdroji a populací

· v současnosti v souvislosti s populační explozí (zejména s Afrikou) se objevuje neomalthusiánství (hlásá např. že při živelných katastrofách se postiženým nemá pomáhat)

· teorie „podspotřeby“

· aby se mohlo vyrábět, musí být někdo, kdo nevyrábí, ale spotřebovává (teorie podspotřeby a nadvýroby)→musí být „třetí“ osoba→argumentace, která měla hájit šlechtu a jejich nic nedělání, tedy i přes to je nějakým způsobem užitečná

· v pozadí teorie je obava, že akumulace kapitálu vyvolá permanentní tendenci k nedostatečné poptávce→teorie se snaží dokázat, že tato akumulace vede k chronické „podspotřebě“, že vyvolává permanentní zaostávání poptávky za nabídkou

· národní důchod je kupován za důchody tří společenských tříd – za renty pozemkových vlastníků, za zisky kapitalistů a mzdy dělníků→pozemkoví vlastníci i dělníci vydají své důchody na spotřebu, zatímco kapitalisté značnou část svých zisků spoří, aby je investovali

· pod dojmem této teorie si myslel, že růst podílů zisků na národním produktu povede k přebytečné nabídce zboží, k nevyužívání výrobních kapacit a k nezaměstnanosti – první příznak toho – hospodářská deprese po napoleonských válkách v Anglii

David Ricardo (1772 – 1823)

· jako mladý spekuloval na burze(jako jeden z mála věřil Angličanům v bitvě u Trafalgaru, vsadil si na jejich vítězství), vydělal peníze, usadil se a věnoval se vědě

· začal zdokonalovat Smithe, ale průmyslová revoluce byla v plném proudu→zohlednil vliv kapitalismu

· zákon klesající míry zisku

· ekonomická zákonitost užívaná dodnes

· výnosy v zemi i jinde klesají, když se do nich nic neinvestuje (v případě dlouhodobě tendence)

· vytvořil vizi stagnace kapitalismu (kterou později převzal Marx)

· akumulace kapitálu, vyvolávající dodatečnou poptávku po dělnické práci vytváří krátkodobě tlak na růst mezd a dlouhodobě na růst dělnické populace→ten vyvolává zvýšenou poptávku po potravinách a tedy tlak na další vklady kapitálu do zemědělství, ale přirozená úrodnost půd je omezena, proto s dalšími vklady do půd se začnou projevovat klesající výnosy z kapitálu, to bude snižovat míru zisku v zemědělství a posléze i v ostatních odvětvích→míra zisku nakonec klesna tak, že přestane motivovat kapitalisty k investování – dospívá ke svému přirozenému konci – ekonomický růst se zastaví

· je to vize stagnace kapitalismu – založená na limitech přirozené úrodnosti půdy

· pracovní teorie hodnoty – rozvinul to, co psal Smith (paradox vody a diamantu ponechal – vyřešen byl až marginální školou), rozpracoval i úvahy o výrobních faktorech

· použil ji k vysvětlení rozdělení mezi mzdy a zisky

· velikost hodnoty byla určena pracovními náklady průměrných výrobců – výrobce s vyššími náklady, jež přesahují průměr je nekonkurenceschopný 

· kapitál je podle něj zboží (budovy, stroje, zásoby), které bylo v minulosti vyrobeno prací – je tedy ztělesněnou minulou prací→proto mohl říci, že zboží je tvořeno pouze současnou a minulou prací

· teorie komparativních výhod v mezinárodním obchodu→důležitá je specializace na určitý obor

· porovnáním nákladů práce mohou se mohou země specializovat na jedno odvětví, ve kterém má (absolutně) nižší náklady a díky tomu vydělá více, když bude vyrábět jen jeden produkt a za prodej do zahraničí si koupí jiný a vydělá na tom více, než kdyby vyráběla oba dva

· teorie diferenční pozemkové renty

· půdy jsou různě úrodné→cena potravin je dána náklady na té nejméně úrodné půdě

· bojoval proti obilním zákonům (zrušení se podařilo se až ve 40.letech 19.stol. Ogdenovi a Wrightovi) – tuhé omezení trhu se zemědělskými výrobky, zejména s obilím→vývoz a dovoz byl regulován k zachování vysoké ceny obilí→říkal, že uvolnění pomůže i rozvoji hospodářství→po jejich zrušení Anglie ekonomicky sílila (v této oblasti se liberalismus osvědčil)

Francouzská klasická politická ekonomie:

Jean B. Say (1767 – 1832)

· optimistická vize – navázal na Quesnaye→Sayův zákon trhu – ekonomika je dlouhodobě v rovnováze (každý prodej je současně koupě) – z dlouhodobého hlediska zboží vždy najde kupce, proto je v rovnováze, není-li do ní zasahováno (platí-li laissez faire, pak platí Sayův zákon), objeví-li se krize, tak je způsobena pouze nějakým zásahem (zejména státu), pro tyto dílčí krize je třeba znovu obnovit laissez faire

· pracovní teorie – vícefaktorová teorie→práce, půda, kapitál→jejich kombinací se tvoří hodnota

· vyzvedl význam podnikatele (ten musí mít nějakou vizi)

· celková užitečnost – není důležitá užitečnost a hodnota u každého jednotlivého kusu zboží, ale u všech dohromady

· zákon trhů

· nabídka vytváří poptávku→podle Saye se celková nabídka a celková poptávka nemohou v celkové výši lišit→než výrobci vyrobí zboží musí mít nějaké náklady – a ty jsou důchody pro někoho jiného

· Sayův zákon trhu- vztah mezi celkovou poptávkou a celkovou nabídkou je však jiný než vztah mezi tržní poptávkou a tržní nabídkou

· jsou-li na některých trzích převisy nabídky nad poptávkou, pak na jiných trzích tomu musí být naopak→nerovnováhy na jednotlivých trzích jsou pak automaticky odstraňovány pohybem cen, které „vyčišťují“ trhy od přebytečných poptávek i nabídek

· zahraniční obchod – když se nakupuje zahraniční zboží utíká tím z domácího trhu část poptávky – ale nemůže tím nastat nerovnováha, protože se za dovoz něčím platí, a to platidlo muselo být před tím nějak získáno→Sayův zákon tak byl namířen proti obchodnímu ochranářství a měl podpořit svobodu obchodu

Frederic Bastiat (1801 – 1850)

· spíše publicista

· Ekonomická harmonie (1850), Petice výrobců svíček→tzv. pamflety

· na petici výrobců svíček dokazuje absurditu ochranářských opatření

· výrobci svíček žádají, aby v rámci zachování zaměstnanosti a prosperity průmyslu vláda měla přikázat zazdít všechna okna, protože mají velkého konkurenta v podobě slunce→a je to totéž, jako když vláda chrání trh, před přílivem jakéhokoliv levného dovozové zboží

· organizoval „Společnost pro svobodný obchod“ (teorie se tehdy v praxi moc neprojevovala)

· ekonomickou vědu považoval za teorii směny, jejímž základem je člověk schopný jednat, porovnávat a posuzovat – takový člověk se rozhoduje na základě svých potřeb a přání, které třetí osoba nemůže nijak měřit→je nutná směna, aby dala vzniknout hodnotám

· důsledný zastánce subjektivního užitku, je pro něj charakteristický metodologický individualismus a subjektivismus

· zájmy všech členů společnosti nejsou konfliktní, ale harmonické, ale pouze za podmínek, že je respektováno soukromé vlastnictví

· dělba práce a obchod jsou ku prospěchu všech zúčastněných a vedou k jejich vyšší produktivitě→výrobce potřebuje spotřebitele, stejně jako spotřebitel výrobce→došel tím k laissez faire

Vrchol politické ekonomie:

J.S.Mill (1806 – 1873)

· vybral vše dobré z francouzské ekonomie a z Ricarda→po Millovi se již nic nového neobjevilo

· „Zásady politické ekonomie“

· liberál, odmítal pracovní teorii hodnoty→přikláněl se k teorii výrobních faktorů

· pod vlivem utilitarismu→co největší blaho pro co největší počet lidí

· zánik kapitalismu se dá přebít společenstvím→je třeba udělat určité socialistické ústupky (zrušit dědické právo, určitý obchod pod dozorem státu)→bývá označován za individualistu ve výrobě a socialistu v rozdělování

· dopracoval teorii komparativních výhod→kam až se to vyplatí (reciproční vliv poptávky)

· rozdělování je ovlivněno společenskými zvyky a institucemi a lze je ovlivnit změnou společenských institucí a sociálním zákonodárstvím – obhajoval existenci a činnost odborových svazů

· kapitál a zaměstnanost:

· na kapitál nahlížel stejně jako Smith a Ricardo – ztotožnil jej se mzdovým fondem – jedinou úlohou kapitálu ve výrobním procesu je to, že umožňuje zaměstnávat práci

· kapitalisté nemohou zaměstnávat více práce, než kolik činí jejich mzdový fond – kapitál použitelný k výplatě mzdových záloh

· klesne-li mzdový fond, jelikož bude z dané produkce spotřebováno více, zbude na mzdový fond méně a zmenší-li se mzdový fond, budou moci kapitalisté zaměstnat méně dělníků→vyšší spotřeba znamenala nižší mzdový fond a ten zase znamenal nižší zaměstnanost

· teorie ceny a hodnot:

· rozdělil zboží do tří skupin

· výrobky jejichž nabídka je fixní a jeho hodnota je dána pouze poptávkou (vzácné zboží)

· výrobky, jejichž nabídku lze zvyšovat při konstantních výnosech – jejich hodnota je dána náklady v průměrných výrobních podmínkách

· výrobky, jejichž nabídku lze zvyšovat, ale jen při rostoucích nákladech – případ zemědělských produktů (působil zde zákon klesajících výnosů) – jejich hodnota je dána náklady v nejhorších výrobních podmínkách

· věrný tradici Smithe a Ricarda tvrdil, že tržní cena je něco jiného než hodnota – vzájemný vztah mezi nabídkou a poptávkou určuje jen tržní ceny, ne hodnoty, ty jsou určeny pouze náklady→představoval si, že tržní ceny se mají tendenci k hodnotám přibližovat

USA:

Benjamin Franklin (1706 – 1790)

· americký státník sepisující Ústavu

· vykládal ekonomii hodně jednoduše, proto u nás v té době oblíben→“Franklinova pokladnice“ (přeloženo Jungmanem, v 19.stol. Kampelíkem znovu)

· prosazoval liberalismus, svobodnou obchodní výměnu (bez cel a obchodních omezení)

Henry Charles Carey (1793 – 1879)

· složitější než-li Franklin

· klasickou ekonomii dost modifikoval – liberalismus má být uvnitř USA, ale navenek uznával určité protekcionistické opatření vůči zahraničí (v oblastech průmyslu, kde byly USA zaostalejší)

- v USA se klasická ani neoklasická ekonomie moc nerozvíjela, až na konci 19.století institucionalismus

6. Karel Marx a jeho ekonomické dílo a ekonomické názory socialistů do konce 1.světové války
Karl Heinrich Marx (1818-1883)

· pocházel z rodiny úspěšného právníka, studoval filozofii a práva

· byl ovlivněn filozofií Hegla (ne idejemi, ale metodou dialektiky)

· „Kapitál“, „Odcizení práce“, Teorie o nadhodnotě“

· působil jako radikální žurnalista, proto 1843 kvůli potížím s pruskými úřady odešel do Paříže, kde se seznámil se svým pozdějším věrným přítelem Friedrichem Engelsem, synem bohatého továrníka

· spolu s Engelsem napsali a 1848 vydali „Komunistický manifest, který ovlivnil budoucí komunistické hnutí ve světě→heslo Proletáři všech zemí, spojte se! se stalo výzvou ke spojení národních dělnických spolků v mezinárodní hnutí

· jeho radikální aktivity přinesly konflikt pro změnu s francouzskými úřady, tak odchází do Belgie, poté 1849 odchází do Londýna, kde se věnuje vědecké práci a psaní→tam finančně podporován Engelsem dokončil své životní dílo Kapitál→1.díl vydán 1867, 2. díl vydán až po jeho smrti Engelsem a to 1885, 3.díl 1894 upraven a vydán K.Kautským

· analyzoval, krom jiného, funkci peněz a následně ji popsal, a také jako první rozebral hospodářský cyklus

· marxismus:

· jeho učení – marxismus významně ovlivnilo myšlení v 19. a 20. století, později bylo přijato komunistickým hnutím a stalo se jakýmsi „náboženstvím“ komunistů, kteří Marxe považovali za svého duchovního vůdce a nekriticky jej obdivovali

· myšlenkovými zdroji byl jednak Georg Hegel, David Ricardo,A.Smith, Marx byl také ovlivněn francouzskými utopickými socialisty Henri de Saint-Simonem a Charlesem Fourierem (zároveň jejich socialistické učení odmítal jako utopické proto, že zlepšení společnosti mělo jít pomalu, formou přesvědčování lidí→chtěl socialismus postavit na vědeckých základech a k němu dospět revolucí – viz níže)

· základna – reálný ekonomický život a nadstavba – ideje→zkoumal je→základna je tvořena výrobními silami=materiálními vztahy→každá budova, technika má tendenci se rozvíjet, ale předbíhá myšlení lidí→technika je tedy často na vyšší úrovni, než lidé

· v podstatě se jedná o rozpracování klasické politické ekonomie

· je filozofií společnosti a dějin, jež se pro ty, kteří v ní uvěřili, stala politickým programem→programem sociální revoluce

· politická ekonomie hraje v marxismu ústřední roli→Marx byl přesvědčen, že společensko-ekonomický řád, ve kterém žil (kapitalismus) se zhroutí a bude nahrazen novým řádem – komunismem

· provedl analýzu kapitalismu – viděl v něm vykořisťovatelský společenský řád, v němž je postavení dělnické třídy zoufalé a stále se zhoršuje, věřil, že dělnická třída nakonec povstane proti svým vykořisťovatelům a revolucí smete kapitalismus

Filosofie marxismu:

· Marx byl ovlivněn filosofií Feuerbacha (materialismus) a Hegla, tedy filosofií dialektiky, ta se stala základem pro uvažování Marxe→nic na světě není věčné, všechno se mění a vyvíjí, tedy také společnost je v permanentním vývoji a změně, proto také nemůže existovat něco jako přirozený společenský řád→společenské řády se mění a každý má své odlišné a specifické zákony od řádu jiného→každý ze společenských řádů(feudalismus, kapitalismus...) je normální ve své době, někdy i progresivní nastupuje-li po jiném společenském řádu

· společenský řád je normální a progresivní tehdy, když odpovídá dosažené úrovni výrobních metod společnosti

· lidé jsou nuceni kooperovat ve výrobě, způsob této kooperace určuje rozhodujícím způsobem společenské vztahy mezi lidmi i jejich společenské instituce

· výrobní metody se mění, zdokonalují, tím se mění způsob kooperace mezi lidmi, to si žádá změny v jejich společenských vztazích a institucích, ale tyto vztahy a instituce odolávají změnám, jelikož jsou v nich vtěleny zájmy vládnoucí společenské třídy→tak vzniká a přiostřuje se třídní boj, který nakonec vyústí ve společenskou revoluci (ta jediná je podle Marxe schopná odstranit starý a nastolit nový řád)

· společenské řády podle Marxe: primitivní společnost→otrokářství→feudalismus, ten zničen a nahrazen kapitalismem→ten zničen a nahrazen komunismem→tato struktura je dle Marxe historický materialismus (Marx se tím pokusil vytvořit vlastní ekonomickou teorii dějin)

· to že kapitalismus není přirozený ani věčný Marx musel dokázat k podpoření svých teorií→proto napsal Kapitál

Vlastnictví a vykořisťování:

· vykořisťování je ústředním motivem Marxovy politické ekonomie (chápal jej však ve smyslu analytickém)→vykořisťování bylo logickým a nevyhnutelným důsledkem a příznakem soukromého vlastnictví – soukromé vlastnictví výrobních prostředků (půdy, nástrojů...)

· soukromé vlastnictví rozděluje společnost na třídy→třída vlastníků donutí třídu nevlastníků aby pro ni pracovala a tím ji vykořisťuje→otrokáři vykořisťovali otroky, feudálové nevolníky a kapitalisté dělníky→právě vykořisťování jedné třídy druhou vyvolává rozpory, které sílí až přerostou v revoluci

· vykořisťování zmizí tehdy, až zmizí soukromé vlastnictví→účelem revoluce je celospolečenská změna-odstranění soukromého vlastnictví, což je samotným smyslem a podstatou komunismu (společenský řád, kdy všechno bude patřit všem)

· v době otrokářství či feudalismu nebylo těžké pro Marxe dokázat vykořisťování, ale v kapitalismu byli dělníci svobodní a kapitalisté je najímají na bázi svobodné a dobrovolné smlouvy (tato svoboda je podle Marxe pouze fikce)

· dělníkova svoboda je jen v tom, že si může vybrat kapitalistu, pro kterého bude pracovat, nemá ale žádnou volbu v tom zda být, či nebýt, dělníkem, to pracovního poměru musí vstoupit proto, že nemá žádné nástroje či půdu→nevlastní tedy nic jiného, krom svých holých rukou, schopných pracovat

· vznik tohoto stavu – dlouhodobý proces, Marxem nazýván původní akumulace kapitálu→bohatství se akumulovalo v rukou malé skupiny velkých a úspěšných zakladatelů manufaktur, obchodníků a farmářů, z nichž vzešla buržoazie (kapitalisti), zároveň s tím byly masy rolníků připravovány o půdu a drobní řemeslníci, kteří nevydrželi konkurenci manufaktur a byli tak připraveni o zbytky svého vlastnictví, tak z nich vznikl proletariát (dělnická třída), kterému nezbylo než hledat práci za mzdu

· skutečnost, že dělníci musí hledat práci u kapitalistů, ještě nedokazuje, že jsou vykořisťování (dostávají mzdu, kapitalisté se s nimi dělí o vytvořený produkt ve formě mzdy)→Marx to musel dokázat vykořisťování analýzou rozdělování produktu mezi mzdy a zisky→k tomu sloužila teorie nadhodnoty (Marxův název pro vykořisťování)

Pracovní teorie hodnoty a teorie nadhodnoty:

· obě teorie fakticky splývají v jednu→základnou Marxovy politické ekonomie je pracovní teorie hodnoty (na ní je celý systém založen, s ní stojí a padá) a jádrem je teorie nadhodnoty

· plně převzal pracovní teorii hodnoty od Ricarda→Marx chtěl dokázat, že práce je vykořisťována kapitálem→pouze práce tvoří bohatství (hodnotu), na rozdíl od Ricarda, který potřeboval teorii prac.hodnoty hlavně proto, aby mohl vysvětlit klesající míru zisku, Marx ji potřeboval aby dal pojmu vykořisťování jasný a plný smysl (tvrzení že pouze práce tvoří hodnoty je velmi lákavé pro revolucionáře)

· Současná a minulá práce:

· kdyby platilo pouhé pravidlo, že práce tvoří hodnotu, pak by platilo také, že kapitál je neproduktivní (že je sterilní pokud jde o tvorbu nové hodnoty)→kapitálové statky považoval za zhmotnělou minulou práci

· ale chtěl-li dokázat vykořisťování, musel jít dál než Ricardo→novou hodnotu tvoří pouze živá, tedy současná práce (práce dělníků, kteří bezprostředně vyrábějí zboží), zatímco kapitál, neboli práce minulá novou hodnotu netvoří, ale pouze svou vlastní hodnotu na výrobek přenáší (v procesu svého opotřebování)

· Nadhodnota:

· podstatou bylo tvrzení, že dělník v pracovním procesu vytváří větší hodnotu, než je jeho mzda→tak vzniká rozdíl mezi hodnotou dělníkem vytvořenou a hodnotou jeho pracovní síly – tento rozdíl si přivlastňuje kapitalista

· dělníci jsou pod existenčním tlakem nuceni prodávat své zboží-pracovní sílu-kapitalistům, a to za mzdu, jež odpovídá hodnotě pracovní síly, jejich práce však vytváří pro kapitalisty hodnoty vyšší, než je hodnota jejich práce→rozdíl představuje nezaplacenou práci, neboli nadhodnotu, která zůstává kapitalistům→kapitalisté podle Marxe nemají jiný cíl, než „ždímat“ z dělníků nadhodnotu

· tuto svou teorii vyjádřil vzorcem O=c+v+m (O – hodnota zboží, c – hodnota vytvořená minulou prací – hodnota budov, strojů, které se při výrobě opotřebovávají a jejich hodnota se přenáší na výrobky, v – hodnota pracovní síly (mzda dělníků), m – nadhodnota, kterou si přivlastňuje kapitalista→v+m je nová hodnota vytvářená současnou prací)

Zánik kapitalismu:

· ovlivněn historickou školou→zkoumal historii, jak v ní docházelo k historickým posunům

· socialistická revoluce je spravedlivý proces, kdy si dělníci vezmou to, co jim bylo kapitalisty odebráno

· sám sebe Marx označil za vědeckého socialistu→jedině revoluce umožní převrat z kapitalismu na socialismus→dalším krokem po revoluci je pak zestátnění, by byla odstraněna nerovnost

Analýza ekonomického koloběhu:

· analýza spotřebních a kapitálových statků

· rozdělil ekonomiku na 2 sektory→I.sektor – továrny vyrábějící všechny výrobní prostředky a II.sektor vyrábějící spotřební předměty

· I.sektor:

· musel uspokojit při výrobě jak poptávku uvnitř svého sektoru, tak poptávku II.sektoru

· podle Marxe musí být dominantní, musí být rozšířena jeho produkce→realizováno v socialismu→růst hutí, továren, dolů, sléváren...

Následníci Marxe:

· následníci Marxe poskytly v podstatě malý přínos→politická ekonomie za socialismu nebyla, kdo se snažil něco rozvíjet, tak byl perzekuován

· K.Kantský:

· dal dohromady 3.díl Kapitálu – zřejmě do něj promítl některé své myšlenky, možná to tak Marx psal, než zemřel, ale 3.díl obsahuje několik rozporů ve vztahu k 1.dílu

· za něj se objevuje organické složení kapitálu→Marx nedokázal vysvětlit klesající míru zisku a průměrnou míru zisku

· eliminován, protože kladl důraz krom půdy a práce, také na kapitál

· M.I.Tugan-Baranovskij, R.Luxemburgová, R.Hilferding

· R.Hilferding popsal akciové společnosti (a spolu s Luxemburgovou dopracovali některé Marxovy myšlenky, které nestihl, protože zemřel)

· V.I.Lenin:

· trochu něco z Marxovy teorie dopracoval→vycházel ale ze zaostalého Ruska

· „O takzvané otázce trhu“ – ekonomicky nic podstatného

· politicky rozpracoval teorii Marxe→3.stadium kapitalismu=imperialismus, tedy silná monopolistická ekonomika (Marx tvrdil, že ve všech zemích bude socialistická revoluce ve všech státech naráz)→Lenin tvrdil, že se musí najít nejslabší článek v kapitalistickém řetězci a odtud se rozšíří do celého světa, tím měla být říjnová revoluce v SSSR

· E.Bernstein – revizionismus – revize učení Marxe (za podobné „zločiny“ se věšelo, podobné jako revizionismus byl oportunismus, ten se však odlišoval tím, že navenek se s Marxem souhlasilo, ale v praxi bylo činěno něco jiného)
7. Německá (historická) škola (předchůdci, starší, mladší a nejmladší škola)

· v Anglii a Francii v 19.století vládla klasická politická ekonomie, její vliv v Německu byl potlačen historickou školou→ty sice existovaly i jinde(Anglie), ale jejich význam byl spíše okrajový→v Německu tomu bylo naopak

· proč význam historické školy – historie jako věda se v Německu těšila mimořádnému respektu, Němci se zdráhali akceptovat liberální myšlenky Smithe, jakožto univerzální pravdy, jimiž se má řídit každá země v každé době

· od klasické politické ekonomie se odlišovala po stránce motodologické→ekonomické jevy považovala za relativní a zdůrazňovala evoluční charakter ekonomických zákonů (klas.polit.ekonomie hledala univerzální principy ekonomického chování, univerzální zákony tvorby a rozdělování bohatství, které jsou platné ve všech zemích, dobách)

· klasikové vesměs považovali za přirozený řád, historické škole byl tento pojem cizí→popisovala různá stádia ekonomického vývoje

· všechny školy více-méně inklinovaly k historismu (ten byl tou specifickou metodou, která historickou školu odlišovala od jiných ekonomických směrů)

Předchůdci historické školy:

Friedrich List (1789 – 1846) 

· významný předchůdce historické školy, měl nemalou zásluhu na vytvoření celní unie mezi německými státy (výrazně posílila jejich hospodářské svazky – vlastně první krok ke sjednocení Německa)

· původně zastánce liberálnějšího přístupu, proto byl donucen emigrovat do USA (zde po určitou dobu spolupracoval s Careyem – viz. otázka 5), do Německa se vrací již jako konzul USA, tedy jako občan USA→po zkušenostech z USA začal hlásat zásadu protekcionismu

· „Národní systém politické ekonomie“ – 1841

· ekonomii vykládal v sociálně-národnostním kontextu

· za představitele historické školy není považován, jelikož ještě neuplatňoval historismus jako základní a jedinou metodu v ekonomii, předchůdcem byl pro svůj evoluční pohled na ekonomii a její zákony, což lze označit jako historický evolucionismus

· Stádia ekonomického vývoje (růstu):

· ekonomické dějiny líčil List jako stádia ekonomického vývoje: stádium lovecké, zemědělské, zemědělsko-průmyslové, zemědělsko-průmyslově-obchodní

· metoda, proč takto členil období, byla metoda ekonomického myšlení – v jejím pozadí byla myšlenka, že ekonomická historie není náhodnou posloupností jevů, ale probíhá zákonitě v určitých stádiích, kdy vždy předchozí stádium je zdrojem a předpokladem pro stádium následující a následující stádium je vždy nevyhnutelným důsledkem stádia předcházejícího

· tato teorie zároveň vylučovala existenci univerzálních ekonomických zákonů a tím i univerzální hospodářské politiky→hospodářská politika byla podle Lista podřízena tomu, v jakém stádiu vývoje se země nachází→Listův přístup tedy historicky relativizoval ekonomické zákony a hospodářskou politiku státu tím, že je spojoval vždy jen s určitým stádiem ekonomického vývoje

· tuto metodu převzala i německá historická škola (i když její představitelé odlišovali jiná stádia vývoje), uplatňoval ji i Marx ve své teorii zániku kapitalismu

· Teorie nezralého průmyslu:

· nejvíce Lista proslavila a její argumenty patří dodnes do „arzenálu“ stoupenců obchodního ochranářství

· ve své podstatě se jedná o teorii ochranného protekcionismu

· hlavní myšlenka – země, která se dosud nachází ve stádiu nezralého průmyslu, nemůže uplatňovat politiku volného obchodu vůči zemím, které již vstoupily do stádia průmyslové zralosti→otevřením svého trhu zahraniční konkurenci by bylo domácí zboží vytlačeno konkurencí vyspělejšího zahraničního průmyslu→domácí průmysl by byl vytlačen dříve, než by dostal příležitost rozvinout se do stádia své zralosti→proto bylo nutné chránit domácí trhy tak dlouho, dokud nebude dotyčná země konkurenceschopná

· obchodní ochranářství vytváří domácím výrobcům „skleníkové“ podmínky→Listova teorie nestojí v protipólu k anglickým klasikům (ti za motor rozvoje hospodářství považovali konkurenci, která motivuje k lepším výkonům, zatímco List preferuje volný obchod až bude stát na vyšší ekonomické úrovni)→malý průmysl vyrábí s velkými náklady a teprve velký průmysl je schopen snížit náklady a získat tak konkurenceschopnost

· tato teorie je typickým produktem metody stadií ekonomického vývoje→stadium nezralého průmyslu vyžaduje ochranářskou politiku, zatímco ve stadiu průmyslové zralosti je žádoucí politika svobodného obchodu→ačkoliv se to zdá rozumné, pro politiku je to nepoužitelné, jelikož není nijak definována ani „nezralost“ ani „zralost“ průmyslu, ve skutečnosti ji ani definovat nelze, jelikož je neměřitelná→jakmile stát začne uplatňovat ochranářskou politiku, je malá naděje, že od ní ustoupí, jelikož domácí průmyslníci budou vždy dokazovat, že jejich průmysl ještě není „zralý“a potřebuje ochranu a domácí politikové jim vždy budou vycházet vstříc

· tuto svou teorii ukazuje na příkladu Anglie a Německa→Anglie je vyspělejší, proto si může dovolit uplatňovat liberalismus→kdyby totéž uplatňovalo hospodářsky méně vyspělé Německo, tak by příliv zboží z Anglie, popřípadě obchod s ní mohl Německo zničit→tato možnost bude ve chvíli, kdy Německo bude na stejné hospodářské úrovni

· List se mýlil, když na stát nahlížel jako na objektivní a osvícenou instituci, která je nezávislá na silných zájmových skupinách domácího průmyslu

· Historismus:

· představitelé německé historické školy převzaly od Lista metodu stadií ekonomického vývoje

· Bruno Hildebrand například odlišoval tři stadia – směnnou ekonomiku, peněžní ekonomiku a úvěrovou ekonomiku

· Gustav Schmoller odlišoval čtyři stadia – vesnickou, městskou, teritoriální a národní ekonomiku

· představitelé šli ještě dále→tuto metodu označujeme jako historismus→historie je jediný empirický zdroj ekonomie a jediný pramen, z něhož můžeme čerpat→chceme-li porozumět ekonomii, musíme začít studiem historických pramenů

· tito ekonomové byli svým založením empirikové – když hledali empirickou základnu ekonomie, nenalézali ji jinde než v historii→z toho vzniklo přesvědčení, že společenské vědy (včetně ekonomie) mají jiný charakter než vědy přírodní→jsou to vědy historické , proto se historická metoda stala jejich základní metodou

· historie je ve svých konkrétních událostech jedinečná a neopakovatelná→tito historizující ekonomové si vypěstovali „nechuť k univerzálním teoriím a doktrínám, proto taky klasickou politickou ekonomii považovali za nevědecké spekulace

· všechno je historicky relativní→představitelé školy zdůrazňovali jedinečnost historických událostí a to natolik, že odmítali jejich zobecňování

· ekonomické jevy jsou vázány na určitou dobu a zemi, na její specifické (historicky vzniklé) společenské instituce, politické struktury, které jsou nepřenosné do jiné doby a jiných zemí (monopolní cena ve starověkém Řecku byla něco jiného, než v Anglii nebo Německu v 19.století)

· Starší historická škola:

· patří sem Bruno Hildebrand, Wilhelm Roscher, Karl Kniese

· ačkoliv se tento název používá, tito muži ve skutečnosti netvořili školu v pravém smyslu→společné-používali historickou metodu v ekonomii

· není pro ni ještě typický historismus v tak silné podobě, jako později u mladší školy

· jedině detailním poznáním lze udělat určitou predikci vývoje→snaží se popisovat současné ekonomické vztahy států→je makroekonomická

· Bruno Hildebrand (1812 – 1878) – využíval historickou metodu nejvíce

· Karl Knies (1821 – 1898) – byl z nich nejvíce teoretickým ekonomem, o němž svědčí jeho teorie peněz a úvěru, mezi historizující ekonomy se Knies zařadil zejména svými tvrzeními o historické relativnosti ekonomických zákonů a ekonomických politik

· Wilhelm Roscher (1817 – 1894)

· byl z těchto tří nejvýznamnější a v Německu nejrespektovanějším ekonomem

· „Systém národního hospodářství“ (pět svazků, jež vyšly 1854 – 1894), mělo v Německu velký úspěch

· neodmítal ekonomickou teorii jako takovou a věřil v existenci obecných zákonů ekonomického vývoje (v tom se odlišoval od G.Schmollera), ale inklinoval k historické metodě zkoumání a sám o sobě prohlašoval, že je historizujícím ekonomem

· věřil, že obecné zákony ekonomického vývoje lze objevit pouze historickými a komparativními studiemi národních ekonomik různých zemí a různých dob

· na rozdíl od klasiků i pozdějších marginalistů se nezajímal o principy ekonomického chování člověka-jednotlivce, nýbrž o popis velkých ekonomických celků (národních ekonomik)→tento přístup nazval J.A.Schumpeter metodologickým kolektivismem (který kontrastoval zejména s motodologickým individualismem pozdější rakouské školy)

· Mladší historická škola:

· na rozdíl od starší historické školy si mladší škola označení škola zasluhuje

· skupina ekonomů kolem Gustava von Schmollera→pro něj a celou školu je charakteristický vypjatý empirismus a historismus

· vzhledem k tomu, že svou činnost vyvíjeli především na vysokých školách, říkalo se jim „katedroví socialisté“

· Gustav von Schmoller:

· žil v době Otto von Bismarcka, kdy se objevuje první sociální zákonodárství (sociální zabezpečení, stanovení maximální pracovní doby...)→na těchto projektech se podíleli Schmoller a jeho skupina

· v oblasti teoretické nevznikl žádný větší přínos 

· na rozdíl od Roschera odmítal existenci univerzálních ekonomických zákonů a nesnažil se o vytvoření obecné teorie, protože se domníval, že by šlo o pouhé deduktivní spekulace→jakékoliv tvrzení se muselo opírat o empirická (tedy historická) fakta→lpěli na popisu historie, aby mohli porozumět současnosti, aby mohli dávat predikce

· byl kritický zejména k anglickým klasikům (D.Ricardovi, J.S.Millovi), jejichž abstraktně-deduktivní metodu odmítal jako nevědeckou-ze stejných důvodů odmítal i ekonomii rakouské školy Carla Mengera

· vedl spor s Rakouskou subjektivní psychologickou školou jestli užívat historickou (často až ad absurdum dotaženou) metodu, nebo metodu analytickou→nakonec zvítězila Rakouská škola, jelikož ve 20. a 30. letech došlo v Německu ke krizi-hyperinflace, korporativní ovládání ekonomiky (velké koncerny navázány na politickou špičku)→historická škola neměla odpověď, jak situaci řešit, jelikož se to v historii ještě nikdy nestalo→Rakouská škola návrh měla

· byl hist.ekonomem par excellence – jeho studie byly obsáhlé a puntičkářsky detailní

· věřil, že studiem historie lze dojít k pochopení podstat společenských jevů→jeho podstaty neměly charakter obecných ekonomických zákonů, ale umožňovaly mu vyslovovat etické a politické názory

· na rozdíl od Roschera nestudoval velké společensko-ekonomické celky, nýbrž instituce v rámci národní ekonomiky (v tom měl blízko k americkým institucionalistům) – věřil, že studiem institucí lze získat dostatečnou empirickou základnu pro formulování politických doporučení

· zabýval se úlohou státu v ekonomice a ve společnosti vůbec, projevoval sklon k sociálnímu reformátorství, on i jeho žáci se angažovali ve Svazu pro sociální politiku, který obhajoval sociální pojištění

· stát pokládal za garanta správného vývoje společnosti, intervence státu do hospodářského a společenského života byly pro něj mimo diskusi

· stát pro něj, i jeho žáky (i pro předchůdce F.Lista) byl stát ztělesněním národa, garantem národní síly, uvědomění, kultury

· Nejmladší historická škola:

· představitelé Max Weber, Werner Sombart – ani oni však netvořili školu v pravém slova smyslu→oba byli historizujícími ekonomy, kteří v historii hledali zdroj obecného poznání a důkazy pro své hypotézy, nebyl však pro ně typický historismus v pojetí G.Schmollera

· jde spíše o sociologicko-ekonomickou školu

· klíčovým tématem prací Webera a Somberta →jak se ekonomika posunula ke kapitalismu – proč rostlo bohatství Anglie, Holandska, USA, proč vraždění hugenotů ve Francii byla ekonomická katastrofa→odpovědi v jejich dílech

· Max Weber (1864 – 1920)

· „Protestantská etika a duch kapitalismu“ – 1905 – přišel s odvážnou a inspirující hypotézou o vzniku kapitalismu v Evropě

· kapitalismus není jen tržní systém, kde vládne konkurence a touha po vzniku, je více, je to systém, kde vládne podnikatelský duch

· kapitalismus vznikl, když se objevili velcí podnikatelé, průkopníci velkého obchodu a podnikání – vznik této třídy nebyl náhodný (velký kapitalismus vznikl nejdříve v Holandsku a Anglii, teprve odtud se rozšířil do zbytku Evropy a USA)

· podal historické důkazy , že většina těchto velkých podnikatelů byli protestanté-kalvinisté→podle něj kalvinistická víra vede k určitému typu etiky=k odříkání a k cílevědomé touze po úspěchu→kalvinisté věří, že světský úspěch je důkazem boží milosti a spasení, tato víra a z ní vyvěrající protestantská etika byla podle Webera onou duchovní silou, z níž vyrostl evropský kapitalismus

· Werner Sombart (1863 – 1941)

· také hledal historický zdroj kapitalistického ducha, narozdíl od Webera jej spatřoval v židovství

· „Židé a moderní kapitalismus“ – 1911 – rozptýlenost židů po  Evropě a zároveň jejich spojení s vírou jim umožňovalo mezi sebou vytvořit mezi sebou síť obchodních spojení po celé Evropě→rozkvět obchodu mezi židy vedl k tomu, že vynalézali nové nástroje obchodu a finančnictví a stávali se z nich velcí finančníci a podnikatelé

· dokonce spekuloval, že samo židovství (které Židé chápou jako smlouvu s Hospodinem) vytváří smysl pro obchod, který je založen na respektování smluv→tuto svou hypotézu dokládal historickými fakty – poukazoval na to, že vyhánění z jižních katolických států a měst v 15.století (Španělsko, Portugalsko a Itálie) a jejich stěhování na sever (Anglie, Holandsko, sever Německa) mělo za následek, že se centrum hospodářského růstu přesunulo do oblastí, kam Židé emigrovali a přinášeli s sebou „ducha kapitalismu“

8. Počátky marginální analýzy, školy vycházející z teorie subjektivní hodnoty a užitku (rakouská škola, laussanská, anglosasko-cambridgeská)
Marginální školy (školy mezního užitku)

· 1871 – rok marginální revoluce

· je to nová teorie – některé teorie živé až dodnes

· z ní vzniká – Rakouská subjektivně psychologická škola

· neoklasika

· Cambridgeská – vlastní neoklasika

· Laussanská (švýcarská)

· Švédská (někdy Německo-švédská)

· subjektivní teorie hodnoty→použití přírůstkové metody (poprvé se do ekonomie dostává matematika)

· předchůdci:

· většinou objevení později, nebo se v jejich dílech vyskytují myšlenky bez systému

· základní rozlišení celkové a mezní užitečnosti

· každý uživatel (člověk) má vlastní chápání hodnoty, dle vlastních potřeb→v teorii je důležitý právě tento jeden uživatel

· Daniel Bernoulli – zkoumal tzv. petěrburský paradox (vyskytující se v hazardní hře, jejíž podstatou je házení mincí)→pochopil, že lidé se chovají nematematicky, protože sází do té doby, dokud výhra bude mít mnohem větší užitek, než sázka

· Jules Dupuit – zkoumal užitečnost veřejných prací→doba rozvoje železnice→zkoumal, jak daleko jsou lidé ochotni jít při platbě za převoz zboží přes most, na železnici...→došel k názoru, že by mělo být více skupin lidí a stanovit tak různé ceny, pro různé lidi (protože pro některé lidi suma za užití železnice byla již nezajímavá, zatímco pro jiné ještě zajímavá byla)→je možné provádět cenovou diskriminaci na jejímž základě je možné vybrat potřebnou částku (pokrývající náklady) s menší ztrátou celkové užitečnosti

· Johann von Thünen (1783 – 1850):

· zkoumal různé alokace výrobních faktorů, jak jejich umístění ve vzdálenosti od trhu ovlivňuje ceny→došel k závěru, kde má sídlit výroba (v jaké vzdálenosti) od trhu

· „Izolovaný stát ve vztahu k zemědělství a národnímu hospodářství“ – objevil v něm princip mezní produktivity a aplikoval jej v teorii mzdy a úroků

· produkce kolem izolovaného města je soustředěna v podobě soustředných kruhů→v kruhu nejbližším jsou květiny a potraviny, které se rychle kazí, v dalším lesy poskytující dřevo, ještě dále dobytek na maso atd.→rozmístění výrobních faktorů vysvětloval tím, že dodatečný náklad nesmí převyšovat dodatečný produkt→proto vynakládání určitého výrobního faktoru na danou produkci poroste jen do té míry, dokud náklad na faktor se již nebude rovnat jeho dodatečnému produktu

· W.H.Gossen – 3 Gossenovy zákony:

· 1.zákon klesající mezní užitečnosti→s množstvím klesá užitek→ochota jít do spotřeby téhož statku s množstvím klesá

· 2. zákon racionálního výběru→snaha o maximální uspokojení za určitou sumu→celkové uspokojení rozdělíme na jednotlivé části, a ty skládáme tak, aby bylo celkové uspokojení co největší

· 3. zákon negativní užitečnosti→jak velké pracovní úsilí bude člověk vyvíjet, aby zboží získal (vynakládání práce je příjemné pouze do určité míry, každá dodatečná jednotka práce přináší sama o sobě menší uspokojení)

Marginální revoluce:

· změna metody nahlížení

· datuje se k roku 1871, kdy William Jevons, Carl Menger a o 3 roky později Leon Walras vydali svá díla, v nichž nezávisle na sobě formulovali teorii mezní užitečnosti

· W.Jevons:

· dal základy, ale nikdo se k němu nehlásil

· zkoumal ekonomii na základě slasti a strasti→maximální slasti, minimální strasti – mzda=slast, práce=strast

· přímá metoda ohodnocení užitečnosti→nutná značná individualizace

· navazuje na něj Cambrigedská škola

· L.Walras:

· zakladatel švýcarské školy, hodně matematická škola

· ekonomie pojatá makroekonomicky z hlediska ekonomiky rovnováhy

· vzal v úvahu cenové relace a úlohu peněz, které umožňují celkové uspokojení

· C.Menger:

· zakladatel rakouské školy, záplava psychologie

· teorie spotřebitele, rozpracovaná teorie úroků a kapitálu (další generace to takto rozpracovaly)

· vypjatý individualismus (u neorakouské školy)

Rakouská subjektivně-psychologická škola:
· jako jediná se rozvíjí do současnosti
· důsledný a jednoznačný liberalismus
· zakladatel Carl Menger (1840 – 1921)

· „Zásady národohospodářské teorie“ (1871) – dílo je základ pro školu, která vyznává individualismus

· jím založená škola – odmítali matematické metody, zůstali u subjektu→zajímalo je zejména hledisko spotřeby; všechno se v určitém čase vyvíjí (převzali z německé historické školy), užívali analýzu a dedukci

· vedli spor s katedrovými socialisty

· subjektivní hodnota statků 1.řádu a vyšších řádů
· hodnota je subjektivní význam, který má statek pro určitého jedince

· rozlišoval užitnou (význam statku pro jedince, který jej spotřebovává) a směnnou hodnotu (význam statku pro jedince, který jej směňuje)

· rozdělení statků na řády – statky prvního řádu jsou schopny uspokojit lidské potřeby přímo, statky vyšších řádu uspokojují lidské potřeby nepřímo tím, že slouží k výrobě statků prvního řádu – pořadí je dáno etapami výrobního procesu
· peníze – univerzální zásoba statků – lze za ně dostat jakýkoliv druh konkrétního zboží→peníze jsou normální zboží
· peníze podle něj patří do rámce statků prvního řádu

· fungují jako náhrada za naturálie (nyní nemusí držet zásoby statků vyššího řádu pro výrobu statku nižšího řádu – obilí pro mouku...) – peníze jsou všeobecný ekvivalent směny, univerzální hodnoty→výrobci mohou místo zásob různorodých statků vyšších řádů udržovat jen tuto univerzální zásobu
· následovníci užívali tzv. robinzonády→trosečník se chová jako typický spotřebitel

· řád statku→čím vyšší stupeň, tím více času a práce na jeho uchopení potřebujeme

Následovníci:

2.generace:

· Erich von Böhm-Bawerk (1851 – 1919)

· teorie kapitálu a úroku:

· vycházel z Mengerovy teorie statků vyšší a nižší třídy→kapitál je statek vyššího řádu, používaný v čase k výrobě statku prvního stupně

· kapitál je výrobní metoda→výrobní faktory rozdělil na původní (práce, půda) a jimi vyráběný kapitál→půda a práce tak slouží k uspokojování lidských potřeb oklikou, přes jimi vyrobený kapitál
· oklikovost výroby – vzniká tím úrok a tím pádem ohodnocení statku (lidé mají tendenci preferovat okamžité statky) – statky vyššího řádu, které vznikají v budoucnu jsou kvalitnější (měly by být)→právě tím časovým posunem to vysvětlovali (statky vyššího řádu dokáže člověk svou produktivitou zvyšovat)
· oklikové metody výroby jsou produktivnější, zvyšují produktivitu původních faktorů, ale zároveň jsou časově náročné a prodlužují dobu, která uplyne od použití původních faktorů (práce a půdy) do získání spotřebních statků
· subjekt „nakupuje“ budoucí produkt a platí za to „současnými“ penězi→přináší mu to užitek v podobě úroku
· 1. analytická kritika marxismu jako ekonomické teorie

· analyzoval 1. a 3.díl Kapitálu→vzájemné rozpory jednotlivých dílů

· přijata všemi kritiky střední Evropy (A.Bráf...)→odmítal pracovní teorii hodnoty

· Friedrich von Wieser (1851 – 1926)

· ministr obchodu, působil v Praze

· ekonomická kalkulace (promítá se i do dalších generací po Wieserovi) – podmínky, za jakých může reálně hospodářství fungovat→optimální alokace zdrojů – z hlediska výrobce, či spotřebitele→tato teorie byla přebírána dále→zkoumána i v podmínkách socialismu – Hayek podle této teorie tvrdil, že socialismus nemůže fungovat, jiní, že za optimálního vedení trhu to fungovat může

· teorie nákladu obětované příležitosti
· poměrně rychle přijata ekonomy i mimo rakouskou školu - zajímal se o to Brit Lionel Robbins – některé termíny přenesl do anglosaské oblasti→někdy je ani necitoval, jelikož nebyli na výsluní
· náklady na statek=mezní užitečnost statků, které se nevyrobily v důsledku toho, že se výrobní zdroje použily na výrobu daného statku→nevyrobené statky jsou obětovanou příležitostí (vždy jde o druhou nejlepší příležitost – ta, které si spotřebitel cení jako druhé)

· znamenala změnu v pojetí nákladů, dosud se náklady chápaly jako to, co se vynaloží na výrobu

· vyplývají z procesu rozhodování o výrobě – chce-li člověk mít nějakou užitečnost, musí obětovat jinou užitečnost

· v W. pojetí – užitečnost, ale v pojetí cambridgeské školy jde o újmu, strast, bolest  
3.generace:

· tzv. neorakušané (20.-30.léta) – Praha, dominantně ve Vídni

· většina ve 30.letech donucena emigrovat – emigrovali zpravidla do USA

· Ludwig von Mises (1881 – 1973) – praxeologie – účelové chování určitého individuálně ekonomického subjektu
· vysvětlil v „Základní problémy národního hospodářství“ (1933) a „Lidské jednání“ (1949)

· ekonomie není vědou samou o sobě, ale je integrální součástí obecné vědy o lidském jednání=praxeologie

· člověk jedná a jeho jednání je účelné→snaží se dospět k subjektivně lepší situaci, než je ta, ve které se právě nachází – v tom je racionalita lid. jednání
4.generace:

· F.A. von Hayek (1899 – 1992):

· „Teorie o penězích a hospodářský cyklus“, „Cesta do otroctví“, Právo, zákonodárství a svoboda“
· nejvýznamnější představitel liberalismu
· teorie hospodářského cyklu→ekonomika prochází cyklickým vývojem, který je způsobený peněžními tlaky (peníze by měly být neutrální, tedy platidlo jako každé jiné zboží)→když se dělají uměle, na základě komerčních expanzí, tak peníze ztrácejí svůj charakter a nastává krize (falešné vpisování do účetních knih...)→k tomu aby tohle nenastalo je potřeba, aby byly peníze neutrální, tedy aby se neměnilo jejich množství v oběhu – později ale uznal, že tato teorie je málo platná, trval však na tom, že čím méně bude peněžní oběh řízen a ovlivňován centrální bankou, tím lépe pro hospodářství
· uvažoval nad pojmem free-banking – neměla by existovat centrální banka→každý člověk by měl mít své platidlo, v podstatě osobní směnky – podle toho jak je osoba důvěryhodná a za co se platí, takovou cenu to bude mít→přirozeně by peníze vznikly a centrální banky zanikly
· kritika keynesiánské teorie plné zaměstnanosti:

· centrální sledování společenského cíle (boj s nezaměstnaností) není slučitelný s individuální svobodou

· vyžaduje buď přemístění pracovní síly přínucením (jak to bylo v socialistickém zřízení), nebo vytvářením pracovních míst za cenu organizování málo produktivních veřejných prací→v obou případech dochází k mrhání lidskou prací→plnou zaměstnanost lze zařídit jen poklesem mezd
· 5.generace:

· v USA

· Israel M.Kirzner (1930 – dodnes), Murray N.Rothbard (1926 – 1995)

· požadavky úplné negace státu – zrušení sociálních podpor (ať již na vzdělání, či na něco jiného)→vynulování státu v ekonomice a hospodářství vůbec=individua si rozhodují úplně o všem (dát dítě do školy ano-ne)→široká možnost výběru→individuální subjektivní rozhodování jako akt volby v podmínkách nejistoty

Vyšli z rakouské školy:

· O.Morgenstern, J.von Neumann – Teorie her

· oba do původní rakouské teorie dávali matematiku – z rakouské školy byli „vyloučeni“ – matematiku do toho dávali v rámci teorie her
· systematická analýza chování na nedokonale konkurenčních trzích

· odmítli tradiční fikci rakouské školy o tom, že klíčem k porozumění moderní tržní ekonomiky může být hospodářství Robinsona Crusoea

· uznávají vliv institucionálního prostředí a společenských konvencí na člověka, protože aby mohl jedinec svůj blahobyt maximalizovat pouze podle svých představ, nesměli by tu být jiní, kteří usilují o totéž

· úspěšné výsledky hospodářské činnosti jsou stejně nejisté jako úspěch při hazardních hrách

· tato teorie obsahuje- hru dvou osob hop nebo trop, nekooperativní hry (dilema vězňů), kooperativní hry (ty jsou blízké tržním situacím jako jsou oligopoly, nebo dohody uzavírané na pracovních trzích) – těmto kooperativním hrám předchází uzavírání různých koalic – a právě analýza koalic je považována za největší přínos teorie her

· položila tedy základy analýzy oligopolů a tržních struktur, kde na trhu vystupuje málo prodávajících nebo kupujících – existuje zde totiž reálná možnost strategického chování tržních subjektů
· Joseph A.Schumpeter

· brzo se od rakouské školy odděluje – zkoumal hospodářský cyklus, ale vysvětloval jej pomocí různých typů cyklů a inovací→cykly pojmenoval podle ekonomů, kteří jednotlivé cykly zkoumali→Kondratěvovy (dlouhodobé), Juglarovy (střednědobé) a Kitchinovy (krátkodobé)→vše vysvětloval v rozmezí 20-50 let – při nových objevech (parní stroj, pak spalovací motor....tzv. inovace)

· zabýval se kalkulacemi za socialismu, ale tuto oblast poměrně rychle opustil

Laussanská škola:

· zakladatel Leon Walras

· celkově se zaměřuje na teorii rovnováhy→uznává Sayův zákon trhu – ale zkoumá to v rámci makroekonomie

· užívá makroekonomický aparát

· optimální alokace zdrojů z hlediska makroekonomiky→teorie blahobytu, teorie alokace

· Leon Walras (1834 – 1910):
· za svého života nebyl doceněn

· „Základy čisté politické ekonomie“ (1874)

· zpočátku velmi dobře vycházel s Williamem Jevonsem
· matematický popis individuální nabídkové a poptávkové funkce

· teorie rovnováhy všech trhů:

· řešeno soustavou rovnic→metodologický význam
· aspekt koloběhu – výrobní faktory slouží k výrobě statků a statky slouží k udržování (eventuálně ke zvyšování) výrobních faktorů→ekonomická rovnováha je věčným a opakujícím se koloběhem, který udržuje sám sebe

· aspekt vyčišťování trhů→trhy jsou vyčišťovány od přebytečných nabídek nebo poptávek pohybem cen, které (pod tlakem tržní konkurence)směřují ke své rovnovážné úrovni
· nekonečné množství trhů=nekonečné množství rovnic→100 rovnic popisující 100 trhů→je-li 99 trhů v rovnováze, můžeme říct, že i ten stý je v rovnováze→“Walrasův zákon“
· všechny své úvahy založil na předpokladu dokonalé konkurence, ale věřil, že přes všechny nedokonalosti trhů, že ekonomika vykazuje tendenci se k dokonalé konkurenci přibližovat
· na trhy se dívá jako na aukční→je to o nabídce a poptávce
· vypracoval analýzu trhu spotřebních statků, trhu kapitálových statků, teorii kapitálu
· částečně se zabývá i mikroekonomikou (dominantně až jeho nástupci)

· peníze – transakční motiv=oběživo
· jsou něco, co usnadňuje směnné transakce

· poptávku po nich chápal jako reálné peněžní zůstatky, které domácnosti chtějí držet – jejich držbu vysvětloval pouze transakčním motivem

· jsou užitečné – jejich užitek spočívá ve větším komfortu směny

· množství peněz je dáno centrální bankou→podmínkou rovnováhy na trhu peněz je, aby se poptávka po peněžních zůstatcích rovnala centrální bankou vytvořenému množství peněz

· dosahování rovnováhy – proces tápání:

· situace, kdy jsou všichni lidé a všechny trhy v rovnováze je možná

· proces tápání – způsob dosahování rovnováhy→pokud na nějakém trhu nevedou koupě nebo prodej k vytvoření rovnovážné ceny, vznikne na trhu nerovnováha – trh není „vyčištěn“→to vede kupující a prodávající k tomu, aby se poučili z chyb a požadovali/nabízeli jinou cenu, která je blíže ceně rovnovážné – to však bylo nemožné, protože nepostihuje problém obchodování za nerovnovážné ceny→problém dosahování rovnováhy nebyl ve Walrasově teorii vyřešen

· Vilfredo Pareto (1848 – 1923):
· „Kurs politické ekonomie“, „Rukověť politické ekonomie“
· vystudoval přírodní vědy a matematiku

· stavěl se proti obchodnímu protekcionismu, spotřebním daním a subvencování průmyslových podniků

· v Itálii se tehdy prosazoval ideál „silného státu“→Pareto varoval před „parlamentní diktaturou“ centralizované státní moci a před socialismem

· 1893 vystřídal Leona Walrase v čele politické ekonomie v Laussane

· teorie hodnoty – spotřebitel je schopen posoudit užitečnost nějakého statku vždy jen v relaci k jiným statkům a užitečnost není veličina, která má rozměr – spotřebitel dokáže seřadit různé kombinace statků do škály preferencí→dokáže přiřadit ordinální čísla (určitá kombinace je v pořadí první, druhá...), ale nedokáže přiřadit kardinální čísla (neřekne, jak velké uspokojení mu přinášejí)

· Paretovo optimum – takové rozdělení statků, kdy již není možné přerozdělením statků zvýšit uspokojení kteréhokoliv jednotlivce, aniž by to zároveň nesnížilo uspokojení někoho jiného=pareto-optimální situace
· začal jinak měřit užitečnost (neměřil kardinalisticky - jednotkově, ale ordinalisticky)→není důležité konkrétní číslo, ale důležitá je míra preference jednotlivých statků→znázorněno indiferenčními křivkami a mapami→začal z nich vypočítávat „společenské“ (Paretovo) optimum – spravedlivé rozdělení, alokace zdrojů...nejoptimálnější optimum→v žádném případě už to nemůže být lepší

Švédská škola:

· Knut Wicksell, Gustav Cassel

· většinou studovali v Německu, podmínky v Něm. transformovali na podmínky ve Švédsku

· vliv rakouské školy→uznání hospodářského cyklu, vlivu peněz

· užívali matematiku, dívali se na společnost z Paretova pohledu

· uznávají centrální banku

· bankovní multiplikátor, systém bankovnictví – přínos této školy

· Knut Wicksell (1851 – 1926)

· kapitál má strukturu; systém bankovnictví
· ovlivněn zejména J.S.Millem

· teorie kapitálu – kapitál je čas (Bohm-Bawerkova představa)

· má dvě dimenze šířku (množství primárních faktorů) a výšku (doba vázanosti primárních faktorů)

· je to časová vázanost primárních faktorů (práce a půdy) ve výrobě→velikost kapitálu je dána množstvím (časově vázaných) faktorů a dobou jejich vázanosti

· vázanost práce a půdy – jsou zaměstnány v investičních odvětvích a nemohou být využívány ve spotřebních odvětvích
· Gustav Cassel (1866 – 1945)

· hospodářský cyklus má příčinu v investicích a nedostatku úspor
· příčina cyklů – reálné faktory (technický pokrok, populační růst, objevení nových přírodních zdrojů)→otvírají podnikatelům nové investiční příležitosti a zvyšují očekávanou míru z investic, která však posléze narazí na nedostatek úspor – vzroste peněžní úroková míra, mnoho investičních akcí se stane ztrátovými, firmy začnou propouštět a konjunktura přechází v depresi

· neviděl žádnou možnost, jak potlačit cyklické výkyvy, ty podle něj byly přirozeným a nevyhnutelným průvodním jevem technického pokroku v kapitalistickém světě
9. Neoklasická ekonomie, její vývoj do poloviny 30.let 20.století, přínosy

Cambridgeská škola:

· dala by se také nazvat školou Alfreda Marshalla – jelikož všichni ostatní příslušníci školy plně převzali způsob jeho ekonomické analýzy

· patří sem A.Marshall, A.C.Pigou, J.M.Keynes a J.Robinsonová (na počátku jejich kariéry)

· typickým znakem školy je snaha uchovat tradici anglických klasiků – Smithe, Ricarda a Milla→proto se pro školu ujalo pojmenování neoklasická (později se pod tímto termínem rozumí i laussanská škola a většina evropských a amerických marginalistů)

· používali metodu dílčí rovnováhy trhu – zkoumali poptávku, nabídku a rovnováhu určitého trhu za předpokladu, že na ostatních trzích nedochází ke změnám

· ačkoliv proklamovala návaznost na klasickou politickou ekonomii, měla více společného s lausannskou školu i s rakouskou školou

· má mikroekonomický charakter – soustředění na problémy tržní rovnováhy

Alfred Marshall (1842 – 1924):

· vystudoval matematiku, kterou původně i učil

· „Zásady ekonomie“ (1890)

· kritizoval Jevonse za jeho odmítavý postoj ke klasikům

· měl hlubokou úctu k anglickým klasikům, i když vědě o nedostatcích jejich teorií, ale nechtěl je kritizovat – své dílo považoval za evoluci v ekonomii

· v „Zásadách“ formuloval základní teorie marginální analýzy – teorii mezní užitečnosti a teorii mezní produktivity→“Zásady“ měly spojit anglickou klasickou ekonomii s novými marginalistickými teoriemi – nakonec vytvořil vlastní teorii, protože klasické myšlení bylo vzdáleno tomu současnému

· politickou ekonomii chápal jako vědu o ekonomickém chování člověka→proto přestal používat termín politická ekonomie a nahradil jej jen prostou ekonomií

· měl optimistickou víru v ekonomický pokrok, založený na tržním procesu a konkurenci→volná tržní soutěž byla hybnou silou nejen ekonomického růstu, ale také společenského pokroku

· metoda dílčí rovnováhy:

· uvědomoval si, že všechny trhy jsou propojeny – dojde-li ke změně na jednom trhů, projeví se to i na jiném→přesto používal metodu dílčí rovnováhy a ne všeobecné, protože se domníval, že k pochopení tržních procesů je třeba vytvořit si jednoduchý model

· zkoumal trh jednoho statku nezávisle na ostatních trzích→předpoklad ceteris paribus - změny ceny a množství daného statku nemají žádné dopady na ceny a množství jiných statků, tyto vedlejší efekty jsou tak malé, že se domníval, že je lze zanedbat→to však lze použít pouze u velmi malého trhu=zkoumaný statek by musel představovat jen malou položku ve spotřebitelově „koši“

· užitečnost a poptávka:

· jeho teorie mezní užitečnosti byla kardinalistická – člověk dokáže měřit mezní užitečnost statku nepřímo a to prostřednictvím peněz→cena, kterou je kupující ochoten za zboží zaplatit, měří jeho mezní užitečnost=cena poptávky

· ceny jsou tedy odrazem mezních užitečností→je-li člověk ochoten zaplatit za kabát 5x více než za košili→kabát má pro člověka 5x větší mezní užitečnost než košile

· elasticita poptávky:

· jedná se o procentní změnu poptávaného množství, která je vyvolána jednoprocentní změnou ceny

· je to užitečné pro porovnání poptávek různých statků, umožňuje také zkoumat, jaký vliv má změna ceny na velikost peněžních výdajů na daný statek

· spotřebitelův přebytek:

· spotřebitel kupuje všechny jednotky statku (kromě té poslední) za nižší cenu, než jakou by byl ochoten za ně zaplatit

· tato teorie se stala základem pro teorii blahobytu, kterou později rozvinul Pigou

· teorie nákladů:

· náklady chápal jako ceny služeb výrobních faktorů – cena služby výrobního faktoru se rovná hodnotě jeho mezního produktu→hodnota mezního produktu výrobního faktoru je jeho fyzický mezní produkt násobený cenou statku

· poptávka po výrobním faktoru je poptávka odvozená – je odvozená od poptávky po statcích, k jejichž výrobě slouží→poptávka po orné půdě je odvozena od poptávky po pšenici, která je zase odvozena od poptávky po chlebu

· náklady jsou podle něj reálné náklady

· ačkoliv se všechny nákladové položky navenek jeví jako peněžní náklady, je třeba za nimi vidět reálné náklady – nepříjemnosti, strasti, které jsou skutečnou podstatou nákladů→reálný náklad je spojen se vznikem a zvětšováním výrobního faktoru→práce nebude vykonávána, nebude-li dělník kompenzován (mzdou) za reálný náklad práce )za újmu z práce)

· odlišoval čtyři obecné výrobní faktory – práce, půda, kapitál, podnikání

· půda – reálný náklad půdy neexistoval, protože existence půdy nebyla spojena s žádnou újmou kohokoliv – půda je čistý dar přírody

· podnikání – práce spojená se zvláštním talentem, takže odměna podnikatele – normální zisk – obsahovala jak odměnu za jeho práci, tak rentu z jeho podnikatelského talentu

· Marshall tedy viděl pouze reálný náklad práce (újma z práce) a reálný náklad kapitálu (čekání – tvorba kapitálu začíná spořením, tedy odkladem spotřeby do budoucna – právě tohle čekání je nepříjemností, tedy nákladem)

· výroba každého statku vyžaduje práci a kapitál→reálnými náklady jsou tedy újma z práce a čekání

· reálné náklady – typické pro cambridgeskou školu (rakouská škola náklady chápala jako obětované příležitosti)

Arthur C. Pigou (1877 – 1959):

· student A.Marshalla, 1908 jej vystřídal jako profesora politické ekonomie v Cambridgi

· „Bohatství a blahobyt“ (1912), „Ekonomie blahobytu“ (1920)

· teorie blahobytu – spotřebitelův a výrobcův přebytek:

· navázal na Marshallovy pojmy spotřebitelův a výrobcův přebytek

· ekonomický blahobyt z určitého statku je součtem spotřebitelova a výrobcova přebytku – součet obou přebytků je maximalizován na konkurenčním trhu při rovnovážné ceně a při každé nerovnovážné ceně je součet těchto přebytků menší→monopol na trhu vede k situaci, kdy součet spotřebitelova a výrobcova přebytku není maximalizován→monopol snižuje ekonomický blahobyt oproti konkurenci

· teorie blahobytu a externality:

· hlavní přínosem Pigoua je odlišení soukromých nákladů a společenských nákladů, soukromého a společenského užitku→tím zavedl do ekonomie problém externalit

· externality představují selhání trhu – v případech, kdy existují rozdíly mezi soukromými a společenskými náklady, respektive mezi soukromým a společenským užitkem, trhy neprovádí efektivní alokaci zdrojů a proto není dosahováno společenského blahobytu (důvěra v efektivnost neviditelné ruky trhu dostala trhlinu)

· řešení – intervence státu do tržního procesu – touto intervencí měla být soustava daní a subvencí, která by odstraňovala nesoulad společenských a soukromých nákladů (užitku)

· proti tomuto řešení vystoupil F.Knight (pozdější zakladatel Chicagské školy) kdy poukázal na to, že externality vznikají pouze tehdy, nejsou-li respektována, nebo vymezena vlastnická práva, navíc zdůraznil, že zavádění daní a subvencí by vyvolalo náklady (na státní aparát), který by pravděpodobně převýšily ztrátu blahobytu, způsobenou externalitami

Cambridgeská teorie peněz:

· cambridgeská rovnice:

· Marshallovým cílem bylo vysvětlit, proč chtějí jednotlivci držet hotovostní zůstatky→jeho teorie je teorií poptávky po penězích (po hotovostních zůstatcích) – tuto poptávku vysvětloval jako transakční poptávku – člověk dostává důchod (firma příjem) v určitých časových intervalech, ale vydává jej v odlišných intervalech, tudíž potřebuje hotovostní zůstatky, aby překlenuli časový nesoulad mezi svými příjmy a výdaji, aby mohli průběžně bez nákladů zajišťovat své běžné peněžní transakce

· cambridgeská rovnice – M=k . Y

· M – hotovostní zůstatky, Y – peněžní důchod, k – koeficient, který udává, jaké procento svého peněžního důchodu chce tento jednotlivec držet v hotovosti

· sečtou-li se hotovostní zůstatky všech jednotlivců, získává rovnice agregátní podobu – M – celkové množství peněz v oběhu, k – cambridgeský koeficient, který udává, jaké procento ze svých důchodů chtějí lidé v průměru držet a Y – nominální národní důchod

· levá strana rovnice – nabídka peněz, pravá strana – poptávka po penězích→cambridgeská rovnice je podmínkou rovnováhy na peněžním trhu

· neutralita peněz:

· jedna z moderních verzí kvantitativní teorie peněz

· předpokládala, že koeficient k je dán pouze institucionálními faktory (intervaly, v nichž jsou vypláceny důchody) a nemění se se změnou M

· konstantní k vyplýval z předpokladu, že jediný motiv držby hotovostních zůstatků je transakční motiv

· tato teorie také předpokládala, že všechny výrobní zdroje jsou plně zaměstnány (to vyplývalo z předpokladu pružnosti všech cen včetně mezd, které zajišťovaly vyčišťování trhu)→každá změna M vyústí pouze ve změnu cenové hladiny

· podle této teorie – cambridgeská rovnice: M = k . P . Q

· P – cenová hladina, Q – reálný národní důchod

· vzhledem k tomu, že změna M neovlivní ani k, ani Q, pak M a P se mění ve stejném poměru→peníze jsou neutrální – ovlivňují pouze cenovou hladinu

· vztahy mezi penězi, produkcí a cenovou hladinou odvozovala od chování jednotlivce – od jeho motivů držby hotovostních zůstatků

· Pigouův efekt:

· Pigou vystoupil se svou teorií proti Keynesově teorii, že nezaměstnanost je důsledek nízké agregátní poptávky

· tvrdil, že dosažení plné zaměstnanosti (neboli vyčištění trhu práce) je blokováno strnulými nominálními mzdami, které neklesají dostatečně rychle ani v situaci vysoké nezaměstnanosti

· pokud poklesnou nominální mzdy a s nimi i ceny, zjistí lidé, že se zvýšily jejich reálné hotovostní zůstatky→cítí se bohatší a v důsledku toho se jejich spotřební poptávka bude zvyšovat→rostoucí poptávka vede ke zvýšení produkce a zaměstnanosti

· Keynes působení tohoto efektu nepopíral, ale tvrdil, že je příliš pomalý a zemi by trvalo dlouho, než by se z hluboké deprese působení Pigouova efektu dostala

Teorie nedokonalé konkurence:

· Marshall analyzoval je dokonalou konkurenci a monopol, domníval se, že je-li na trhu mnoho firem, každá z nich je příliš malá vzhledem k celému trhu, takže nemůže mít sebemenší vliv na tržní cenu

· Joan Robinsonová (1903 – 1983)

· „Ekonomie nedokonalé konkurence“ – první a také poslední kniha v duchu „marshallovské ekonomie“ než konvertovala ke keynesiánství

· vymezila podmínky dokonale konkurenčního trhu – nestačilo, aby byl na trhu velký počet firem, produkt by musel být zcela homogenní a kupující by museli být dokonale informováni o všech prodávajících a všech cenách, navíc by náklady kupujících na přechod od jednoho prodávajícího k jinému musely být nulové→na většině trhů je tedy nedokonalá konkurence

· nedokonalá konkurence způsobuje, že firma má určitý prostor pro ovlivnění své ceny – zvýší-li cenu, ztratí některé své zákazníky, ale ne všechny (někteří buď nevědí, že existují levnější prodávající, nebo by pro ně změna prodávajícího znamenala časové, či dopravní náklady, nebo zůstávají věrní firmě ze zvyku)→v důsledku toho není poptávka po zboží firmy horizontální, ale klesající

· dokázala, že firma maximalizuje zisk, když se křivka jejích mezních nákladů protíná s křivkou jejího mezního příjmu

· podmínkou rovnováhy firmy je maximalizace jejího zisku, čili rovnost mezních nákladů a mezního příjmu

· podmínkou rovnováhy trhu je rovnost průměrných nákladů a průměrného přijmu (ceny), protože jen tehdy dosahuje firma pouze normální zisk (který je zahrnut v jejich nákladech)

John Bates Clark (1847 – 1938)

· první velký americký americký marginalista – dal impuls k rozvoji marginální analýzy v USA

· ovlivnil řadu amerických ekonomů (I.Fisher) 
· „Filosofie bohatství“ (1885), „Rozdělování bohatství“ (1899)
· studoval u K.Kniese a W.Roschera představitelů německé historické školy – proto se zajímal o sociální a etické otázky a spojoval je s ekonomickými problémy – z toho vznikla touha nalézt principy společensky spravedlivého rozdělování

· ve Filozofii bohatství kritizoval Ricarda – Clark věřil, že lidské chování není založeno na sledování vlastních zájmů a že ekonom musí porozumět širším souvislostem tohoto chování, krom toho tohle dílo ovlivnilo i jeho žáka Thorsteina Veblena (zakladatel amerického institucionalismu)

· v Rozdělování bohatství prezentoval svou teorii mezní produktivity – konkurence je mocnou silou, která je nepostradatelná pro spravedlivé rozdělování

· teorie mezní produktivity jako teorie rozdělování:

· teorii mezní produktivity chápal jako teorii rozdělování (na rozdíl od Marshalla, pro něhož byla teorií objasňující poptávku po výrobních faktorech) – měla objasnit rozdělování produktu mezi vlastníky základních výrobních faktorů – mzdy, zisky, pozemkové renty

· teorie mezní produktivity vycházela z produkční funkce (1.autor – J.v.Thünen, ale kořeny již u D.Ricarda)

· Clark pochopil, že Ricardova teorie pozemkové renty byla jen jedním speciálním případem obecnější teorie – teorie mezní produktivity→ukázal, že Ricardův zákon klesajících výnosů platí nejen pro kapitál, ale i pro ostatní výrobní faktory→zákony rozdělování nevyplývají z přírodního omezení (jak se domníval Ricardo), ale z proměnlivých proporcí mezi výrobními faktory

· práce je homogenní, dělníci jsou zaměnitelní – tedy nemohou být vykořisťováni→jejich rostoucí zaměstnanost pouze vyvolává nové rozdělení kapitálu mezi nimi, takže vybavenost kapitálem každého z nich a jejich produktivita práce jsou stejné

· teorie mezní produktivity vysvětluje pouze poptávku po výrobních faktorech, ale neříká nic o nabídce→Clark se domníval, že předpoklad dané nabídky výrobního faktoru je dostatečně realistický pro krátké období (nabídka práce se mění jen díky populačním změnám, či migraci)  - takto to ale vysvětlovat nelze, protože množství práce nelze ztotožnit s počtem dělníků, ale je nutné je vyjádřit ve výkonnostních jednotkách práce – v hodinách práce→proto tuto teorii Marshall odmítal a tvrdil, že jde jen o teorii poptávky po výrobních faktorech

· problém vyčerpání produktu – hlavní problém teorie mezní produktivity

· rozdělování a spravedlnost:

· připisoval (na rozdíl od Marshalla) teorii mezní produktivity (TMP) větší význam, než pouhé objasnění poptávky po výrobních faktorech – věřil, že objevil přirozený zákon rozdělování, díky němuž dochází k společensky spravedlivému rozdělování, protože každý vlastník výrobního faktoru dostává právě takový podíl na produktu, který jeho výrobní faktor vytváří

· silou, kterou se zákon spravedlivého rozdělování prosazuje je konkurence – ta nutí podnikatele platit výrobním faktorům právě jejich mezní produkty

· ze své teorie vyvozoval etické závěry -  TMP dokazuje nejen efektivnost alokace výrobních faktorů, ale i spravedlivé rozdělování→mzda, určená produktem práce, byla pro Clarka spravedlivou mzdou=dělník dostal tolik, kolik vytvořil

· TMP dokazuje pouze to, že konkurence zajišťuje efektivní alokaci výrobních faktorů, ale nemůže říct nic o spravedlnosti rozdělování (jak namítali kritici Clarka – jeden výrobní faktor vytvoří produkt vždy v součinnosti s jiným výrobním faktorem – sám o sobě by nic nevytvořil→výrobní faktory vytvoří produkt jen ve vzájemné součinnosti

10. Ekonomický systém J.M.Keynese a odraz v hospodářské politice, neokeynesovská a postkeynesovská ekonomie

DOKONČIT!!!

John Maynard Keynes

· vyšel z Cambridgeské školy, Marshalla, ale nebyl si jist jejich liberálním konceptem

· vrátil se k makroekonomice, ke kauzalitám (příčinným vztahům)

· „Ekonomické důsledky míru“, „Konec laissez faire“, „Pojednání o penězích“

· Ekonomické důsledky míru – Keynes zastupoval při mírových jednání po 1.světové válce Anglii, ale byl proti velkým reparacím, které měly být uvaleny na Německo (celý ekonomický vývoj, který se v Německu stal, ekonomicky ještě před tím popsal)

· ve 30.letech→deprese→1936 – „Obecná teorie zaměstnanosti, úroku a peněz“→základ Keynesiánství
·  odmítá kvantitativní teorii peněz→opouští koncept nezávislé centrální banky→odmítá zlato (je barbarský přežitek)→peníze nejsou neutrální, ale jsou likvidní – mohou odstartovat podnikání→banka má půjčovat peníze na úrok, jako podpora investic
· inflace se nebál – dá se zvládnout (na rozdíl od nezaměstnanosti, kdy lidé nepracují, ale hlavně nespotřebovávají)→proto vize plné zaměstnanosti – tedy plného využití zdrojů

· Keynesiánství:

· opouští se teze neviditelné ruky trhu→všímá se celkové společenské rovnováhy→návrat k makroekonomii

· žádné složité modely – vysvětlení poskytováno na základě příčiny a následku

· objem úspor a investic se musí rovnat, jestliže se nerovnají=krize a ty se potom samy nevyřeší

· pro ekonomiku je charakteristické, že úspory se nerovnají investicím

· neoklasici věřili, že je ctnost spořit (spořením se peníze dostávají bankám, tedy investorům)→Keynes to popřel→objem investic určuje pohyb produktu=spotřeba Y=C+S→velikost Y určuje mezní sklon ke spotřebě (C) a sklon k úsporám (S)→lidé nesmí spořit, musí utrácet→musí ale existovat impulsy, aby lidé více utráceli)

· zákon klesajícího sklonu ke spotřebě→problém, jak lidi donutit spotřebovávat→řešení – podnítit podnikatele k rozšíření výroby, tím by přijali více zaměstnanců, měli by vyšší plat→více k utrácení, ale k tomu je nutná garance jistoty práce→pak tento „vzorec“ podle Keynese může jakž takž fungovat

· trhy se z krize samy nedostanou→vnější hybatel – stát→bude poptávat po firmách zboží, udělovat zakázky→tohle nastartování investic by mělo probíhat pouze v místě deprese, pak když už je to rozjeto, tak by se činnost státu měla utlumit→počáteční problém, kde na to vzít→řešením je porušení dogmatu vyrovnaného rozpočtu→stát se v krizi může pro investiční, pro růstové podmínky zadlužit→při přiblížení se konjunktuře by se měl deficit v rámci růstu hospodářství splatit

· Keynesův – Kahnův investiční multiplikátor:

· největší multiplikační efekt mají státní investice do stavebnictví→investice jedné jednotky vyvolá následně až 6 jednotek, jelikož stavba dá vydělat i jiným (výrobce nábytku, topení apod.)
· konference v Bretoon-Woodu – znik MMF, Světová banka a měla vzniknout i světová obchodní organizace (ta až 1947 – dohoda GATT a WBO funguje až od 90.let)

· po 2.světové válce prosazen zlatý dolarový standard (zlato by se dalo pořídit jen za dolar→Keynes to odmítl→koncem 60.let byly velké problémy→místo toho navrhoval mnohostranný zúčtovací clearing→v rámci určitého období se určité dluhy a pohledávky spárovaly a anulovaly se→platilo by se až potom→opět to neprošlo

Pozitivně inspirované školy Keynesem:

Postkeynesovství:

· vrací se k původnímu Keynesovi a rozpracovává jej – ekonomický růst, teorie rozdělování

· rozpracovává mikroekonomii, kterou Keynes neměl

· Italsko-Cambridgeská škola – N.Kaldor, J.Robinsonová

· endogenní nabídka peněz v USA H.Minsby

Neokeynesovství:

· doplňují se matematické modely ekonomického růstu a produkční funkce (R.Solow), J.Tobin a teorie portfolia (investování na kapitálovém trhu)

· zaměstnanost – A.W.Phillips – Phillipsova křivka (platila do krize 1974-75→zjistilo se, že platí stagflace a křivka sama o sobě se musela modifikovat)

· model SI-LM→“Neoklasická syntéza“ – P.Samuelsson

· přebráno vše dobré z tradice neoklasiky (Robinsonová, Marshall) a makroekonomicky dopracovaný Keynes a doplněné matematikou 

· obsahuje vše, na čem se prakticky všichni dnešní ekonomové shodnou
Z učebnice:

Keynesiánství:
· nástup ve 20.-30.letech, zejména s Velkou depresí let 1929 – 1933, která vyvolala obavy, že kapitalismus směřuje do slepé uličky

· za zakladatele nové makroekonomie je považován anglický profesor John Maynard Keynes – po něm má nový směr označení keynesiánství – a jeho nástup je nazýván keynesiánská revoluce

· nová makroekonomická teorie přinášela závažné pochybnosti o schopnosti samoregulačních tržních sil vytvářet podmínky pro plné využívání ekonomických zdrojů a nápravu hledala v hospodářské politice státu – tento postoj znamenal ústup od „neviditelné ruky trhu“ k „viditelné“ ruce státu – stabilizace tržní ekonomiky státním intervencionismem

· na základě Keynesovy teorie rozvíjí po II.světové válce neokeynesiánství a postkeynesiánství

John Maynard Keynes (1883 – 1946)

· ekonomii studoval pod vedením hlavních představitelů neoklasické camridgeské školy A.Marshalla a A.C.Pigoua

· „Ekonomické důsledky míru“ (1919), „Pojednání o penězích“ (1930), „Obecná teorie zaměstnanosti, úroku a peněz“ (1936)

· neoklasický ekonom a liberál

· původní makroekonomické úvahy se nesly v tradici cabridgeské školy, zejména kvantitativní teorie peněz, teprve důsledku Velké deprese 30.let dospěl k názorům jež se rozcházely s neoklasickou ekonomii

· i když později zdůrazňoval potřebnost státního intervencionismu v podobě měnové a rozpočtové politiky, nikdy neopustil filozofii liberalismu

· v dílech neměl žádná doporučení ke státním zásahům do mikroekonomických tržních struktur

· významně přispěl k obnově makroekonomického přístupu v ekonomii, který neoklasická ekonomie vytlačila do pozadí

· Keynesovo učení představované především Obecnou teorií zaměstnanosti, úroku a peněz z roku 1936 se stala (v podobě neokeynesiánství) převažující makroekonomickou teorií až do poloviny 70.let

· jeho příjmově výdajová metoda podnítila rozvoj makroekonomického empirického výzkumu a vytvořila podmínky pro matematizaci ekonomie

· jedná se o reformní ekonomickou teorii, jež vyústila do požadavku doplnit tržní ekonomiku stabilizační hospodářskou politikou zaměřenou na dosahování plné zaměstnanosti – hlavní myšlenka – kapitalistická tržní ekonomika nemůže ve 20.století úspěšně fungovat na základě samoregulačních tržních sil

· 2 etapy tvorby – etapa do napsání Obecné teorie zaměstnanosti, úroku a peněz a období poté (chápáno jako vlastní Keynesovo učení)

· první etapa – rozpracování cambridgeské kvantitativní teorie peněz – hlavní příčina nestability tržní ekonomiky – nestálá kupní síla peněz

· byl proti návratu ke zlatému standardu a zdůrazňoval deflační nebezpečí spojené se zlatým standardem

· pojednání o penězích:

· ekonomiku rozdělil na dva sektory – spotřební a investiční a pokusil se analyzovat nerovnováhu, vyvolanou nesouladem mezi strukturou výdajů a strukturou produktu – rozhodnutí spořit nejsou totožná s rozhodnutími investovat – porostou ceny investičních statků a následkem toho vzniknou mimořádné zisky jejich výrobců – tím v ekonomice sílí inflační proces, který se šíří z investičního sektoru do celé ekonomiky

· kritizoval tradiční přístupy kvantitativní teorie peněz a navrhoval přístup důchodově-výdajový – vycházel z tvorby důchodů domácností a z jejich výdajů (základ pro pozdější teorii efektivní poptávky) – rovnost úspor a investic vede ke stabilitě cenové hladiny, zatímco nerovnost mezi úsporami a investicemi je zdrojem její nestability (převyšují-li investice a úspory, cenová hladina roste, jsou-li investice nižší než úspory, má cenová hladina tendenci k poklesu)

· nezávislost úspor a investic – investice jsou závislé na rozhodnutí podnikatelů a ty jsou založena na očekávaném zisku

· nezávislost mechanismů vytvářejících úspory a investice vede k tomu, že tržní ekonomika nemusí nalézt rovnováhu působením samoregulačních tržních sil→potřebnost státních zásahů ve prospěch obnovy rovnováhy – jednak měnovou politikou (zaměřená na regulaci úrokové míry) jednak použití veřejných výdajů

· obecná teorie zaměstnanosti, úroku a peněz:

· tímto začíná 2.etapa ve vývoji Keynese – rozhodující pro vznik keynesiánské ekonomie

· příčina neúspěšného fungování kapitalistické ekonomiky je nedostatečně efektivní poptávka spjatá s nízkými podněty i investicím – kapitalistická tržní ekonomika není trvale schopná vytvářet dostatečnou efektivní poptávku

· rozhodování o úsporách je závislé na důchodech domácností – úspory jsou funkcí důchodu

· rozhodování o investicích podnikatelů je založeno na očekávaném čistém výnosu v porovnání s úrokovou mírou→jsou-li vyhlídky očekávaných výnosů z investic nízké, může podnikatel dávat přednost držbě peněz (to mu zaručuje udržení bohatství a chrání před rizikem snížení bohatství v případě jejich investování do kapitálových statků)

· spotřeba roste s důchodem, ale pomalejším tempem než důchod (sklon ke spotřebě klesá s rostoucím důchodem)

· Keynesova kritika klasické a neoklasické ekonomie:

· kritizoval všechny, kdo akceptovali Sayův zákon trhu

· úspory v jeho pojetí závisí primárně na důchodu a úroková míra zde nehraje podstatnou roli

· investice do určité míry závisí na úrokové sazbě, rozhodující je ale očekávaný čistý výnos→vztah mezi úsporami a investicemi není regulován úrokovou mírou, tak jako v neoklasické ekonomii=neexistuje žádný mechanismus, který by slaďoval zamýšlené investice se zamýšlenými úsporami

· odmítal neoklasickou tezi o samočinném „vyčišťování“ trhu práce na základě pružného pohybu reálné mzdy

· nabídka práce závisí podle Keynese na nominálních, nikoliv na reálných mzdách

11. Německý ordoliberalismus

· neboli freiburská škola (konec 30., respektive pol.40.let 20.století)

· položila teoretické základy učení, které chtělo upevnit svobodu a zabránit zneužití státní moci prostřednictvím řádu

· jádro – v myšlence, že existuje podstatná vazba a podmíněnost mezi hospodářským a právním řádem→tato myšlenka i u amerických institucionalistů, také u F.A.Hayeka, jenž ji vyjádřil heslem vláda zákona (rule of law)

· vycházela z názoru, že vznik a upevnění hospodářského řádu nelze ponechat spontánní evoluci, ale nezastupitelnou roli má stát (odlišuje se od Hayeka, který stavěl na teorii spontánního řádu)

· hospodářská politika státu musí být zaměřena na vytváření všeobecných rámcových podmínek pro fungování tržní ekonomiky→stát musí vytvořit takový právní řád, který zabezpečí základní hospodářské svobody jednotlivců, ochrání jejich vlastnická práva a zabezpečí dodržování smluv

Hlavní představitelé:

· Walter Eucken (1891 – 1950)

· narozen v Jeně, otec Rudolf významný filosof

· vystudoval ekonomii, historii, filosofii, promoval 1913 v Bonnu

· 1925 se stal profesorem v Tubingenu a ve Freiburgu

· hlavní teoretik školy

· „Základní národního hospodářství“ – dokončil 1939

· „Zásady hospodářské politiky“ vydány 1952 po jeho smrti

· Wilhelm Röpke (1899 – 1966)

· 1922 se habilitoval v oboru politické ekonomie v Marburgu, poté působil jako profesor na univerzitě v Jeně, 1928-29 v Grazu, odchází opět do Marburgu do roku 1933, po převzetí moci Hitlerem odešel na univerzitu do Instanbulu, 1937 do Ženevy, kde působil do smrti 1966

· „Německá otázka“ (1945), „Krize kolektivismu“ (1947), „Kulturní ideály liberalismu“ (1947)

· Ludwig Erhard (1897 – 1977)

· vystudoval Vysokou obchodní školu, později národohospodářství a sociologii

· od května 1945 byl poradcem americké okupační správy (v Německu po válce 4 okupační zóny – užívány 4 měny + hitlerova měna, předhitlerovská měna, měny porobených států – totální chaos a místy přechod na výměnu kus za kus)

· jako šéf Zvláštního úřadu peněz a úvěru připravoval německou měnovou reformu, kterou byla zahájena éra německého hospodářského zázraku

· 1949 byl poslancem CDU, 1966-67 předseda CDU, 1949 – 1963 by spolkový ministr hospodářství, 1957 – 1963 vicekancléř, 1963 - 1966 spolkový kancléř

· v ekonomice prosazoval koncepci sociálně tržního hospodářství, významný byl přínos při koncipování zákona proti omezování hospodářské soutěže

· „Blahobyt pro všechny“ a Německá hospodářská politika“ byly základem sociálního tržního hospodářství SRN

Liberalismus a řád:

· již název naznačuje spojení svobody a řádu

· spočívá v nastavení právně-institucionálního uspořádání (stát je odpovědný za vytváření a udržování řádu, ale již ad hoc nezasahuje do ekonomiky)

· spočívá na filozofii liberalismu (ale není to klasický laissez faire – ten říkal, že úloha státu v ekonomice je omezena jen na zajišťování minimálního počtu veřejných statků (obrana státu, bezpečnost a justice)

· stát má vytvářet řád, který je pro fungování svobodných trhů nepostradatelný a který se sám od sebe nevytvoří ani neudrží (to je odlišovalo od klasického liberalismu – Smith, Ricardo, Say, Bastiat, či od rakouské školy)

· myšlenky se objevovaly již koncem 30.let z opozice k nacionálně socialistickému hospodářskému systému (ten nezrušil soukromé vlastnictví, ale nahradil svobodné tržní hospodářství řízeným hospodářstvím, kde stát rozhodoval téměř o všem)

· ve 2.pol 30.let kartelové ústředny v Německu (pod dohledem státu) rozdělovaly suroviny a stanovovaly ceny a odborářské ústředny (opět pod dohledem státu) rozhodovaly o mzdách a rozmístění pracovní síly

· konec 2.světové války – německá ekonomika v troskách a závislá na státním řízení→úkolem doby bylo obnovit v Německu tržní hospodářství, to však nebylo možné bez obnovy právního řádu a zvýšení váhy zákonodárství a soudnictví

· přístup ordoliberalismu k obnově tržního hospodářství – prvořadý úkol státu je vytvořit institucionální řád, který by byl zárukou jednak volné tržní konkurence, jednak nezasahování státu do tržních procesů→řád nebyl namířen jen k trhům, ale i samostatnému státu, měl potlačit, nebo aspoň omezit vměšování se státní byrokracie do fungování trhů (zkušenost Německa ukazovala, že je to nebezpečí velké)

„Nové feudality“:

· samotná proklamace laissez faire nestačí k zabezpečení svobodné tržní konkurence – ta není ohrožena jen zvenčí (státem), ale také zevnitř (vytváření hospodářsky i politicky mocných zájmových skupin – kartelů, odborů...)

· zájmové skupiny a mocenská seskupení potlačují konkurenci na trzích a také vyvíjejí politické tlaky→vytváření personálních kontaktů na politiky, mediální tlaky apod. prosazují své zájmy, které v konečném důsledku vedou k omezení konkurence

· takové prorůstání hospodářských a politických zájmů nazvali vytváření nových feudalit (později se v této souvislosti užívá termín korporativní stát)

· W.Eucken varoval, že tlaky mocenských skupin na stát mohou vést k desintegraci státní moci a posléze k oslabení řádu→varoval před prorůstáním zájmových skupin a státu, před delegováním ústřední státní moci na různé samosprávy, které by v určitých oblastech přebíraly záležitosti týkající se státu

Hospodářská politika:

· chtěli prvotně vytvořit adekvátní právní institucionální řád, který by byl zárukou, že stát nebude moci zasahovat do tržních procesů, že mocenské hospodářské skupiny nebudou mít prostor pro omezování konkurence a nebude docházet k oslabování státu na úkor „nových feudalit“

· hospodářská politika by byla omezena řádem a stát by se nemohl do ekonomiky libovolně vměšovat

· stát nemá vyčerpávat své síly aktivitami, které náleží trhu

· pokud se politika a státní správa zaplete do příliš mnoha hospodářských aktivit, nemusí mít kapacitu na základní funkce – tvorba a upevňování řádu

· stát si musí uchovat řádotvornou kapacitu, rezignovat na přímé vměšování do tržních procesů a přenechat je soukromému sektoru

· hospodářsko-politická zdrženlivost státu v ekonomických a sociálních záležitostech, typická pro klasický liberalismus, je tedy u ordoliberálů spojena s politikou vytváření řádu, která se zaměřuje na institucionální rámcové podmínky, v nichž trhy fungují

Sociálně tržní hospodářství:

· řád, který spojuje ekonomickou svobodu se sociální jistotou – vůdčí myšlenka hospodářských reforem v Z Německu, ta měla získat německé obyvatelstvo pro tyto reformy (jejich strůjcem byl L.Erhard)

· jádro – liberalizace ekonomiky při vytvoření systémů sociálního pojištění a sociální pomoci, které by zmírnily dopady tržních reforem na nejchudší vrstvy obyvatel

Hodnotová základna sociálně tržního hospodářství:

· pro sociálně ekonomický řád je zásadní jeho antropocentrická orientace – středem pozornosti je člověk jako individuum (ne kolektiv, národ, nebo obecné blaho)

· politický a hospodářský řád musí poskytovat individuální svobodu

· k principu osobnosti přistupuje i princip společenské solidarity – jedinec je vždy součástí určité společnosti→solidarita znamená, že lidé jsou navzájem existenčně spjatí, mají vzájemnou odpovědnost

· spojení osobnosti a solidarity není samozřejmé→musí se utvářet→nastupuje princip subsidiarity – vše, co může jednotlivec z vlastní iniciativy a vlastními silami dokázat, z něho společnost nesnímá→zároveň princip subsidiarity uznává význam skupin a institucí, které zprostředkovávají kontakt mezi lidmi

· principy definují pouze hodnotovou (ideovou) základnu sociálně tržního hospodářství – od této základny k vytvoření konkrétního řádu je však obtížná cesta

Fungování sociálně tržního hospodářství:

· tři pilíře – princip konkurence, měnový systém, sociální řád

· základ – volná tržní konkurence – proces optimální alokace omezených zdrojů (užší význam) a proces silných motivací, který rozvíjí osobní iniciativu, pružnost a ochotu riskovat (širší význam) 

· stát musí konkurenci chránit (jeden z hlavních významů státu) – navrhovali založení instituce pro ochranu hospodářské soutěže (tyto úřady existují dodnes – Úřady pro kontrolu hospodářské soutěže – EU, ČR...), která by dozorovala dodržování pravidel soutěže na trzích a trestala jejich porušení, dohlížela by také, aby některé firmy nezískaly dominantní postavení na trhu – měla by za tím účelem právo povolovat, či zakazovat fúze

· stabilní měna – inflace byla nebezpečná, jelikož rozleptávala řád, zbavovala lidi jedné ze základních jistot – jistotu stabilní kupní síly jejich peněz, má negativní sociální dopady, jelikož vede k přerozdělování důchodů mezi lidmi

· centrální banka se má stát institucí nezávislou na vládní moci – v Německu se stala tradicí, sledující jediný cíl – stabilitu měny

· sociální zabezpečení – základem je „bismarckovský“ systém povinného, státem garantovaného a průběžně financovaného penzijního pojištění – tyto penzijní systémy se v mnoha zemích dostávají do krize a vzniká požadavek ne reformu v penzijních systémech (v 70. a 80.letech)

· teorie jak se dostat z krize, jak se to podařilo Z Německu po 2.svět.válce nebylo bohužel užito v postkomunistických zemích, které transformovaly ekonomiku (ČR – počátek 90.let)

12. Chicagská škola a její charakteristika

První „ideoví“ zakladatelé školy:

· 30.léta 20.stol. USA→kritika New Dealu, idea laissez faire

· ideje vzniklé zde, byly převzaty i jinými mysliteli

· New Deal – kdyby nebyl, deprese by netrvala tak dlouho, takto trvala dlouho a vzrůst byl jen mělký – stav ekonomiky se nevrátil na předchozí úroveň

· Frank Knight (1895-1972)

· rakušák, emigroval do USA, stoupenec rakouské školy a Mengera

· teorii zbavil přebytečné psychologie

· vysvětlil podnikatelský zisk jako výsledek nejistoty podnikání

· Jacob Viner (1892-1970) 

· zabýval se teorií firmy, mezinárodního obchodu a financí

Knightova skupina asistentů a žáků:

· Henry Simmons – svobodný obchod, teze pevných pravidel pro monetární politiku

· Schultz, Friedman, Stiegler, Directorová (později manželka M.Friedmana)
· chicagská univerzita otevřená i jiným myšlenkám (30.-40.léta)– během války zde působili např. i marxističtí filozofové
· ačkoliv obdivovali Knightův intelekt a způsob interpretace, byl jejich způsob myšlení jiný – všichni byli empirikové a měli kladný vztah k užívání kvantitativních metod k testování teoretických předpokladů
50.léta:

- 1946 se Milton Friedman stává vedoucím katedry vytlačil ostatní směry→Ch.škola se od této doby ztotožňuje s M.Friedmanem, který se postupně stal monetaristou

„Chicagská škola“ – konzervativní teorie:

· rozšíření výzkumu za tradiční hranice ekonomie (Becker:ekonomie jako imperiální věda)

· úloha informací a teorie cen, kvantitativní ekonomická analýza (Stigler – lineární programování)

· tvrdá liberální škola→odmítání Keynesiánských reforem

· imperiální ekonomie→zasahuje i do jiných oborů→na vše je třeba se dívat ekonomickýma očima a vše posuzovat individualistickými kritérii

· tyto teorie jsou vypracovány v 50.-60.letech, ale do praxe se dostávají až v 80.-90.letech

(Nové)konzervativní školy vycházející z Chicagské školy:

· makroekonomie M.Friedmana – konec 50.let (monetarismus)

· 1961 John Muth, resp. 1971----→teorie racionálního očekávání (někdy označováno jako monetarismus II)

(Nové) konzervativní školy „nějak“ blízké:

· teorie firmy a TC (transakční náklady) nová institucionální ekonomie (škola vlastnických práv)

· škola strany nabídky

· škola veřejné volby
Chicagská škola:

· návrat k neoklasické ekonomii a kritika keynesiánství

· někdy se hovoří o nové neoklasické škole – makroekonomická, návrat k liberalismu a dopracovává jej moderními základy

· teorie peněz – vychází z ní monetaristé, revidovali rozhodovací procesy subjektů (z hlediska Knightovy teorie), kritika Phillipsovy křivky (zpočátku snaha o její reinterpretaci – do 70.let, poté ji vytvořili znovu)

· mají hypotézu a tzv. ji testují na ekonomické historii apod. – když se jim hypotéza daty potvrdí, tak ji implementují zpět a dále o tom nediskutují a na základě toho vytvoří další hypotézy a zase testují.. – zabíhali zejména do historie USA
· Henry Simmons (smrt 1946) – ovlivnil principiální stanovisko chicagské školy ke svobodnému obchodu – požadavek na omezení kompetencí Federálního rezervního systému v oblasti monetární politiky ve prospěch pevných pravidel vedoucích ke stabilizaci cenové hladiny
Zástupci:

Frank Knight (1895 – 1972):

· zakladatel teorie rizika a nejistoty – z ní vycházejí všichni ostatní
· někdy označován za předchůdce, jindy za zakladatele školy

· „Riziko, nejistota a zisk“ (1921)
· riziko – dá se penězi či matematicky ocenit a zajistit se proti němu→podnikatel se může rozhodnout, zda ho ponese sám, nebo ho přenese na někoho jiného, což ho ale bude něco stát→v podstatě se jedná o dnešní pojištění

· nejistota – nedá se nijak zajistit

· Knight, i další autoři tvrdí, že nejistota je nedostatek informací (nekvalitní informace)

· z pohledu riziko – nejistota se začal dívat na všechny ekonomické jevy

· v jeho skupině působil i Becker, Stigler, Schultz, Friedman

· teorie podnikatelského zisku:

· do vydání jeho knihy „Riziko, nejistota a zisk“ byl hápán zisk buď jako náklad (náklad čekání, nebo náklad rizika) nebo jako renta, která je výsledkem nějakého monopolu – to ale znamenalo, že ve stavu rovnováhy (kde není riziko) a na dokonale konkurenčním trhu (kde nejsou žádné monopoly) podnikatelský zisk neexistuje )existuje jen úrok

· Knight tuto teorii popřel – ukázal, že podnikatelský zisk vzniká dokonce i v neoklasické dokonalé konkurenci a ve stavu rovnováhy – jeho příčinou je nejistota

· vycházel z Thünenova rozlišení mezi rizikem a nejistotou – riziko=situace, která může nastat s určitou objektivně měřitelnou pravděpodobností, nejistota=stav, který nelze charakterizovat jakoukoliv pravděpodobností

· podnikatelský zisk může obsahovat odměnu za riziko, ovšem v tom případě se jedná o náklad

· riziko lze pojistit a pokud to podnikatel učiní, přenáší břemeno rizika na jiné a platí za to náklad v podobě pojistného – pokud je nepojistí a nese je sám, pak část jeho zisku mu pokrývá náklady rizika

· zisk podnikatele vyplývá i z nejistoty – podnikání je proces probíhající v čase – podnikatel nakupuje výrobní faktory dnes, aby s nimi vyrobil a prodal statky v budoucnu – nemůže se tedy vyhnout nejistotě (tou je neznalost budoucí ceny, za kterou statky bude moci prodat) – na základě odhadu budoucí ceny pak podnikatel nakupuje výrobní faktory za cenu odpovídající hodnotě mezních produktů těchto faktorů

· kdyby se podnikatelovo očekávání budoucí ceny přesně vyplnio, neměl by žádný zisk, neboť cena by právě pokrývala jeho náklady (ceny za které nakoupil výrobní faktory) – když cena překročí tu, kterou očekával, dosáhne zisk – tento zisk nemá charakter nákladu, má charakter „zisku spadlého z nebe“ – objevuje se jako důsledek nepředvídaných příznivých okolností, které podnikatel neočekával – stejně tak ale může mít nepředvídanou ztrátu, pokud je skutečnost horší, než předpokládal

· protože ekonomická realita je plná nejistota, mají podnikatelé zisky a ztráty (ty jsou rozdílem mezi jejich očekáváním a skutečností) – existují vždy a všude, nezávisle na tom, zda jsou trhy dokonale konkurenční, nebo zda se nachází v rovnováze

- Georg J. Stigler (1911-1991):

· teorie informací – fungování trhu
· vystudoval na Chicagské univerzitě, nejvíce jej ovlivnili Jacob Viner, Henry Simons a Frank Knight

· „Teorie výroby a rozdělování“ (1941)
· odmítl regulace→“Teorie oligopolu“ – i když jsou monopoly regulované, tak stejně škodí, jelikož jsou natolik silné, že zasahují i do politiky a ti, kdo je mají kontrolovat jim jdou na ruku→“koncept ovládnutého strážce“→kontrolor postupně přejímá argumenty kontrolovaného
· teorie informace:
· všichni na tuto teorii navazovalo a hodně z nich za to získalo Nobelovu cenu

· koncept „kyselého pomeranče“=asymetrie informací→jeden má ze svého titulu lepší informace a druzí musí tyto informace získat→tito se rozhodují podle mezních nákladů a mezních výnosů na získání informace (trh s ojetými auty – kdo prodává tak ví, co je špatně a když to zatají, tak kupující nemá šanci to zjistit)→rezignací na informace se trhy deformují; podobné je to u akciových společností – akcionáři sledují výnosnost a řídí se prakticky podle informací jež jim poskytnou manažeři, kteří znají pravý stav věcí
· řešení – samoregulace – vlastní interní pravidla (snad), ale určitě ne státní zásahy

· 1 skupina navrhovala řešení zlepšit právní rámec=nová institucionální teorie
· teorie tržních struktur:

· teorie organizace průmyslu – zabývá se efektivní velikostí podniku na základě kritéria přežití→neexistuje žádná významná výhoda plynoucí z velikosti firmy

· princip přežití – existenci výnosů lze z rozsahu posuzovat podle velikosti firmy, které se udrží na trhu a prosperují

· velké firmy vznikají spíše akvizicemi a fúzemi než organickým růstem→proto byl Stigler odpůrcem fúzí a obhájcem protimonopolního zákonodárství

· analýza oligopolního trhu – stabilita koluzní dohody závisí na možnosti jejích účastníků odhalovat a trestat nedodržování dohody→protože jsou koluzní dohody obvykle nezákonné, je možnost členů kartelu kontrolovat každého účastníka omezená a obtížná (přitom každý u účastníků kartelu je v nutkání dohodu porušit, protože na tom může hodně vydělat)

· Teorie informací z knihy:

· neoklasická ekonomie na informace nahlížela, jako kdyby byly vnější vůči tržnímu hospodářství – buď na trhu byly nebo nebyly v dostatečném množství a podle toho se trhy posuzovaly jako dokonale nebo nedokonale konkurenční

· podle Stiglera – informace nejsou volným statkem, ale vzácným statkem – jejich množství je omezené a jejich získání vyžaduje náklady

· množství informací, které subjekt získá je jen otázkou nákladů

· ekonomický člověk porovnává náklady na informace a užitek informací→racionální subjekt aplikuje i v tomto případě zlaté pravidlo vyrovnání mezního užitku (příjmu) z informace s mezním nákladem na informace

· jelikož nejsou náklady na informace nulové tak všechny ekonomické subjekty nebudou chtít všechny informace→jejich informovanost je přirozeně neúplná→bude nedokonale informován

· jsou-li tedy informace statek pak jejich nedostatek na trzích není příznakem nedokonalosti trhu, ale zapadá do ekonomického chování lidí, kteří maximalizují užitečnost a minimalizují náklady

· na základě téhle teorie vysvětlil jevy jako reklama, vytváření front, cenový rozptyl u stejných výrobků...

· rozhodování je tedy nákladný proces, který je nutno provádět vždy s neúplným souborem informací – problém je nalézt optimální míru informací v každém konkrétním případě

· teorie veřejné regulace:

· před II.světovou válkou měli představitelé chicagské školy (Knight...) negativní vztah k soukromým přirozeným monopolům a doporučovali jejich státní vlastnictví, nebo veřejnou regulaci – to se změnilo díky Stiglerovi a Friedmanovi

· veřejně regulovaný monopol nevede k nižším cenám (jak by se dalo čekat) a navíc nereaguje tak pružně na technický vývoj jako neregulovaný monopol v soukromých rukou

· zabýval se tím v podmínkách USA – dokázal, že regulace elektroenergetiky neměla žádný pozitivní vliv na ceny elektřiny→efektivnost veřejné regulace je mnohem nižší, než se věří a to proto, že vládní instituce, které mají přirozené monopoly regulovat a chránit veřejnost před monopolisty, vykonávají svůj úkol neefektivně

· regulátoři mají regulovat přirozený monopol ve „veřejném zájmu“, ale obvykle se sami dostávají pod vliv monopolu, který dokáže vyvíjet značnou politickou aktivitu→nakonec přijatá regulace je v souladu se zájmy regulovaných→koncept ovládnutého strážce – regulovaný monopol má nakonec z regulace prospěch sám, pokud se mu podaří ovládnout regulátora

Gary Becker (1931 -)

· 1951 přišel na chicagskou univerzitu, jeho školitel byl M.Friedman, od 1968 působí na chicagské univerzitě jako profesor

· dlouholetý prezident Americké ekonomické asociace

· 1992 získal Nobelovu cenu za analýzu zájmů jedince

· „Ekonomie diskriminace“ (1957), „Lidský kapitál“ (1964), „Pojednání o rodině“ (1981)
· makroekonomický pohled obohatil mikroekonomickými nástroji a metodami a aplikoval to i na jiné než ekonomické obory→ekonomie se stala imperiální vědou (ekonomie a právo, ekonomie a psychologie...)
· zkoumal neekonomické chování ekonomickými nástroji – otroctví – byla to výkonná pracovní síla?Fungovalo to? atp. v USA→podle něj by stejně bylo zrušeno, protože se to nevyplatilo – přešlo by se na jinou formu

· totéž platilo v případě osidlování Z pobřeží→železnice se rozvinula proto, že to fungovalo jako akciová společnost

· ekonomie manželství – ženy ucházející se o sňatek mají nějaké náklady a mají určitou nabídku v podobě věna→muži poměřují, co jim žena přinese – takto se díval i na náboženství, otroctví, rodinu...

· teorie lidského kapitálu – jiný náhled na lidi (to už začal Friedman)
· ekonomie – imperiální věda:

· výzkum a teorie v oblastech, které byly považovány za neekonomické – rasová diskriminace, diskriminace pohlaví, budování rodiny, kriminalita...

· jeho přístup je založen na předpokladu, že ve všech oblastech životního rozhodování se člověk rozhoduje stejným způsobem – člověk je primárně člověk ekonomický

· uznává omylnost jedinců (např. kvůli nedokonalé paměti, špatnému odhadu budoucnosti)

· ekonomický přístup ke studiu lidského chování považuje za obecný a aplikovatelný na veškeré lidské chování – ekonomie se od ostatních věd liší pouze přístupem ke zkoumání člověka

· lidské chování je třeba posuzovat podle úsilí člověka maximalizovat svůj vlastní užitek na základě svého souboru preferencí

· podle principů ekonomické racionality se člověk chová když se rozvádí, zakládá rodinu a také se podle nich chovají zločinci (potenciální pachatelé věří, že trest nebude příliš vysoký, nebo to může být vysokou nezaměstnaností, či nedostatečnou vzdělaností mládeže)

· výnosy a náklady člověk jsou jak peněžní tak nepeněžní (nepeněžní výnosy – společenské postavení, spořádaný rodinný život, nepeněžní náklady – časové náklady)

· spolu se Stiglerem je zakladatelem ekonomie času – základ=čas je vzácný faktor

· podstatou časových nákladů jsou náklady obětované příležitosti→díky tomu vysvětil problém vysokého životního tempa, dopravních zácp...

· ekonomie díky Beckerovi začal zasahovat do oblastí jako psychologie, sociologie, etika, kriminologie...→ekonomie=imperiální věda

· teorie lidského kapitálu

· studium lidského kapitálu je typický znak chicagské školy

· nejvíce tuto teorii rozvinul Becker

· ekonomický růst důchodu nelze vysvětlit pouze růstem fyzického kapitálu a technologickými inovacemi, ale i lidským kapitálem→produktivnost člověka (lidský kapitál) roste v závislosti na investicích do něj – podstatná část těchto investic je do vzdělání a zdraví

· výnosy lidského kapitálu jsou součástí mezd a identifikujeme tím, když srovnáme mzdu kvalifikovaného a nekvalifikovaného pracovníka

· historickým příkladem investování do lidského kapitálu jsou Židé→byli pronásledováni tak velikost investic do mobilního lidského kapitálu (vzdělání, obchodní a organizační schopnosti, osobní kontakty) byla u nich ve srovnání s investicemi do nemovitostí mnohem vyšší než u jiných národů

· vládu Becker považuje za smysluplnou tam, kde soukromé trhy nemohou uspokojivě zabezpečovat ekonomické aktivity (armáda, udržování veřejného pořádku, dohled nad dodržováním zákona a prosazování plnění smluv)

· vzdělání a ochrana zdraví by měly být věcí jednotlivce a měly by být poskytovány na soukromé bázi – to ale neznamená, že by vláda nemohla asistovat při jejich financování

· teorie diskriminace

· inspiraci k řešení této problematiky mu poskytla manželka, původem z Íránu

· zkoumá problémy diskriminace na trhu – až do 50.let byl ignorován problém zaměstnanecké diskriminace

· diskriminace – situace, kdy dva lidé odlišné rasy, či pohlaví, mají stejnou produktivitu, ale jsou různě placeni

· na konkurenčních pracovních trzích není diskriminace možná, respektive byla by z hlediska zaměstnavatelů iracionální→buď se rasově předpojatí zaměstnavatelé chovají systematicky iracionálně (posléze by byli vytlačení z trhu), nebo nejsou pracovní trhy konkurenční (jednalo by se o nedostatek konkurence na trzích – to lze ale pouze u monopolních trhů – státní sektor)

· na konkurenčních pracovních trzích není diskriminace možná – pokud tedy mají někteří lidé nižší plat než jiní, lze to vysvětlit pouze nižší produktivitou

· ekonomická analýza kriminality:

· kritizuje názory, že zločinci za své činy nemohou, že jsou obětí sociálního prostředí

· zločin je racionální rozhodnutí – zločinec porovnává výnosy ze spáchaného trestného činu s náklady trestu (odhalení, chycení, odsouzení)→zavedení přísnějších trestů zvyšuje náklady zločinu a tím snižuje zločinnost, neboť někteří zločinci dojdou k závěru, že výnosy z trestných činů jsou nižší než náklady na potrestání (obdobně zvýšení pravděpodobnosti odhalení)→zvýšení rizika zločinu, snižuje kriminalitu

· ekonomie rodiny:

· zabývá se ekonomickými rozhodnutími ohledně vstupu do manželství, setrvání v něm, rozvodu, rozhodování o počtu dětí a době jejich narození→o tom všem se rozhoduje porovnáváním užitků a nákladů (nemusí být jen peněžní)

· lidé vstupují do manželství, když očekávají, že jim přinese větší potěšení, než kdyby zůstali sami, nebo měli pokračovat v hledání nového partnera, počet dětí bude závislý na porovnání nákladů a potěšení z výchovy dítěte (proto se projevuje tendence mít méně dětí v rodinách, kde žena pracuje a zastává dobře placené místo)

· stejně tak lidé porovnávají užitky a náklady při rozhodování o rozvodu – o bohatých manželských párů je pravděpodobnost rozvodu menší než u chudých (rozvod je pro bohaté relativně nejnákladnější)

· míra rozvodovosti také roste tehdy, když ženy více vydělávají a jsou existenčně nezávislé na muži

· v rodinách jsou rozšířené altruistické vztahy (láska, vzájemná pomoc, pocit sounáležitosti), které způsobují zvláštní reakce rodiny jako ekonomické jednotky na změny vnějšího prostředí→proto změny vnějšího prostředí nebudou mít úměrný dopad na všechny členy rodiny (snížení/zvýšení přídavků na děti nijak významně nezvýší/nesníží blahobyt dětí) – to zpochybňuje účinnost různých sociálních příspěvků určených jednotlivým členům rodiny – naopak to může mít neblahý vliv, protože tyto státní příspěvky oslabují přirozenou solidaritu mezi členy rodiny (děti se méně starají o staré rodiče, protože věří, že je to povinností státu)→Becker tvrdí, že státní programy důchodového zabezpečení vedou k rozvolňování rodinných svazků a tradičních přirozených vztahů v rodině

Theodore W. Schultz (1902 – 1998)

· od roku 1943 působil na chicagské univerzitě, působil jako poradce vlády USA, agentur OSN

· 1979 získal Nobelovu cenu

· „Ekonomická hodnota vzdělání“ (1963), „Investování do lidí: Ekonomie kvality populace“ (1980)

· dávat rozvojovým zemím rozvojovou pomoc jim škodí – vnáší to tak prvek moderních struktur a tradiční trh to nemusí snést a také lidé si navyknou, že se o ně někdo postará

· teorie bludných kruhů chudoby
· problém chudoby:

· s rostoucím zájem o ekonomické problémy rozvojových zemí se zbýval zemědělstvím a jeho významem pro ekonomický růst

· pro zemědělství a jeho rozvoj je důležité vzdělání→růst vzdělanosti farmářů může být investicí, která nevyžaduje vysoké náklady a přitom vede k permanentnímu růstu jejich důchodů

· nehledá specifika rozvojových zemí, ale zkoumá podstatné znaky jejich hospodářství→hlavní omyly ve zkoumání chudoby zemí třetího světa viděl v tvrzení, že jejich situace je natolik specifická, že je nelze pomocí nástrojů standardní ekonomie vysvětlit

· obyvatelé chudých zemí mají stejný zájem na zlepšení postavení jako lidé ve vyspělých zemích – jejich preference jsou podobné

· odmítl katastrofické scénáře přelidnění naší planety, stejně tak dokázal, že neexistuje závislost mezi kvalitou půdy a mírou chudoby→chudoba není důsledkem přírodních podmínek ani důsledkem přelidnění

· odmítá mýtus o bludném kruhu chudoby, v němž se údajně točí chudé země a z něhož se bez zahraniční pomoci nevymotají (o bludném kruhu chudoby hovořil P.Samuelson)

· ekonomický růst země je důsledkem růstu důchodu jednotlivců – a ten je v rukou každého jedince – každý má příležitost ke zvýšení svého důchodu a záleží na tom, zda mohou a umí tyto příležitosti využít

· pokud budou rozvojové země čekat na zahraniční pomoc tak se nedočkají růstu→pomoc přichází do rukou vlád a ty ji nedokáží efektivně využít, jelikož se snaží intenzivně do ekonomiky zasahovat, plánovat a regulovat ji a tím potlačují ekonomické motivace jedinců, některé vlády navíc zahraniční pomoc užívají k upevnění svých politických pozic

· odmítal iluzi rychlé industrializace – v této iluzi se vychází z toho, že zemědělci v rozvojových zemích se chovají jinak než ve vyspělých zemích (Schultz dokázal, že se chovají stejně, jako kdekoliv jinde na světě)→jejich reakce na tržní podněty je stejná jako u jiných zemědělců, ale kvalita jejich rozhodování, jejich umění správně reagovat na tržní podněty je závislá na kvalitě lidského kapitálu

· chudoba a lidský kapitál:

· lidský kapitál – základní pojem ekonomie rozvojových zemí – v této souvislosti hovoří o kvalitě populace, která je přímo závislá na jejím lidském kapitálu – vzdělání (to vyžaduje investice, ty však vyžadují náklady, které jsou zdůvodnitelné, pouze pokud přinesou odpovídající výnosy)

· pokud lidé vidí, že investice do vzdělání (ať již svého, nebo svých dětí) přinesou výnosy, uskuteční je – pak se bude zvyšova tkvalita populace a ne kvantita, protože investice do vzdělání svých dětí rodina unese jen v omezené míře→to se ale bude vyplácet pouze v prostředí, kde nejsou monopoly, privilegia a vládní regulace, tedy v prostředí svobodné tržní směny

· ekonomie zdravotnictví – čím déle člověk žije, tím větší má výnos z investice do svého vzdělání→proto racionální člověk, který takto investoval, chce prodloužit svůj věk a odpovídajícím způsobem investuje do svého zdraví

· odmítal nahlížet na vzdělání a zdraví jako na formu spotřeby – obojí je podle něj lidský kapitál, který svému nositeli přináší výnosy a do jehož získání tento jedinec musí investovat

13. Počátky institucionalismus a soudobý institucionalismus v USA (nová institucionální ekonomie a hraniční ekonomické obory)

„Původní“ institucionalismus:

· 90.léta 19.stol. – 40.léta 20.stol.

· pojem instituce a jejich analýza v čase

· odmítá homo economicus (nelíbila se jim teze, že chování člověka je vždy, za všech okolností v různých zemích stejné), ahistoričnost a matematiku

· kritizuje neoklasiku a kapitalistický systém

· odmítali historičnost, historickou metodu, ale vzali si nápad, že se vše v čase vyvíjí

· původní pohled – ekonomie se rozvíjí v nedílné součásti se společností, instituce – společností přijímané vzorce chování, zvyky, tradice→zpočátku se tedy jedná o polopsychologickou, polosociologickou disciplínu

· zakladatel – Thorstein Veblen (1857-1929)

· „Teorie zahálčivé třídy“ (1899), „Teorie podnikání“ (1904)

· výpady proti zlořádům tehdejší společnosti→ostré, kritické knihy, které se staly bestsellery i mezi střední třídou

· teorie zahálčivé třídy – společnost se dělí na:

· instituce industry – dobrá část→vyrábí pro spotřebu

· instituce business – špatná část – kazí realitu, hlavní je hledisko ziskovosti

· teorie statusových tříd:

· lidé nespotřebovávají z hlediska zlepšení si kvality života, ale poptávají zboží, které je pro ně důležité z hlediska statusu→od určité vrstvy se očekává určitý typ chování, oblékání, spotřebovávání..

· je to pohled socio-ekonomický

· stojí na straně spíše méně majetných – na straně industry→podporuje odbory jako prostředek k ochraně industry proti business

· „metodologický kolektivistický pohled“ – hybná síla – podnikatel (ve 30.letech na to navazují „manažerské teorie), demonstrace statutu

Další vyčleněné směry:

- právní směr:

· John Commons (1862-1945)

· kritika kapitalismu – ale s optimistickou vizí→když budou dobré instituty dobře právně zakotvené, tak díky státním strukturám se kapitalismus nebude vyvíjet příliš směrem k business

· užíval Veblenovo rozdělení na business a industry

· „Právní základy kapitalismu“ (1924)

· všímal si firem – popisoval transakce, ke kterým v nich docházelo (nejen ty ekonomické)→manažerské transakce→dochází k chování mezi firmou a jinými firmami, či vedením a zaměstnanci→transakční náklady (že teda nějaké instituty fungují)

· úloha státu – jedině při řešení zájmových konfliktů

· Commons i ostatní se podíleli na New Dealu→na základě toho (za 40 let od 90.let 19.stol.) – 1935 – byla již možná, dokonce i povolená shromáždění dělníku, dále AAA, NIRA, růst úlohy odborů (kolektivní vyjednávání), sociální zákonodárství

- statistický směr:

- W.C.Mitchell (1874-1948)

- empirie, popis jednotlivých veličin – co se vyrábělo, nevyrábělo, analýza hospodářského cyklu

Období po 2:světové válce:

· John K.Galbraith (1908 – 2005)

· „opožděný původní funkcionalista“

· díla – „Společnost hojnosti“ (1958)

· za stádia industriálního se přechází do postindustriálního stádia→přechází se k technovýrobě→rozhoduje se, kam se vývoj posune – zda převáží inženýři, či byznysmeni

· tvrdí, že necenová konkurence převažuje – korporace udržují nízké ceny, čímž zabraňují ve vstupu konkurence na trh, ale to špatné je vytvářeno tím, že korporace vytváří poptávku po věcech, které nejsou zapotřebí (reklamou...)

· závěr – aby velké korporace nevynikly→jiná alokace zdrojů státního či soukromého sektoru→vlastně státní regulace

Nová institucionální ekonomie

· vznik v 60.letech, rozvoj v 80.letech

· částečně vychází z původního amerického institucionalismu (převzala instituce), částečně z chicagské školy→stojí v opozici k liberalismu

· člověk se pohybuje ve společnosti, kdy každá je jiná a člověka utváří – člověk není homo economicus, ale člověk smluvní

· instituce rozdělují na formální a neformální – a na základě jejich hierarchie vznikají organizace

· doplňují liberální neoklasické ekonomie, rozvíjí hraniční obory

· zasahují sem například i Becker a Stigler, inspirují se Knightem

· základní pojem – transakční náklady (TC) – teorie vlastnických práv, externality, nedokonalé informace, omezená racionalita

· R.H.Coase:

· přesné vymezení vlastnictví a jeho ochrana – jestliže to není→vznikají transakční náklady (dodatečné, nebo učiněné dopředu)→celkové ekonomické a společenské náklady vynaložené, aby to fungovalo→čím nižší jsou TC, tím lépe trhy fungují – klíčem je instituce vlastnictví

· D.C. North, A.A.Alchian

· Alchian – ekonomická efektivita vlastnictví→univerzální a výlučné (vše je něčí), dělitelné a nedělitelné, vlastnické právo

· Alchian – příklad efektivně fungujících struktur – akciová obchodní společnost

· ostatní představitelé nové institucionální ekonomie:

· Robert W.Fogel (1926 -) – demogrfie, historie

· G.G.Becker – spadá i pod chicagskou školu

Z učebnice:

Institucionalismus:

· 90.léta 19.stol. – 40.léta 20.stol.

· vyvíjel se zejména v USA v reakci na rychlé strukturální  změny a technický pokrok od konce 19.století

· aplikace nových technologií→zvýšení produktivity práce→→zvýšení ekonomického blahobytu všech společenských vrstev, ale existující institucionální uspořádání znemožňovalo efektivní využívání potenciálu

· v jejich pojetí instituce determinují efektivnost ekonomiky i trhu, který je taky chápán jako společenská instituce

· reagoval na neschopnost neoklasické ekonomie vysvětlit kvalitativní změny v ekonomickém vývoji (ta totiž vycházela ze statického pojetí rovnováhy)

· orientují se na řešení praktických problémů – inklinují k normativnímu pojetí ekonomie

· velký vliv na formování měla německá historická škola, ale její popisnou historickou metodu podrobili kritice a odmítli ji, protože může vyložit pouze minulost – pro pochopení současnosti je třeba brát v úvahu existující představy o budoucnosti

· zakladatelé – Thorstein Veblen, J.R.Commons, po II.světové válce J.K.Galbraith

· existují v něm dva obecné přístupy – jeden vychází z Veblena, druhý z Commonse

· 1.přístup – Veblen se soustředil na sociálně psychologické zdroje lidského chování

· 2.přístup – Commons chápal společnost a ekonomiku jako svět kolektivních pravidel, která lze vědecky zkoumat – zajímaly jej právní instituce – podle Commonse je společenský řád lidmi vytvořen s vysokou mírou konstruktivismu – tento přístup převážil
· celkově mají averzi k laissez-faire, mají sklon bránit spotřebitele, pracující, malé podnikatele a farmáře proti velkým korporacím 

Instituce a jejich evoluce:

· instituce – výchozí prvek analýzy a lze je definovat jako společenské uspořádání či pravidlo regulující vztahy mezi jednotlivci i mezi společenskými skupinami

· jsou to uznávané normy chování (tradice, zvyky i právní normy) – jsou založené na společenské psychologii

· lze za ně považovat i  různé druhy organizací – korporace, podnikatelské asociace, odbory, spotřebitelská sdružení i stát

· evoluce institucí – když instituce z minulosti přestanou vyhovovat novým ekonomickým a jiným potřebám tak se buď adaptují, nebo (nejsou-li schopny adaptace) uvolňují místo novým institucím

· je upřednostňován interdisciplinární přístup – spojení ekonomie a ostatních společenských věd při zkoumání lidského chování ve společenském institucionálním prostředí

· chápání institucí mělo dva směry:

· Veblenovo pojetí – sociálně psychologické – instituce=souhrn zvykového (konvenčního) chování, které je historicky proměnné a základem je sociální psychologie

· Commonsovo pojetí – právní pojetí – instituce=právem sankcionované normy chování – historicky vzniklé a právně uznávané zvyky, které vyplynuly z lidských potřeb a byly do právních norem vtěleny

· instituce mohou sloužit k mnoha cílům – podle Veblena mohou stabilní ceny šetřit čas manažerům, cenové vůdcovství na trhu může stabilizovat oligopolní struktury, podle Commonse pravidla čestného jednání vedou ke snižování transakčních nákladů a zvyšují tím efektivnost směny

Kritika neoklasické ekonomie:

· kritika zejména metodologie (nekritizovali teoretické, nebo logické nedostatky) upozorňovali na omezenost neoklasického pojetí ekonomických procesů, protože se zcela pomíjí vliv sociálně psychologických, politických, kulturních a sociologických faktorů a vůbec nebere v úvahu význam institucí a jejich evoluci v ekonomice

· odmítají nadměrnou formalizaci a matematizaci ekonomické teorie, abstraktně deduktivní charakter neoklas.ekon. a její statičnost

· taktéž odmítají tvrzení neoklas.ekonomů, že jejich teorie jsou striktně pozitivní a hodnotově neutrální (value free) – institucionalisté se snaží ukázat, že za pozitivním přístupem je skryta určitá filozofie se soustavou hodnot jí vlastní

· odmítají metodologický individualismus – pojetí člověka jako homo economicus, které jej vytrhuje z reálného společenského a kulturního prostředí – na tomto základě odmítají také neoklas.představu o spotřebiteli jako suverénovi trhu

· odmítají i pojetí trhu – instit. jej chápou jako společenskou instituci, jejíž efektivnost je podmíněna celkovým institucionálním uspořádáním ekonomiky

· mnozí instit. spojují vývoj institucí s nejistotou a nedostatkem informací, ale i s poznávací omezeností člověka

Thorstein B. Veblen (1857 – 1929)

· život:

· syn norského emigranta, studoval filozofii a ekonomii, zpočátku učil, ale neměl příliš úspěch

· jeho sláva pochází z jeho knih a z kritiky americké společnosti

· 1924 zvolen prezidentem Americké ekonomické asociace – odmítl, jelikož mu to nebylo poskytnuto, když mu to mohlo pomoci v akademické kariéře

· zakladatel amerického institucionalismu

· „Teorie zahálčivé třídy“ (1899)

· v této knize podrobil zdrcující kritice materialistická kritéria úspěchu v americké „kultuře peněz“

· protože existence rodiny a člověka závisí na penězích, tak se staly měřítkem, podle něhož jsou posuzovány všechny lidské aktivity a kvality

· ideálem „společnosti peněz“ se stalo okázalé zahálení a okázalá spotřeba, místo tvůrčí lidské práce→vede to k mrhání lidskou prací, tvořivostí a ekonomickými zdroji

· plýtvání umocněno demonstrativní spotřebou – jejím cílem je demonstrace společenského statutu příslušné sociální skupiny – základ tzv. Veblenova efektu (podle něj např. pokles ceny určitého auta vyvolá pokles zájmu u určité skupiny lidí po něm, protože jako levnější ztrácí schopnost demonstrovat určitý status společenského postavení

· „Teorie podnikání“ (1904)

· rozlišil výrobu pro užití a výrobu pro zisk

· výrob pro užití – spojena s tvořivou lidskou prací, s úsilím řešit praktické problémy nabývá podoby instituce – dle Veblena – industrie

· výroba pro zisk – jediný cíl je dosažení co největšího peněžního zisku a nabývá podoby instituce – dle Veblena – business

· v kapitalistickém světě si business podmaňuje industrii a parazituje na ní, často se staví do cesty rozvoje (např. monopoly omezující výrobu za účelem maximalizace zisků)→důsledek maximalizace zisku – hospodářské cykly, oddělování vlastnictví, růst vojenských výdajů, války – důsledek toho, že politická moc je ovládána businessem

· obdivovatel technického pokroku – vědci, inženýři, kvalifikovaní pracovníci usilují o nalezení dokonalejších postupů a zvýš.efektivity bez ohledu na zisk, naproti tomu podnikatelé, finančníci a spekulanti hájí své peněžní zájmy a brání se všem změnám, které jim nepřinesou dostatečný zisk – konflikt mezi technickým pokrokem (industrie) a peněžními zájmy (business)

· určující síla motor společenského pokroku – technický pokrok, který probíhá nezávisle na businessu

John R. Commons (1862 – 1945)

· život:

· vystudoval ekonomii a poté ji učil

· 1904 přešel na univerzitu ve Wisconsinu – shromáždil kolem sebe žáky (mezi nimi i J.K.Galbraith) a pokračovali v rozvoji tradic institucionalismu

· usiloval o zavedení pojištění v nezaměstnanosti – podle se mu to, nejdříve ve Wisconsinu, poté i na federální úrovni

· „Právní základy kapitalismu“ (1924), „Institucionální ekonomie“ (1934)

· široké teoretické zájmy – evoluce a sociologie právních institucí, ekonomie veřejného sektoru, zájmové konflikty, dějiny práce

· oproti pesimistickému Veblenovi byl optimistou a měl za to, že rozhodující nedostatky americké ekonomiky lze prostřednictvím promyšlených institucionálních reforem korigovat

· ekonomická teorie se má zabývat evolucí institucí, zkoumáním kolektivního jednání  - individuální jednání není nezávislé na okolí, ale je kolektivním jednáním regulováno a sankcionováno

· úlohu státu spatřoval v koordinaci protichůdných ekonomických zájmů, které napomáhá k spravedlivému řešení  zájmových konfliktů mezi zaměstnanci a zaměstnavateli, výrobci a spotřebiteli apod.→síly trhu podle něj nejsou samy schopny tyto konflikty samy řešit

· jednotlivci při svém jednání mezi sebou vytváří vztahy vzájemné závislosti, které mohou mít charakter konfliktu nebo spolupráce

· směnné transakce jsou pouze část ekonomických transakcí, za nejdůležitější (z ekon.transakcí) považoval manažerské (tedy vykonávání příkazů mezi nadřízenými a podřízenými ve firmě), dále rozdělovací transakce (náklady a výnosy se rozdělují mezi jednotlivé členy určité skupiny nebo organizace – je to také daňové zatížení ve státě)

· všechny druhy transakcí se uskutečňují v určitém institucionálním a právním prostředí a k pochopení ekonomického systému toto prostředí musíme studovat

· transakční náklady - náklady, vynaložené v souvislosti s určitými transakcemi a jejich výše je závislá na charakteru institucí

· stejně jako Veblen viděl dvě rozhodující instituce, jež se dostávají do konfliktu – podnik (u V.industrie) a firma (u V. business)

· cíl podniku – optimální výrobní postupy a zvyšování výrobní efektivnosti

· cíl firmy – maximalizace zisku

· na rozdíl od Veblena nepovažoval jejich cíle za neslučitelné – mohou být v souladu a kde nejsou, tak to řešit pomocí institucionálních reforem

· teorie rozumných cen – vzniká nikoliv prostřednictvím neosobního tržního mechanismu (podle neoklas.ek.), ale vyjednáváním a postupným sbližováním stanovisek účastníků transakce – cena je výsledkem dohody, nad jejíž regulérností bdí nejvyšší soud země

Wesley C.Mitchell (1874 – 1948)

· původně Veblenův žák, ale důrazem na aplikovaný ekonomický výzkum se od svého učitele vzdálil

· „Hospodářské cykly a jejich příčiny“ (1913), 

· největší význam v oblasti sběru a třídění statistických údajů a zejména rozpracování metod jejich analýzy

· kritizoval statickou povahu neoklasické ekonomie – preferoval zkoumání vývoje

· odmítal neoklas. koncepci rovnováhy – tvrdil, že mnohé eny jsou nepružné, protože jsou determinovány institucionálními faktory jako smlouvy, konvence...

· odmítal deduktivní metodu a užíval empiricko-induktivní metodu

· anayzoval hospodářský cyklus – cyklus – ne vychýlení z rovnováhy, ale vývojová porucha

· hospodářský cyklus – nezbytná forma vývoje kapitalistické ekonomiky – zdůrazňoval úlohu a vývoj peněz

John K. Galbraith (1908 -)

· sám se za institucionalistu, nebo neoistitucionalistu nepovažoval

· navazuje zejména na Veblena – zejména v oblasti kritiky soudobého kapitalismu a neoklasické ekonomie

· technický pokrok – hlavní téma

· věda a její praktická aplikace – rozhodující faktor v současné ekonomice a polečnosti

· hovoří o přechodu moderní ekonomiky z industriálního stadia (nejvýzn.faktor kapitál) do postindustriálního stadia (nejvýzn. faktor technostruktura)

· technostruktura 

· zosobněna profesionálními manažery, vědci, technickými odborníky – představují novou společenskou elitu, která činí zásadní strategická rozhodnutí ve velkých korporacích a tuto moc zakládá na lidském kapitálu (vědomosti a kvalifikace)

· svým chováním ve velkých korporacích vytváří sektor korporací či plánovitý sektor, který vytěsňuje tržní sektor na okraj ekonomiky – to je podle G. Nezvratné a je podporována rostoucí úlohou státu, jehož zájmy mnohdy prorůstají se zájmy technostruktury

· manažeři disponují tržní mocí a sledují vlastní cíle – ovlivňují spotřebitelskou poptávku a manipulují s ní, nesledují však co největší zisk (ten je pro ně důležitý, jen aby vyhověli akcionářům), ale usilují o zvyšování obratu a zvětšování svých korporací – čím větší korporace, tím větší je její struktura a hierarchie, tím větší je plat a prestiž vrcholových manažerů

· proto i cenová tvorba korporací neodpovídá neoklasické teorii – k zajištění pozice korporace na trhu nezvyšuje v krátkém období ceny – vývoj cen nepodřizuje krátkodobé maximalizaci zisku, ale zisk zvyšuje metodou necenové konkurence a agresivní reklamou, jimiž může dosáhnout zvýšení podílu korporace na trhu

· teorie vyvažující síly

· síla velkých korporací ve výrobě podněcuje vznik stejně silných organizací a svazů v obchodě, spotřebě a na pracovních trzích – vznikají v těchto oblastech stejně silné korporace

· ekonomická moc těchto organizací vyvažuje moc korporací ve výrobě – tím vzniká nový mechanismus alokace zdrojů a distribuce statků, který je jiný než tržní mechanismus

· vytvářejí tendenci k rovnováze v úzkém ekonomickém smyslu, nezajistí však společenskou rovnováhu (americká společnost=vysoce nerovnovážná – zejména je nerovnováha mezi uspokojováním individuálních soukromých potřeba a potřeb veřejných)

· soukromé potřeby – zajišťuje je soukromý sektor ekonomiky – bez problému je zajišťuje, ale posléze se zaměřuje na výrobu zbytných statků, které spotřebitelům reklamou vnucuje – spotřebitel není schopen ovlivnit co a v jakém množství se bude vyrábět – suverenita spotřebitele je nahrazena suverenitou výrobce

· veřejné potřeby – uspokojovány nedostatečně (dokumentoval na stavu am. Školství, veřejné dopravy...) – řešení – účinná společenská regulace ekonomiky, která by zajistila realokaci zdrojů ze soukromého do veřejného sektoru

· vyspělá kapitalistická ekonomika – smíšená – skládá se z plánovitého sektoru (má tendenci ovládnout celou ekonomiku – velké korporace) a tržního sektoru – malé a střední firmy

· řešení problematiky – rostoucí úloha státu – aby však mohl plnit roli, musí být vymaněn z područí velkých korporací, zejména vojensko-průmyslového komplexu – řešení označil za nový socialismus

Nová institucionální ekonomie

· začala se rozvíjet v 60.letech, ale prorazila až v 80.letech

· cíl – nalézt odpověď na úlohu institucí a vlastnických práv v ekonomice

· snaha doplnit tradiční neoklasickou ekonomii o novou dimenzi – velký důraz na vlastnická práva – proto někdy nazývána školou vlastnických práv

· instituce se v čase a prostoru stále mění s politickými změnami, se změnami ve struktuře vlastnických práv či s technickým pokrokem, což má vliv na chování ekonomických subjektů – proto si kladli otázku, jak soubory společenských pravidel ovlivňují ekonomické chování lidí

· na rozdíl od tradičního institucionalismu je založena na metodologickém individualismu

· většina nových institucionalistů usiluje o doplnění tradičního neoklasického modelu racionální volby – opouštějí předpoklad dokonalé informovanosti a neomezené racionality

· Coase nepracuje s člověkem ekonomickým, ale s člověkem smluvních vztahů, který jedná vždy účelově, ale disponuje omezenou racionalitou – existuje ve světě nejistoty, omezených informací a často asymetrických informací – aby lidé mohli úspěšně problémy řešit a přijímat rozhodnutí, musí vytvářet nová pravidla (ta vytvářejí metodou pokusu a omylu po celou historii)

· odlišuje instituce a organizace

· instituce – pravidla, která mají povahu společenských omezení – jednotlivci jsou ve svém chování omezeni společenskými pravidly a tato pravidla uspořádávají politické a ekonomické vztahy mezi lidmi – tyto instituce mohou být neformální (zvyky, tradice, tabu) nebo formální (ústava, zákony)

· organizace – hierarchické struktury, které vznikají a fungují na základě již existujících institucí

· zachovává neoklasický model racionální volby člověka ekonomického, tak jej modifikuje tím, že zavádí informace, transakční náklady a vlastnická práva

· transakční náklady

· jsou ústředním pojmem nové institucionální ekonomie, vytvořený R.H.Coasem

· jedná se o náklady, které vznikají, když ekonomické subjekty směňují vlastnická práva a vynucují si vlastnická práva – dělí se na náklady ex ante (na přípravu a uzavření dohody) a ex post (zjišťování, popřípadě vynucování jeho plnění)

· patří sem tedy náklady na vyhledávání potencionálních kupujících a prodávajících, na vypracování smlouvy, na zjišťování, zda partner smlouvu dodržuje...všechny tyto aktivity mají svou informační stránku, takže transakční náklady jsou v mnoha ohledech spojeny se získáváním informací

· vysoké transakční náklady – prohibitivní povaha, naopak jsou-li státem zavedené zákonné normy účinné a dobře vynucují plnění uzavřených smluv, poklesnou transakční náklady a to podnítí směnu a tím ekonomickou prosperitu

· teorie zastoupení – tento vztah vzniká, když vlastník deleguje určitá vlastnická práva na svého zástupce, který zastupuje zájmy vlastníka (vztah pozemkového vlastníka a nájemců, vztah voličů a jimi zvolených zástupců...) – problém je možný konflikt zájmů vlastníka a zástupce, protože je pro tento případ typické asymetrické rozdělení informací – zástupce mívá více informací než sám vlastník a může činit rozhodnutí, která jsou pro vlastníka nevýhodná – tak vzniká u zástupce často podnět k oportunistickému chování ve svůj prospěch na úkor vlastníka

· konflikt zájmů vlastníka a zástupce může někdy nabývat podobu nepříznivého výběru a morálního hazardu – banka půjčuje peníze svých vkladatelů na příliš riskantní projekty

· Ronald H.Coase (1910 -)

· zakladatel teorie transakčních nákladů

· vystudoval ekonomii v Londýně, 1951 se přestěhoval do USA, kde učil na univerzitách, 1991 získal Nobelovu cenu za ekonomii

· „Britské rozhlasové vysílání, studie monopolu“ (1950), články „Povaha firmy“, „Problém společenských nákladů“

· proč existují firmy – odpovídá s využitím transakčních nákladů – kdyby se všechny zdroje (práce, půda, kapitál) vzájemně kombinovaly jen směnou na trhu, bylo by třeba uzavírat ohromné množství smluv

· firma vznikne tehdy, když jsou administrativní náklady spojené s užíváním zdrojů uvnitř firmy nižší, než by byly transakční náklady spojené s užíváním zdrojů prostřednictvím směny

· problém společenských nákladů – v systému s nulovými transakčními náklady povedou soukromá vyjednávání k pareto-optimálnímu (efektivnímu) výsledku a to nezávisle na původním rozdělení vlastnických práv – později nazváno Coasův teorém – nový pohled na externality

· vysvětlil tím, že externality nevznikají na základě selhání trhu, ale v důsledku vysokých transakčních nákladů spojených se soukromým vyjednáváním

· výše transakčních nákladů je ovlivněna vlastnickými právy – jsou-li tyto dobře vymezena a chráněna, budou transakční náklady nízké, v opačném případě vysoké

· Douglass C. North (1920 -)

· Studoval politologii, ekonomii, filozofii, během studií se stal přesvědčeným marxistou a pacifistou

· 1993 spolu s Robertem W.Fogelem obdržel Nobelovu cenu za ekonomii

· „Institucionální změny a americký hospodářský růst“ (1971)

· vycházel z úvahy, že instituce jsou výsledkem optimalizačního chování jednotlivců, kteří reagují na změny cen – v některých zemích nemohly vzniknout efektivní ekonomické instituce, jelikož jejich panovníci fiskálními zásahy deformovali tržní ceny

· změny cen vytvářejí motivace ke vzniku efektivnějších institucí – konzervativní zájmy často brání žádoucím institucionálním změnám

· vývoj vlastnických práv – závisel na ekonomických zájmech vládců a jiných zájmových skupin

· ideologie – soubor představ o přijatelném spektru voleb a lidských životních cílů – ústí do formování skupin schopných ovlivnit politická rozhodnutí

· Armen A.Alchian (1914 –)

· vyrůstal v arménské komunitě a poznal, co je diskriminace – později řekl, že diskriminace nevyplývá z apriorní nedůvěry většiny k menšině, ale z toho, že si chce menšina uchovat svou kulturu, zvyky apod. čímž se vyděluje od ostatních a vyvolává xenofobii

· značně liberální, kritizuje neoklasické pojetí člověka ekonomického, který maximalizuje svou užitečnost či zisk racionální alokací svých zdrojů mezi alternativní použití

· člověk jedná v prostředí nejistoty – nemá dostatek informací a neví o existenci všech možných alternativ (i když objektivně existují, člověk o nich neví a pro něj neexistují)

· člověk se přizpůsobuje okolnímu prostředí – hledá paralelu v biologické evoluci – ti kdo mají zisky, přežívají, kdo mají ztráty ne – k přežití stačí nějaký zisk (nemusí být maximální jako u neoklasické teorie)

· člověk žije v prostředí nejistoty a omezené znalosti – jeho úspěch je zčásti závislý na náhodě, ta však není jedinou příčinou úspěchu/neúspěchu – jeho racionalita jednání je v tom, že když dělá chyby, tak se z nich učí a nedělá je znovu a znovu

· teorie vlastnických práv:

· efektivní vlastnické struktury jsou takové, kdy jsou vlastnická práva dělitelná a obchodovatelná – pak dobře fungují trhy vlastnických práv a to je základem efektivního fungování firem

· akciová společnost – vlastnická struktura s dělitelnými a obchodovatelnými právy – její manažeři jsou pod efektivním tlakem trhu vlastnických práv – pokud neřídí firmu dobře, ta nedosazuje zisku pak může dojít k výměně managementu – manažeři tedy nejsou pod přímou kontrolou vlastníků, ale pod nepřímou kontrolou trhu vlastnických práv

· proto problém vlastníka a zástupce omezuje jen na případy, kdy vlastnická práva nejsou dobře dělitelná a obchodovatelná (státní podniky, družstva, firmy vlastněné zaměstnanci...)
Ekonomická analýza práva (law and economics):

· jeden z produktů chicagské školy – zkoumá ekonomickou a právní vědu ve vzájemné závislosti

· zkoumá, jaké jsou účinky alternativních právních pravidel na motivace a chování lidí, jaký je jejich dopad na ekonomickou efektivnost a čím se řídí chování tvůrců práva→jedná se o aplikace racionální volby na právo→právo se chápe jako výsledek racionálního chování lidí sledujících vlastní zájmy

· spojení ekonomie a práva je již u Davida Huma, A.Smithe, německé historické školy, amerických institucionalistů a později u Commonse

· moderní analýza práv a je založena na metodologickém individualismu, racionálním jednání člověka

· počátky sahají do 30.let 20.století – R.Coase vysvětlil existenci firmy na základě transakčních nákladů

· skutečný vznik až ve 40.letech a je spojen s A.Directorem, který vedl na chicagské univerzitě právnickou fakultu – aplikoval ekonomii na právo antitrustové, konkurzní a pracovní=tzv. „staré období“

· „nové období“ – je spojeno s Gary Beckerem a jeho pojetím ekonomie jako univerzální vědy o racionálním lidském chování 

· Richard Posner:

· vůdčí osobnost chicagské ekonomické analýzy práva

· „Ekonomická analýza práva“ (1972) byla první komplexní učebnicí této disciplíny

· základní teze – efektivnost práva – obecné právo reflektuje logiku ekonomické efektivnosti a spontánně se vyvíjí ve směru přijímání ekonomicky efektivních právních pravidel

· k analýze práva krom zástupců chicagské školy přispěli zakladatelé školy veřejné volby, rakouská škola (dodnes největší konkurent)

14. Soudobý monetarismus a M.Friedman

Milton Friedman:

· vydělil se od Knightových žáků

· 50.léta stál proti keynesiánství, 60.léta psal do šuplíku a nebyl brán příliš vážně

· analýza poptávky po penězích

· stabilní charakter poptávky po penězích

· lidé přizpůsobují svou potřebu dlouhodobě očekávanému důchodu (permanentnímu důchodu), protože:

· poptávka po penězích je stabilní, protož jsou stabilní spotřební výdaje domácností

· poptávka po penězích je stabilní, protože jsou stabilní faktory ovlivňující poptávku

· reálná hodnota bohatství – peníze, obligace, akcie, fyzický a lidský kapitál

· 50.léta – seminář o bankovnictví a penězích – hlásal něco jiného než keynesiánci→s žáky sepsal knihu – poté byli označeni za ty, kteří se zabývají jen penězi

· 1967 – přednáška „Úloha monetární politiky“ – teprve v 70.letech po krizi nastupuje on a konzervativní teorie

· zkoumá vývoj příjmů amerických domácností – na základě toho kritizuje Keynese→teorie permanentního důchodu – chování lidí je konzervativní→z toho pohledu se znovu podíval na kvantitativní teorii peněz – odlišil krátkodobé (max. 9 měsíců) a dlouhodobé hledisko→u krátkodobého hlediska se ekonomika dá ovlivnit – vypadá to, že reálný důchod stoupá, ale poté se zjistí, že lidé sice berou více, ale ceny vzrostly také

· Phillipsova křivka platí pouze v krátkém období→v dlouhém období se nedá substituovat inflace s nezaměstnaností

· zkoumal nezaměstnanost – když není do trhů, které fungují, zásah tak je nezaměstnanost, ale do této nezaměstnanosti patří přirozeně i frikční a strukturální nezaměstnanost, jediné, co dlouhodobě trhům prospívá je odstranění všeho, co trhy deformuje

· popření krátkodobé neutrality peněz

· změna nabídky peněz způsobí změnu nominální národního důchodu

· hospodářská politika na základě charakteru peněz – stát má něco dělat pouze v monetární oblasti, ne ve fiskální

· tržní ekonomika je stabilní systém – změny v nabídce peněz=šoky pro ekonomiku – pravidlo měnového růstu (kolem 3%) – „zlaté monetární pravidlo“ – popsal to ve vztahu ke krizi v 30.letech

· úloha centrální banky – má plynule zvyšovat množství oběživa (ta 3%) v oběhu za rok

· kritika Phillipsovy křivky

· vychází z něj například teorie racionálních opatření

· neschvaloval zavedení eura jako jednotné měny (dochází tím ke zrušení konkurence mezi ekonomikami), odpůrce MMF – podle něj to podporuje morální hazard (velké banky, státy spoléhají na to, že existuje věřitel poslední instance, která nenechá tyto subjekty padnout→v případě banky platí, že je „příliš velká pro úpadek“ 
Z učebnice:

Milton Friedman (1912 - 2006)

· vystudoval ekonomii na Chicagské univerzitě, kde poté pracoval

· 1948 byl jmenován řádným profesorem na Chicagské univerzitě

· byl ostře proti Keynesově ekonomické teorii
· jeho liberalismus vycházel z tradic klasické ekonomie (především z díla Adama Smithe)

· celé dílo směřovalo k ukázání přednosti hospodářského liberalismu

· čelný představitel monetarismu, ale dílo je mnohem bohatší

· od 50.let považován za klíčovou osobnost chicagské školy

· nejdříve se zaměřoval na teorii peněz a na monetární politiku, později zkoumal lidský kapitál, analýzu spotřební funkce (na tomto základu formuloval hypotézu permanentního důchodu)

· jeho vliv vzrostl až v 70.letech v souvislosti s hospodářským vývojem

· značný vliv na formulování politiky R.Raegana a M.Thatcherové
· značný odpůrce mezinárodní pomoci rozvojovým zemím→pomoc se nedostane do rukou těch, kteří by ji dokázali efektivně využít, ale pouze oslabuje motivaci vlád a obyvatelstva pomoci si vlastními silami

· kritizuje politiku MMF, který pokládá za přežitek minulosti – je podle něj zdrojem morálního hazardu na globálních finančních trzích a z peněz daňových poplatníků sanuje ztráty finančních investorů

· podle Friedmana vznikají měnové krize ve světě především proto, že se země  snaží udržet pevné měnové kurzy→v systému skutečně plovoucích kurzů by k tomu nemohlo dojít
· metodologický pozitivismus:

· vycházel z metodologického individualismu (podobně jako neoklasická ekonomie a rakouská škola)

· vychází z rozlišení pozitivní a normativní ekonomie (tím navazuje na Keynese)

· pozitivní ekonomie musí používat pojmy, které mají smysluplné empirické protějšky, teorie musí být empiricky testovatelné, testem platnosti teorie je to, zda jsou její předpovědi v souladu s hospodářskou realitou

· jádro – cíl teorie je poskytovat správné předpovědi – nejde o testování předpokladů teorie, ale o její závěry

· spotřební funkce a hypotéza permanentního důchodu

· hypotézu permanentního důchodu formuloval v „Teorii spotřební funkce“ (1957)

· podrobil kritice Keynesův základní psychologický zákon (podle něj je spotřeba závislá na výši běžného důchodu, což empirické výzkumy nepotvrzovaly)

· lidé přizpůsobují svou potřebu dlouhodobě očekávanému důchodu – permanentnímu důchodu a jen málo pozornosti věnují přechodným změnám důchodu

· permanentní důchod – složka důchodu, o níž se domácnost domnívá, že má relativně stálý charakter (nepatří do ní mimořádné odměny, nebo zvýšené příjmy z nenadále úrody u farmářů), člověk tam započítává budoucí očekávané příjmy (může-li očekávat s poměrnou jistotou)

· je závislý na velikosti bohatství domácnosti (patří sem i lidský kapitál), úrokové míře a očekávaných pracovních příležitostech – vývoj spotřeby domácností je závislý výhradně na očekávaném permanentním důchodu (domácnost zůstává věrná svým spotřebním zvyklostem)

· hypotéza permanentního důchodu změnila pohled na spotřební funkci – ukázalo se, že spotřeba je mnohem stabilnější, než se předpokládalo

· nová kvantitativní teorie peněz

· východiskem pro tuto teorii byla analýza poptávky po penězích

· kritizoval Keynesevo pojetí poptávky po penězích za to, že K. předpokládal rozhodování ekonomických subjektů pouze mezi dvěma aktivy – penězi a dluhopisy – podle Friedmana existuje mnohem více možností pro domácnosti a firmy jak maximalizovat užitečnost z držby aktiv (ovlivněnou výnosy, likviditou a rizikem aktiv)→dojde-li ke změně úrokové míry, nepřechází subjekty od peněz k dluhopisům a naopak, ale mění skladbu celého svého portfolia (poptávka po penězích je funkcí o mnoha proměnných)

· 4 faktory ovlivňující poptávku po penězích

· reálná hodnota bohatství a její změny – subjekty reálné bohatství mohou držet ve formě peněz, obligací, akcií, fyzického a lidského kapitálu

· rozdělení kapitálu na lidský a nikoli-lidský

· očekávané výnosy z portfolia aktiv (bohatství) s očekávanou inflací

· veličina odrážející vliv nestabilnosti funkce a dalších nespecifikovaných faktorů

· většina faktorů ovlivňujících poptávku po penězích je v zásadě stabilní→poptávka po penězích je stabilní funkce – z toho F. vyvozuje, že je silná vazba mezi změnami nabídky peněz a změnami nominálního národního důchodu→dojde-li ke zvýšení nabídky peněz, poptávka po penězích se zvýší a trh peněz obnoví svou rovnováhu až po zvýšení nominálního důchodu

· změna nabídky peněz vyvolají změny v nominálním důchodu tak, že se nejprve projeví ve změnách reálného důchodu (6-9 měsíců) a teprve poté ve změnách cenové hladiny (za dalších 6-9 měsíců)→celkové zpoždění mezi změnou množství peněz v oběhu a pohybem cenové hladiny je tedy 12-18 měsíců

· F. popírá neutralitu peněz v krátkém období – změny nabídky peněz mají v krátkém období silné účinky – mění reálný produkt a zaměstnanost, peníze jsou tedy neutrální jen v dlouhém období

· nabídka peněz vyvolává nerovnovážné situace v ekonomice – změny jsou šoky pro ekonomiku

· ekonomika je stabilní systém a výraznější hospodářské poruchy (recese, inflace, deflace) spojuje Friedman především s monetární politikou, která mění nabídku peněz

· inflace je výlučně peněžní jev – dochází k ní tak, že nabídka peněz roste rychleji než reálný produkt

· kritika Phillipsovy křivky:

· s její kritikou přišel při své přednášce Úloha monetární politiky, respektive s kritikou hospodářské politiky, která byla zaměřena na představě zaměnitelnosti mezi inflací a nezaměstnaností

· při kritice využil pojmů adaptivní inflační očekávání a peněžní iluze→krátkodobě pozorovatelná zaměnitelnost mezi inflací a nezaměstnaností je výsledkem peněžní iluze ekonomických subjektů, které nedokáží v krátkém období rozlišit mezi reálnými a nominálními mzdami a cenami

· zvýšením nabídky peněz centrální bankou je růst nominálních mezd zaměstnanci interpretován jako růst reálných mezd a oni reagují zvýšením nabídky práce, firmy zase zpočátku nerozeznávají inflační růst cenové hladiny od růstu relativní ceny svých statků a zvyšují produkci→díky tomu je v krátkém období růst inflace doprovázen růstem produkce a snížením nezaměstnanosti→časem iluze vyprchá a zaměstnanci a firmy si uvědomí, že to co považovali za růst svých vlastních mezd a vlastních cen je pouhá inflace a opět snižují své nabídky – nezaměstnanost se pak vrací na svou výchozí úroveň (tu Friedman  nazývá přirozenou mírou nezaměstnanosti)

· adaptivní inflační očekávání – jakmile inflace nějakou dobu trvá, zabuduje se do inflačních očekávání – ekonomické subjekty začnou tuto inflaci očekávat i do budoucna a přizpůsobují svým očekáváním své budoucí cenové požadavky i vlastní cenovou tvorbu, inflační očekávání se tak zabuduje i do dlouhodobých kontraktů, což přeměňuje očekávanou inflaci ve skutečnou→návrat k přirozené míře nezaměstnanosti není doprovázen snížením inflace na předchozí úroveň, ale inflace setrvává díky svému „zabudování“ do inflačních očekávání, na dosažené výši→každé další kolo poptávkové stimulace má tak za následek vyšší inflaci

· neexistuje (alespoň dlouhodobě) žádná zaměnitelnost mezi inflací a nezaměstnaností – existuje jen přirozená míra nezaměstnanosti→snaha státu udržet nezaměstnanost dlouhodobě pod přirozenou mírou pak není vykoupena vyšší inflací (jak věřili Keynesiánci), ale akcelerující inflací

· touto kritikou v roce 1967 předvídal to, co americkou ekonomiku o několik let postihlo – akcelerující inflace a stagflace→vinu za to Friedman přisuzoval centrální bance a její měnové politice

· přirozená míra nezaměstnanosti je tedy taková nezaměstnanost, při níž nedochází k akceleraci (ani deceleraci) inflaci – míra inflace je stálá, protože se nemění inflační očekávání

· přirozená míra nezaměstnanosti závisí na nedokonalostech (nepružnostech) na pracovních trzích, jejíž příčinou může být aktivita odborů, nebo vládní politika (např. zákony o minimálních mzdách), dále štědré podpory v nezaměstnanosti, další sociální dávky, které umožňují lidem být déle bez práce a oslabují jejich aktivitu při hledání zaměstnání

· přirozená míra nezaměstnanosti je různá v různých zemích, v různých dobách – může být snížená pouze odstraněním příčin, které ji vyvolávají

· Friedmanovo pojetí přirozené míry nezaměstnanosti – nezaměstnanost je dobrovolná, nikoliv nedobrovolná (jako u keynesiánců)→to znamenalo návrat k neoklasickému pojetí trhu práce jako trhu, který se sám „vyčišťuje“ pohybem reálné mzdové sazby
· Friedmanovy názory na rozpočtovou a měnovou politiku:

· rozpočtové politice připisuje (na rozdíl od keynesiánců) velmi nízkou účinnost – příčinou je efekt vytěsňování→růst vládních výdajů, financovaných půjčkami (prodejem vládních obligací soukromému sektoru) vyvolává růst úrokových měr a tím pokles soukromé investiční i spotřební poptávky→proto nemůže deficitní rozpočet významně zvýšit agregátní poptávku

· keynesiánskou snahu o stimulaci poptávky zvýšenými výdaji ze státního rozpočtu považuje za nebezpečnou, jelikož to v konečných důsledcích může vést k nevratnému vytěsňování soukromého sektoru vládním sektorem

· měnové politice připisoval vysokou účinnost v ovlivňování agregátní poptávky a národního důchodu, ale přesto varoval před tím, aby centrální banka aktivisticky poptávku ovlivňovala – dokazoval to na tom, že centrální banka není schopna dlouhodobě stlačit nezaměstnanost pod její přirozenou míru

· keynesiánská politika levných peněz – po zvýšení nabídky peněz se zpočátku sice úrokové míry sníží - efekt likvidity (ekonomické subjekty získají více peněžních zůstatků, přeměňují je v jiná aktiva a v důsledku toho roste cena aktiv a klesá úroková míra) – pak následuje důchodový efekt úrokových měr (zvýší se investice a v důsledku poptávky po úvěrech úrokové míry rostou na předchozí úroveň)

· kritizoval snahu keynesiánců o stabilizaci ekonomiky prostřednictvím řízených úrokových měr→poukazoval na to, že ovlivňování úrokových měr vyžaduje, aby centrální banka odpovídajícím způsobem měnila nabídku peněz, ale neustále změny peněžní zásoby mají na ekonomiku destabilizující účinky=zejména zpoždění, která existují mezi změnou peněžní zásoby a jejími dopady na reálný produkt (6-9 měsíců) a inflaci (dalších 6-9 měsíců)→tato zpoždění způsobují, že centrální banka nedokáže přesně načasovat svá opatření tak, aby měla stabilizující účinek, naopak mohou mít destabilizující účinek pokud zásahy do reálné ekonomiky přijdou v nesprávnou dobu

· doporučil nahradit řízení úrokových sazeb řízením měnového agregátu – tedy doporučení měnové politiky, která by neměla na ekonomiku destabilizující účinky→tímto doporučením bylo zlaté pravidlo měnového růstu, čili stálé tempo růstu peněžní zásoby – to mělo dlouhodobě odpovídat tempu růstu reálného produktu – doporučoval 3-5% ročně

· Friedmanovo zlaté pravidlo představuje základ pro odmítnutí diskreční keynesiánské hospodářské politiky, založené na aktivistickém zasahování státu (zejména centrální banky) do vývoje agregátní poptávky

· vysvětlení hospodářské deprese 1929-1933:

· jeho vysvětlení se zásadně lišilo od vysvětlení J.M.Keynese

· Keynes – důvod deprese – zhroucení investorů a vznik hlubokého investičního pesimismu→příčiny chápali jako vnitřní – tedy schopné kdykoliv schopné znovu vypuknout a depresi vyvolat

· Friedman – vnější příčiny deprese – chybná měnová politika centrální banky, která způsobila, že se normální cyklická deprese, která by jinak brzy pominula, změnila v hlubokou krizi

· obdiv si nezaslouží ani Rooseveltův New Deal – neměl vliv na ukončení krize, ale pravděpodobně napomohl k prodloužení a prohloubení této krize, nenabízel totiž skutečné stimuly pro růstovou hospodářskou politiku→1935 se americké hospodářství zotavilo, byl zrušen zlatý standard a nabídka peněz začala expandovat, ale nezaměstnanost zůstala vysoká – a částečným důvodem její vysoké míry byl podle Friedmana New Deal – teprve hrozba války a její propuknutí vedlo k hospodářskému oživení a k poklesu nezaměstnanosti

Monetarismus (friedmanovský monetarismus):

· historicky nejstarší ekonomický směr protikeynesiánské revoluce – hlavní představitel je Milton Friedman 
· není ekonomickou školou – je to poměrně diferenciovaný směr, který spojuje odmítání keynesiánství

· uvnitř monetarismu:

· stoupenci kvantitativní teorie peněz, vycházející z efektu reálných peněžních zůstatků

· chicagská škola, či friedmanovský monetarismus

· škola racionálních očekávání (monetarismus II)

· tato skupina se začala profilovat od poloviny 50.let

· počáteční cíl – rehabilitace monetární politiky proti keynesiánskému fiskalismu

· monetarismus má v podstatě 4 znaky:

· uznání kvantitativní teorie peněz, zejména myšlenky, že změny nabídky peněz jsou hlavním faktorem, určujícím změny nominálního důchodu

· zvláštní chápání převodového mechanismu, přenášejícího změny nabídky peněz na změny nominálního důchodu

· soukromý sektor je stabilní a nevyžaduje státní intervence a nelze jej tedy ani státními intervencemi stabilizovat

· trhy fungují pružně a problémy alokace výrobních zdrojů v krátkém období jsou nedůležité

15. Soudobé neokonzervativní směry a školy (teorie racionálních očekávání, veřejné volby, škola strany nabídky)

Škola racionálních očekávání

· 60.léta – John F.Muth formuloval hypotézu racionálních očekávání

· vyšel z Friedmana

· člověk je racionálně uvažující a je schopen se ze svých chyb poučit

· 70.léta – další rozvoj→jiný pohled na Phillipsovu křivku – díky stagflaci dochází k její reinterpretaci→křivka tak není, ale subjektům se to tak jen jeví a to z pozice subjektu, který nemá informace z okolí

· hlavní představitelé – R.E.Lucas, Thomas.J.Sargent (1943 -) spolu s N.Wallacem – teze o neúčinné hospodářské politice

· teorie časové nekonzistence – F.Kydlant, E.Prescott – na chování centrálních bankéřů, teorie hospodářského cyklu→nabídková strana – technologický pokrok (navazují na Schumpetera)

· centrální banka by nepopulární opatření (zvýšení úroků) měla dělat nezávisle na politicích→měla by být nezávislá na politickém cyklu→bankéři by měli být jmenování na delší období než vlády

· objevuje se počátkem 70.let v rámci protikeynesiánské revoluce a je ovlivněna chicagskou tradicí

· název – podle hypotézy racionálních očekávání Johna F.Mutha z roku 1961 – z počátku ignorována

· v 70.letech hypotéza přijata – 2 impulsy – jednak hypotéza přirozené míry a vydání sborníku Mikroekonomické základy teorie nezaměstnanosti a inflace

· Robert E. Lucas (1937 -)

· Vystudoval ekonomii na Chicagské univerzitě, 1995 obdržel Nobelovu cenu za ekonomii za rozpracování teorie racionálních očekávání

· „Model hospodářských cyklů“ (1987), „Studie v teorii hospodářského cyklu“ (1994)

· hlavní přínos – aplikace Muthovy hypotézy, podle níž  vytvářejí ekonomické subjekty očekávání tak, že berou v úvahu všechny relevantní informace o současnosti a budoucnosti, jimiž disponují

· na základě empirických pozorování prezentoval nový pohled na Phillipsovu křivku (vztah mezi změnou míry nezaměstnanosti a změnou cenové hladiny)

· navázal na M.Friedmana, který předpokládal, že lidé svá budoucí očekávání formulují podle zkušenosti z minulosti – Friedmanův předpoklad adaptivního očekávání nahradil koncepcí racionálního očekávání, podle něhož ekonomické subjekty při odhadování budoucího vývoje využívají jak informace z minulosti, tak informace dostupné v současnosti

· vychází z neoklasického trhu práce, který modifikuje tím, že zaměstnanci neznají cenovou hladinu, ale mohou ji racionálně předvídat

· jeho metodologické východisko, že makroekonomické modely musí vždy vycházet z mikroekonomických základů dnes zcela převládlo

· poptávková strana – předpoklad, že firmy a domácnosti racionálně očekávají ustálení plné zaměstnanosti a vyčištění trhu – z toho plyne, že očekávané změny hospodářských podmínek a hosp.politiky nemají žádné reálné efekty (na produkci, zaměstnanost...) – ve světě racionálních očekávání, kde po zjištění omylu domácnosti a firmy svá očekávání okamžitě změní – ekonomické veličiny nevydrží mimo své dlouhodobé hodnoty příliš dlouho

· jeho dílo – přisuzována větší váha měnové stabilitě, což vedlo k požadavku nezávislosti centrálních bank – inflace je v současnosti v mnoha zemích nízká což vytváří předpoklad pro rychlý hospodářský růst
· extrapolační, adaptivní a racionální očekávání

· hospodářský růst – otázka jak lidé odhadují své pravděpodobné budoucí příjmy – jak tvoří svá očekávání – to vyjadřují modely extrapolačního, adaptivního a racionálního očekávání

· extrapolační očekávání – jestliže každý rok rostla inflace o 2%, budou lidé i pro rok následující očekávat růst o 2%

· adaptivní očekávání – vychází také z minulé zkušenosti, ale lidé se poučují z minulých chyb a na jejich základě lidé opravují své úvahy (o popularizaci těchto očekávání se zasloužil zejména M.Friedman)

· extrapolační i adaptivní jsou formulována pouze na základě minulé zkušenosti, což je jejich největší slabina

· racionální očekávání

· lidé si vytváří názory na budoucnost tak, že berou v úvahu všechny dostupné informace, které jsou relevantní – jak minulost, tak prognózy do budoucna, výroky politiků, bankéřů, zprávy médií o současném či odhadovaném vývoji cen klíčových komodit apod.

· při těchto očekávání člověk hledí do budoucnosti, ne do minulosti

· netvrdí, že všichni lidé mají stejný přístup k informacím a že se ve svých očekáváních nemýlí -  i když jednotlivci dělají ve svých odhadech chyby, tak nejsou koncentrovány jedním směrem – jsou rozptýleny kolem správného odhadu a mají tendenci se neutralizovat, navíc lidé systematicky neopakují stejné chyby

· racionalita očekávání není v tom, že by u každého a vždy byla správná, je v tom, že ekonomické subjekty na trzích systematicky sbírají a zpracovávají (relevantní a dostupné) informace na jejichž základě pak vytvářejí očekávání budoucího vývoje

· aplikace racionálních očekávání

· teorie byla aplikována na teorii cenných papírů – dochází k závěru, že ceny cenných papírů putují nazdařbůh – všechny předvídatelné informace jsou ihned do ceny cenných papírů zahrnuty – ceny cenných papírů tak v každém okamžiku všechny předvídatelné události již odráží – trhy totiž čekaly, že k tomu dojde – jediné, co může ceny změnit, jsou nepředvídatelné informace

· nejvýznamnější oblast aplikace – zkoumání inflace a nezaměstnanosti

· poptávková stimulace je neúčinná jak v dlouhém tak krátkém období, protože subjekty nepodléhají peněžním iluzím, ale dokáží předvídat budoucí cenový a mzdový růst – v důsledku toho neexistuje zaměnitelnost mezi inflací a nezaměstnaností – Phillipsova křivka je proto vertikální i v krátkém období

· jediné co by nezaměstnanost snížilo pod její přirozenou míru by byl nepředvídatelný zásah státu

· užívají termín jevová (je skloněná a naznačuje možnou záměnu inflace a nezaměstnanosti, ale k tomu dochází jen v důsledku nepředvídatelného šoku) a pravdivá Phillipsova křivka

· neúčinnost hospodářské politiky

· teze o neúčinnosti hospodářské politiky – formulována T.Sargentem a N.Wallacem na základě Lucasova díla

· stát se svou politikou snaží ekonomické subjekty přimět k určitému chování, nepočítá však s jejich schopností racionálně předvídat důsledky politiky a předem se tomu přizpůsobovat

· deficit státního rozpočtu financovaný prodejem státních obligací – prodej státních obligací bude stejně inflační jako zvyšování nabídky peněz – ekonomické subjekty totiž racionálně očekávají, že státní obligace budou muset být v budoucnosti splaceny tištěním peněz

· Barrova hypotéza – formuloval Robert Barro – rozpočtový deficit vede k poklesu sklonu ke spotřebě – lidé racionálně očekávají, že vláda bude muset v budoucnu splatit dluh zvýšením daní a v očekávání budoucího vyššího daňového zatížení dnes snižují spotřebu

· Jediný reálný účinek na ekonomiku mohla mít hospodářská politika, jež by měla charakter překvapení, nebo šoku – pokud totiž takový druh politiky subjekty dopředu neznají, nemohou ho předvídat a předem se adaptovat

· politika stabilních pravidel

· k ní vedla teze o neúčinnosti hospodářské politiky

· v této politice mohou lidé dobře tvořit racionální očekávání, ekonomika se stává průhlednější a lépe funguje

· 1977 – F.Kydland a E.Prescott – problém časové nekonzistence politiky

· banka oznámí držení inflace do budoucích let na 3% - lidé tomu přizpůsobí své ceny, mzdy a úrokové míry – když příští rok banka provede měnovou expanzi a inflace bude 5%, lidé zjistí že pochybili – kdyby věděli, že bude vyšší inflace sestavili by si jiné spotřební a investiční plány – časová nekonzistence tak způsobuje ztráty a tím nakonec zpomaluje hospodářský růst – když však poté vláda a centrální banka rozhodnou být časově konzistentní=že ohlášená politika se nebude v budoucnosti měnit, tak jim nikdo podle předchozí zkušenosti nebude věřit=politika ztratila důvěryhodnost – zpět si důvěryhodnost získá změnou institucionálního uspořádání politiky a to tak, že měnovou politiku bude vykonávat centrální vláda nezávisle na vládě

Škola strany nabídky

· Lafferova křivka (optimální zóna zdanění) – Artur B.Laffer (1941 -)

· zaměření na daňový systém – je jedno jaká je daňová sazba, jestli vysoká, nebo nízká→při 20% zdanění se vybere stejně jako při 80% zdanění – plus minus to vychází

· určitá zakázána zóna – 40-60%, kdy lidé ztrácejí motivaci

· nabídka podle nich vytváří poptávku→kdo se rozhodne podnikat se chová podle nabídkových podnětů→nabídka je primární v rámci nabídkových stimulů – a ty musí být takové, aby si to spočítal=mezní náklady porovnal s mezními příjmy (náklady porovnal s nabídkou)

· „reagonomika“, nízké sazby daně

· další škola, která byla aktérem protikeynesiánské revoluce (protože ekonomie se pod jejich vlivem zaměřovala na problémy agregátní poptávky)

· příčiny ekonomických problémů byly hledány na straně poptávky – proto byla cílem hospodářské politiky, ale ekonomie strany nabídky upozornila ž politiky zaměřené na regulaci poptávky mohou působit kontraproduktivně na stranu nabídky→kritiku směřovala zejména proti fiskální politice, s akcentem na politiku daňovou

· zástupci – Athur B.Laffer, G.Gilder, I.Kristol, M. Weidenbaum – jedná se o málo významné ekonomy, sociology či publicisty a ideology

· koncem 70. a počátkem 80.let je za klíčovou osobu považován Arthur G.Laffer, který je považován za většinu myšlenek školy strany nabídky – sám to však moc nepublikoval a jeho koncepty rozpracovávali ostatní stoupenci školy

· škola se pokouší nalézt způsoby, jak docílit stimulace tvorby bohatství a takto je svým způsobem pokračovatelem klasické politické ekonomie (zejména té v pojetí A.Smithe)

· stimulace tvorby bohatství lze dosáhnout pouze za předpokladu, že bude překonána tendence k regulaci hospodářství – tímto tyto ekonomy řadí k liberálně orientovaným směrům

· odmítá úlohu státu v zajišťování plné zaměstnanosti a zejména odmítá politiku zaměřenou na stranu poptávky – tato politika má na ekonomiku zhoubné účinky – tímto se řadí k protikeynesiánské revoluci

· podněty na straně nabídky:

· škola zaměřila svou pozornost na negativní dopady daňové politiky, vedené cílem zabezpečit dostatečné příjmy pro uskutečňování fiskální poptávkové stimulace

· základní hypotéza – nabídka není pružná na růst poptávky, ale na nabídkové podněty→z toho vyplývá význam snížení mezních daňových sazeb na nabídkovou stranu ekonomiky

· zdůrazňuje zejména substituční účinek na trhu práce – nabídka práce se formuje na základě rozhodování lidí mezi prací a volným časem→mezní disponibilní důchod z práce (přírůstek mzdy po zdanění) je cenou volného času→při vysokých mezních daňových sazbách z mezd je cena volného času nízká – lidé proto substituují ostatní statky volným časem=snižují nabídku práce

· snížení mezních daňových sazeb má opačné účinky – cena volného času stoupá, lidé substituují zdražený volný čas jinými statky a zvyšují proto nabídku práce→výše daňových sazeb má proto zásadní význam pro podněty k práci, které patří k základním nabídkovým podnětům a zdrojům tvorby bohatství

· další nabídkový podnět – podnět k úsporám – ty jsou tvořeny na základě rozhodování lidí mezi přítomnou a budoucí spotřebou

· mezní čistý úrok z úspor (přírůstek úroku po zdanění) lze považovat za cenu současné spotřeby (ve smyslu nákladu obětované příležitosti)

· jsou-li mezní daňové sazby z úspor vysoké, je cena současné spotřeby nízká a lidé upřednostňují současnou spotřebu před budoucí, tedy snižují sklon k úsporám a zvyšují sklon ke spotřebě – to omezuje akumulaci kapitálu a ekonomický růst

· za prokazatelně silnou vazbu považuje škola strany nabídky vazbu mezi daňovými sazbami a agregátní nabídkou, což zdůvodňují právě významem výše uvedených podnětů

· podzemní ekonomika:

· vysoké mezní daňové sazby nevedou jen k oslabení nabídkových podnětů (podnětu k práci a k úsporám), ale také ke snaze vyhnout se placení daní

· člověk vždy porovnává mezní výos s mezním nákladem – v tomto případě porovnává nezaplacení daně (výnos) s náklady na vyhnutí se daňové povinnosti (náklady) – těmito náklady mohou být platby daňovým poradcům, časové náklady na studování daňových předpisů a na hledání a vymýšlení (legálních i nelegálních) způsobů obcházení daňové povinnosti, nahrazování peněžní směny (která zakládá daňovou povinnost) jinými barterovými, i když méně efektivními, službami, které daňovou povinnost nezakládají

· ke zvětšování podzemní ekonomiky (činnosti, které nepodléhají zdanění) jsou činnosti zaměřené na obcházení placení daní (stahování se lidí z peněžní ekonomiky do barterové nebo samozásobitelské ekonomiky), podzemní ekonomika je ovšem méně efektivní než „oficiální“ ekonomika

· jakmile se mezní výnos z neplacení daní rovná mezním nákladům na neplacení daní, začnou subjekty při dalším zvyšování daní směřovat své aktivity do neproduktivních, nebo méně produktivních oblastí – začnou se zabývat vymýšlením způsoby jak uniknout před zdaněním→celkové bohatství společnosti je snižována náklady na unikání zdanění a unikáním do podzemní ekonomiky→hypoteticky při 100% zdanění by ustala veškerá hospodářská činnost v oficiální ekonomice

· Lafferova křivka:

· změny účinku mezních daňových sazeb na nabídkové podněty a na rozsah podzemní ekonomiky se promítají i do příjmů státního rozpočtu→zvýšení daňových sazeb má na daňové příjmy státu protichůdný účinek – na jedné straně daňové příjmy státu rostou, protože ekonomické subjekty platí vyšší daňové sazby, ale na druhé straně daňové příjmy státu klesají tím, jak klesá národní důchod vlivem oslabení nabídkových motivací a také s tím, jak se část oficiální (daně platící) ekonomiky přesouvá do „podzemí“ (daně neplatící) ekonomiky – pak záleží na tom, který z těchto aspektů převáží

· při vysokých mezních sazbách je možné, že zvýšení mezních daňových sazeb povede k poklesu daňových příjmů státu – to znázorňuje Lafferova křivka – s růstem daňových sazeb daňové příjmy státu zpočátku rostou a posléze začínají klesat, s tím, jak daňové sazby oslabují motivaci lidí k práci a ke spoření, a s tím, jak se pod vlivem vysokých daňových sazeb rozrůstá podzemní ekonomika

· prohibitivní zóna – tam by se ekonomika neměla dostat (podle některých v této zóně byla americká ekonomika v 70.letech – proto tvrdí, že snížení daňových sazeb nepovede k poklesu daňových příjmů státu, ale naopak k jejich růstu)

· stoupenci školy strany nabídky byla využívána jako silný argument ve prospěch požadavku snížit daně – 1980 R.Raegan opíral o názor školy strany nabídky, prosadil snížení daní v průměru o 25%, ale „Lafferův efekt“ v podobě zvýšení daňových příjmů se nedostavil, naopak došlo k jejich poklesu – americká ekonomika se zřejmě nenacházela v prohibitivní zóně

· teoretický přínos školy:

· spočívá v rozšíření neoklasického modelu chování ekonomického subjektu o vlivy daní – jde o učení o nabídkových podnětech

· odklon od ryze poptávkové orientace teorie i hospodářské politiky (ať již keynesiánského či monetaristického ražení) – to vše bylo bez problému akceptováno už v průběhu 80.let i hlavním proudem akademické ekonomické obce

· představovala důsledně protikeynesiánskou a liberální orientaci, kterou popsala v jednoduché podobě – to jí zajistilo velkou popularitu u laické veřejnosti, která vítala populární požadavek na snížení daní
Škola veřejné volby:

· vznik školy v 60.letech 20.století je spojen s Duncanem Blackem, Jamesem Buchananem a Kennethem Arrowem – zkoumali problematiku politického rozhodování pomocí nástrojů ekonomické teorie – užívá nástroje a metody ekonomie k analýze  politického chování a rozhodování – rozhodování je podřízeno stejným ekonomickým zákonům jako chování jednotlivců směňujících na trhu – snaha maximalizovat svůj prospěch

· obecně se považuje teorie veřejné volby za ekonomickou analýzu politiky a egoismus považuje za základní princip chování člověka, který se rozhoduje racionálně (tím navazuje na Hobbese, Spinozu, de Tocquevilla)

· předmět zkoumání – teorie státu, volební pravidla, politika stran, fungování institucí, byrokracie...
· James Buchanan:

· veřejná volba podle Buchanana neznamená výběr z alternativních společenských cílů – neexistuje nic takového jako společenské cíle či společenské preference→veřejná volba znamená volbu mezi různými pravidly hry – pravidly, v jejichž rámci pak jednotlivci volí a sledují své vlastní cíle

· byl ostře proti keynesiánským doktrínám pro expanzi státu – vysvětlil to na příkladu krátkozrakosti voliče – ten si uvědomuje blahodárný dopad snížení daní, nebo zvýšení státních výdajů, protože je pociťuje hned, ale nevidí negativa z toho vyplývající→politici využívají této krátkozrakosti  a upřednostňují politiku zvyšující výdaje

· politický cyklus:

· vlády se chovají tak, aby maximalizovaly počet hlasů pro ně odevzdaných v následujících volbách→proto na průběh hospodářského cyklu má velký vliv politický cyklus

· jeden, dva roky před volbami se preferuje politika poptávkové expanze, protože přináší růst produkce a zaměstnanosti poměrně brzy, zatímco inflaci později

· po volbách se vlády uchylují k protiinflační politice poptávkové restrikce, protože její negativa jako pokles produkce a zaměstnanosti se dostaví v době, kdy ještě nehrozí nové volby, zatímco pozitivní efekt v podobě nižší inflace se dostaví v době, kdy se blíží nové volby

· obchodování s hlasy (logrolling)

· posiluje vliv zájmových skupin v politice

· jde o obchodování s hlasy poslanců, aby mohly být přijaty určité zákony→skupina jedněch poslanců slíbí, že bude hlasovat pro zákon druhé skupiny poslanců za to, že oni budou hlasovat pro jejich zákon

· rozšířenou formou je čerpání státních prostředků na projekty, z nichž mají prospěch určité regiony (náklady těchto projektů obvykle převyšují očekávaný prospěch z jejich realizace, ale obyvatelé regionu je prosazují, protože budou platit jen malou část celkových nákladů – výstavba, údržba vodovodů, vojenských základen)→tyto výdaje se obvykle daří prosazovat v balíku, který spojí zájmy různých regionů

16. Počátky českého ekonomického myšlení a hlavní okruhy problémů (především F.L. Rieger, F.L. Chleborad, F.C. Kampelík, F. Šimáček)

· od poloviny 19.století, spolu s pokračujícím národním uvědoměním, lze hovořit o českém ekonomickém myšlení i co do vyjadřovacího jazyka

· první impulsy přejímány z Francie (merkantilismus, některé teorie fyziokratů), z Německa kameralismus a z Anglie klas.škola A.Smithe

· po roce 1830 je české národní hnutí na vzestupu, čeští podnikatelé jsou na vzestupu, nejsou bez úspěchů, ale ještě nedosahují síly německých podnikatelů

· podle F.Palackého (1789 – 1876) bylo povinností Čechů dokázat rovnocennost s jinými názory také v oblasti umění, vědy a průmyslu→to už Palacký vystupoval nejen jako vědec a historik, ale také jako politik, mající zájem na hospodářském rozvoji; v 50.letech formuloval nutnost zapojení se do mezinárodní konkurence a heslem „Svoji k svému a vždy podle pravdy“ se stal otcem českého ekonomického nacionalismu, který dále rozvíjeli Kampelík, Chleborad, Bráf atd.

· nejpropracovanější program měl liberální směr českého národního hnutí:

· liberalismus se u nás neprojevoval v podobě klasiků liberalismu (Locke), ale působil jako obecný myšlenkový proud, jehož zásady vyznávalo mnoho intelektuálů a chovala se podle něj většina podnikatelů

· v proudu liberálního myšlení se objevují i nacionální protekcionistické požadavky – ochrana a zvýhodnění domácích podnikatelů před německými

· otázka existence roboty, resp. její zrušení bez/za náhradu→liberální politici odmítali zrušení bez náhrady, jelikož by to narušil princip soukromého vlastnictví

· významná činnost F.L. Riegera, A.P. Trojan, F.A. Brauner (pro schůzi ve Svatováclavských lázních formuloval národní požadavky, v 60.letech význ. představitel staročechů, „O robotě a vykoupení z roboty“) – ten se zabýval rolnickými problémy a situací na vesnici nejvíce, v díle „O robotě...“ prosazoval zrušení roboty za náhradu – zdůvodňoval to od Boha danými rozdíly mezi stavy, které mohou být zmírněny, ale ne odstraněny→výkup z roboty lze provést, ale tak, aby to nezrušilo privilegia šlechty

· radikálně demokratický směr

· politický program se postupně vytvářel v debatách a diskusích pražských radikálů – K.Sabina, J.V.Frič, E.Arnold, K.Sladkovský atd.

· Sabina – za svou činnost v letech 1848-49 zatčen, vězněn, 1957 amnestován, požadoval zlepšení dělnických mezd a propagoval družstevnictví, ve zvyšování vzdělání viděl cestu k odstranění sociální nerovnosti; spisy: „Politické dozrávání“, Duchovný komunismus“ kde jsou jeho ekonomické názory v ucelenější podobě

· představitelé tohoto směru nebyli mluvčími české společnosti (na rozdíl od liberálního směru), jejich myšlenky a ekonomické názory nejsou vyjádřeny v souhrnu, či nějakém soustavnějším díle→jsou v článcích reagujících na aktuální politické problémy doby

· otázka zrušení roboty – zrušení bez náhrady – nejen odstranění překážky k rozvoji tržních vztahů (uvolnění pracovní síly), ale i sociální opravu, který odstraní jeden ze zp. vykořisťování

· kritizují záporné jevy související s rozvojem moderních tržních vztahů – vysoká nezaměstnanost, nízké mzdy, neutěšení pracovní podmínky

· po potlačení revoluce 1848-49 jako politická skupina zanikají a v 70.letech přechází zejména do řad mladočechů

· F.L.Rieger (1818 – 1903):

· právník, politik, absolvoval právnickou fakultu, zeť F.Palackého, účastnil se Kroměřížského sněmu, od roku 1860 říšský poslanec za Staročechy

· 1. „O statcích a pracích nehmotných a jejich významu i postavení v národním hospodářství“ (1850), 2. „Průmysl a postup výroby jeho v působení svém k blahobytu a svobodě lidu zvláště pracujícího“ (1860)

· jeden z tvůrců první české terminologie (výrazy statek, hodnota)

· v 1.díle bylo cílem podpořit národního ducha – národ si musí vytvořit hospodářskou základnu, která mu umožní zachovat si samostatnost a svébytnost→důležité jsou nejen hmotné statky, ale i úroveň vzdělání jen vzdělaný a pilný národ má předpoklady k tvorbě bohatství)→přebírá prakticky koncepci J.B.Saye včetně jeho teorie výrobních faktorů→kritizuje tedy A.Smitha

· klade důraz na osvětu, zdraví, sílu, neohroženost

· podporuje rozvoj průmyslu, protože ten je základem všeho bohatství a blahobytu, nesmí ale růst nadměrně, protože by došlo ke krizi→všechna odvětví musí růst souměrně

· krize může nastat, ale pouze pro chybu jednotlivce, který špatně odhadne sortiment a své možnosti, nikoliv z viny „pravé výroby“, ze které pochází užitečné výrobky, které každý potřebuje a chce

· František Šimáček (1834-1885)

· zasloužil se o propagaci a rozšiřování družstevních idejí→přemýšlel, jak nezámožnému, ale pracovitému českému národu opatřil peníze k provedení všech hospodářských plánů

· nebylo zde mnoho boháčů→pomoc=svépomoc – shromáždit drobné úspory a vytvořit z nich větší národní kapitál a použít jej k rozmachu podnikatelské činnosti→tím měl být český člověk, hledající úvěr, osvobozen od lichvářů

· převzal ideji Schulze o záložnách→ 1857 – článek „Záložní kasy, ústavy k pomožení stavu pracovnímu čili cesta k nabytí zámožnosti“→nejživější ohlas na venkově

· František Cyril Kampelík (1805 - 1872)

· řešil problematiku nedostatku kapitálu – od 1861 propagoval na venkově svépomocné záložny – „kampeličky“ (památka na jeho činnost)

· „Průmyslové návrhy“, „Z nedostatku peněz orba, obchod, průmysl, řemesla v nynější době klesají!“ (1866)

· nedostatek kapitálu považuje za velký problém – bez peněz není rozvoje řemesel, průmyslu...

· naše země nejsou chudé, ale chyba je v měně→doporučuje nedostatek peněz nahradit zavedením tzv. národovek – platidel podložených majetkovou národní hodnotou

· vyslovuje se pro odpoutání peněz od zlatého krytí

· psal v mateřském jazyku, nadšený propagátor a ochránce českého průmyslového rozvoje

17. První české pokusy o systematický výklad ekonomie (F.L.Chleborad, Jonák)

František Ladislav Chleborad (1839 – 1911)

· úzce navázal na dílo F.Lista

· právník, staročeský politik, propagátor dělnické svépomoci, spoluzakladatel pojišťovny Slávie, ke konci života se stal vysokým carským úředníkem v Rusku, kde taky umírá

· „O důležitosti pojišťování pro případ smrti a úrazu“, „Soustava národního hospodářství politického“, „Boj o majetek“

· kritizoval klasickou anglickou politickou ekonomii a věnoval pozornost názorům Ch.H.Careye na centralizaci – zajímal se o ně v souvislosti s jednáním o rakousko-uherské vyrovnání a úsilím českých politiků uplatnit snahy o volnější státoprávní postavení českých zemí

· první pokus o systematický výklad ekonomické teorie – „Soustava národního hospodářství politického“

· obashuje historii ekonomického myšlení – jednotlivé školy a proudy kriticky hodnotí

· Ch. v něm vykládá osvětovou formou své náhledy na národní hospodářství, peníze, úlohu státu a národa...→zdrojem bohatství a svobody je vlastenecký průmysl, který je nutno chránit i státní mocí

· svépomocné hnutí – mělo napomoci k rozvoji průmyslu a národní jednoty→tato svépomocná hnutí měla v Ch. pojetí úlohu expanzivní podporovanou rostoucí akumulací lidských a kapitálových zdrojů

· 1868 založil spotřební spolek Oul (vlastní pekárny, výrobny, veřejné jídelny, knihovna) – po odchodu z jeho vedení Oul 1875 zkrachoval

· v soukromém vlastnictví vidí základ osobní svobody→to brání vidět v něm příčinu společenské nerovnosti

· příčinou nabývání vlasntictví jsou lidské schopnosti→schopný by měl proto mít vždy více než méně schopný→náprava v oblasti vlastnického vývoje je nutnáa možná, ale nesmí být vykonána vyvlastňováním, ale zákonnou cestou – to je úkol národohospodářství=politické ekonomie

Eberhard Jonák (1820 – 1879)

· vystudoval práva v Praze a Vídní, 1844 získal doktorát, přednášel na mnoha univerzitách (Vídeň, Krakov...)

· hlavní obor – statistika

· „Teorie statistiky“ (1856), „Katastrální pozemkové vlastnictví v Království českém“ (1865) – statistické práce

· jako první začal přednášet česky, zřídil nadaci při PF UK, která zajišťovala obědy pro nemajetné studenty

18. České ekonomické myšlení konce 19. a počátku 20.století (A.Bráf, J.Kaizl)

Albín Bráf (1851 – 1912)

· narozen v Třebíči, studoval práva na UK, pod vlivem Jonáka opustil soudní praxi a věnoval se učení, vzal si mladší dceru F.L.Riegra

· člen Všehrdu, kde s Kaizlem a dalšími zdokonalovali Riegrovo ekonomické názvosloví (zejména marginální školy)
· přednášel také na dívčí škole (ta byla pod záštitou K.Světlé), která byla první dívčí škola v R-U, kde se přednášelo národní hospodářství

· hlavní představitel úsilí o vypracování prvního českého výkladu národohospodářské teorie→neshrnul své myšlenky do jednoho díla (to učinili po jeho smrti jeho žáci J.Gruber a C.Horáček)

· hodnota a cena→kombinoval názory mnoha předchůdců (Gossen, Jevons, Menger, Walras) a vytvořil vlastní teorii→hodnota není vlastností statků, ale je výrazem subjektivního úsudku, zda statek, vzhledem k svým vlastnostem, má pro subjekt hodnotu, či nikoliv
· konzervativní, liberální ekonom, politik

· 1882 rozdělení Karlo-Ferdinandovy univerzity na českou a německou – mohl začít vyučovat národní hospodářství v češtině – vedl katedru národního hospodářství

· vědecká kritika marxismu (vzorem pro něj byl Bohm-Bawerk – marxismus je propracovaná ekonomická teorie) – Bráf Bawerkovu teorii přijal, rozpracoval a kritizoval

· poprvé teoreticky zdůvodnil podnikatelství – vychází ze Saye, Bastiata

· vychoval poválečnou generaci ekonomů, schopnou přejímat zahraniční teorie

· odvrhl klasiku, chvíli koketoval s německou historickou školou, kterou také odvrhl

· ze svého pohledu kritizoval světová dogmata a vykládal je

· spoluzakladatel Zemské banky království českého – zbytky nevyplacené pozemkové náhrady vykoupila – umožnila normální fungování zemědělství – statky se mohly kupovat, prodávat, zastavovat...

· právní oblast – zasazoval se o sociální pojištění

· 2x ministr orby

· jeho přednáška Národohospodářské potřeby české

· národní obrození rozdělil do 3 částí – 1.literární a slovesné (do roku 1848), 2. politické (1848 – 67), 3. národohospodářské (80.léta)

· rozpracoval Palackého heslo svůj k svému:

· vyšší vrstvy mají být příkladem pro nižší – češi kupujte u čechů

· čeští podnikatelé mají na vyšší odběr svého zboží reagovat vyšší kvalitou

· čeští obchodníci by měli dávat přednost prodeji českých výrobku

· české banky by měly podporovat zakládání českých závodů

· samospráva by měla přidělovat veřejné zakázky českým podnikům

Josef Kaizl (1854 – 1901)

· neměl žáky jako Bráf – nepřipomínali jej tolik jako Bráfa

· mladočech (pro neshody s Riegrem opustil staročechy)

· sociálně a reformě orientovaný národohospodář

· „Národní hospodářství“ – učebnice; „Finanční věda“

· konec 19.století – časté střídání vlád – jako ministr financí vydržel 1 a něco rozpočtového období

· studoval u Gustava Schmollera – preferoval proto zákonodárství

· podílel se s Bráfem na nové české terminologii
19. České ekonomické myšlení první poloviny 20.století (J.Gruber, C.Horáček, V.Mildschuh, C.Čechrák)

Josef Gruber (1865 – 1925)

· soustředil se na výklad národohospodářské politiky

· vystudoval PF UK, od 1909 profesor na UK, v duchu A.Bráfa se věnoval ekonomické osvětě české společnosti, zpracoval řasu statí do Ottova naučného slovníku

· stoupenec hospodářského liberalismu, ale zároveň výraznější státní politiky

· 1920 – 1921 ministr sociální péče v úřednické vládě J.Černého

· „Průmyslová politika“, „Obchodní politika“, „Dopravní politika“

· těžiště jeho činnosti – výklad průmyslové a obchodní politiky – způsob provádění této politiky:

· zákonodárná činnost – vydávání obecných právních norem pro zakládání a provozování průmyslových podniků – tady svůj výklad omezil na výklad živnostenského zřízení (své oblíbené téma)

· správní činnost – výkon veřejné moci při provádění zákonů a pozitivní péče státu o povznesení průmyslu (školství, úvěry, daně...)

· jeho rozdělení státní průmyslové politiky na zákonodárnou a správní nebylo přesné, protože do způsobů státní pozitivní péče mu pronikala i státní zákonodárná činnost

· pojetí obchodní politiky:

· činnost veřejné moci, zákonodárné a správní

· dělení stejné jako u obchodní politiky – činnost zákonodárná a pozitivní

· pozitivní činnost státu – dovozní cla finanční, ochranná cla, vývozní cla, dále vliv státu na uzavírání mezinárodních obchodních smluv, kterými může zapůsobit na stav průmyslové a zemědělské výroby v zemi

· posuzoval i výhody a nevýhody státu s určitým charakterem výrobní struktury – stát agrarní X průmyslový

Cyril Horáček (1862 – 1943)

· narozen v Horních Počernicích, studoval PF české univerzity, 1901 jmenován profesorem

· stoupenec Rašínovy měnové politiky, kterou prosazoval jako ministr v Tusarově vládě (červenec – říjen 1919), dále byl senátor za agrární stranu 1920-1925

· „Počátky českého hnutí dělnického“ (1896), učebnice – „Učebnice národohospodářské politiky“ – stěžejní dílo

· soustředil svou činnost podobně jako Josef Gruber na praktické otázky hospodářské politiky

· hledal ne co je, ale co má být – hledal určitý ideál, který by odpovídal co nejdokonalejšímu uspořádání společenského života po hospodářské stránce→řešení je ale pouze relativní – mění se s dobou a místem – zvyšování hospodářské produktivity a úprava důchodových poměrů musí být tak, aby se společenský důchod rozděloval co možná nejstejnoměrněji, tedy aby rozdíly mezi společenskými třídami byly „překročitelné“

· jeho záběr byl širší než u Grubera, bohatší o statistický materiál

· stejně jako Gruber nezařadil do svého pojetí národohospodářské politiky politiku veřejných financí a měnovou politiku

· vyšel hlavně z prací K.Mengera a G.Schmollera

· prosazoval rašínovský směr, zejména v přesvědčení o nenahraditelnosti měny založené na zlatém podkladě 

· svým přístupem k měnovému standardu když se po velké depresi začal opouštět se dostal mimo hlavní proud – odchyloval se od J.Macka, K.Engliše a dalších 

Cyril Čechrák (1890 – 1974)

· profesor v Bratislavě, pak na PF UK

· soustředil svou vědeckou pozornost na studium institucionálních hospodářských souvislostí, vývojových tendencí v hospodářském životě země a na jeho ovlivňování státní hospodářskou a měnovou politikou

· „Měna a konjunktura“ (1922), „Teorie prosperity“ (1932), „Všeobecná ekonomika“ (1946) – hlavní dílo

· všeobecná ekonomika – zabývá se všemi jednáními, prostředky, organizacemi, které v konečném důsledku mají za cíl uspokojit lidské potřeby

· dělil ekonomiku na výdělečnou a politickou ekonomiku

· prvky výdělečné ekonomiky – hospodářské subjekty a jejich aktivity ve službách, výrobě, obchodě, cenové zákony trhů, funkce kapitálu, trh práce a mzda

· prvky politické ekonomiky – politika podnikatelská a spotřebitelská (otázka zaměstnanosti, mezd, sociálního postavení, politika finanční)

· výklad vývojových cyklů  výklad krizí a konjunkturálního vlnění→krize= důsledek iracionálního chování subjektů – její překonání závisí na tom, jak se bude prosazovat racionální chování subjektů

· ve výkladu převažoval pohled na subjekty jednotlivých druhů výdělečné a politické ekonomiky, tedy pohled na instituce, jak tvoří hospodářskou strukturu v zemi→zařadil se mezi českého institucionalismu

Vilibald Mildchuh (1878 – 1939)

· narozen v Kroměříži, vystudoval práva, 1921 získal profesuru, 1928 se stal první předsedou Československé statistické společnosti

· orientoval se ve světovém ekonomickém myšlení od počátku až do 20.století, dokázal je interpretovat a také je kriticky soudit

· využíval statistiku, konfrontoval teorii s praxí

· „Kupní síla peněz, výše důchodů a úroková míra“ (1920), „Národohospodářská theorie“, „Národohospodářská politika“ – hlavní díla

· národohospodářská věda s národohospodářskou politikou tvoří obor politické ekonomie – má pracovat jak deduktivně, tak induktivně, jelikož při empiricky zjištěných faktech je třeba vždy najít jejich příčinu a zařadit tyto poznatky do systému a naopak abstraktní poznatky, získané dedukcí, potřebují verifikovat

· národohospodářské zákony stejně jako přírodní jsou kauzální – rozdíl mezi nimi je ten, že národohospodářské zákony nemají takovou absolutní platnost jako ty přírodní

· hospodářská hodnota – co dodává věcem, činnostem hodnotu→pracovní teorie a mezní

· věnoval se teorii kapitálu, zejména teorii úroku→rozebíral různé teorie úrok a ke každé měl výhrady→vznik kapitálu nakonec definoval jako nutnost jistého omezení přítomných spotřeb, ale také nutnost práce k jeho vytvoření 

· peněžní teorie – odmítal metalistický názor, že peníze musí mít hodnotu jako látka, ze které jsou a přiklání se tedy k názoru nominalistickému – má takovou hodnotu, jaká je na ní vyražena

· národohospodářská politika je podle M. vědomé a záměrné zasahování státu do hospodářského života ve státě→dělil ji na politiku agrární, průmyslovou a obchodní – provedl jejich důsledný popis doplněný statistickými údaji

· byl silně ovlivněn rakouskou školou – Wieserem a Bohm-Bawerkem

20. České ekonomické osobnosti – A. Rašín

Alois Rašín (1867 - 1923)

- stal se legendou české ekonomie - jeho deflační politika vzbuzuje i po letech značnou pozornost

- vystudoval práva, 1893 při vykonstruovaném procesu s omladinou dostal dva roky žaláře

- člen předsednictva Národního výboru, v první československé vládě zastával post ministra financí - prosazoval střídmé výdaje a separaci české měny

- 18.2.1923 podlehl atentátu

- "Národní hospodářství" (1922) - původně měla být populární učebnicí


- nevytváří žádné nové schéma, je spíše pragmatickým eklektikem


- je ovlivněn rakouskou školou (zprostředkované výkladem jeho učitele A.Bráfa) - shoduje se s ní jak ve výkladu hodnoty, tak v teorii úroku, staví se negativně k pracovní teorii hodnoty


- je pod určitým vlivem i německé historické školy

Peněžní teorie:

- původně je přesvědčený metalista - peníze bez vlastní hodnoty založené jen na důvěře obyvatelstva považuje ze základ neblahých pohybů cen

- později zaujal slabší stanovisko - pro bonitu bankovek není nutná směnitelnost za zlato, ale spojení s kovem pokládal za důležité z psychologických důvodů pro obnovení důvěry v peníze

Základní přínos:

- měnová politika - založena na restrikci oběživa

- provedl oddělení měny od Rakouska formou kolkování bankovek a spojil ji se značnou restrikcí oběživa, na základě čehož došlo ke stabilizaci měny a hospodářství

- vždy stoupenec deflační politiky v zájmu silné měny

- po jeho odchodu (1919) se projevily nové trendy - důsledná deflační politika znovu od konce 1921 - ale často kritizována - deflace založená na posilování kurzu vedla k poklesu cen, ale také k poklesu exportu a růstu nezaměstnanosti

- deflační politika definitivně opuštěna 1925

21. České ekonomické osobnosti – K. Engliš

Karel Engliš (1880 – 1961)

· narodil se u Opavy, absolvoval právnickou fakultu, kde studoval u A.Bráfa

· 1913 byl zvolen poslancem Moravského sněmu, podílel se na založení Masarykovy univerzity v Brně a byl její první rektor

· 1934 – 39 guvernér Národní banky Československé, 1947 zvolen rektorem UK

· po únoru 1948 musel opustit všechny pozice, vystěhovat se z Prahy

· obšírně polemizoval se svými odpůrci

· věnoval se zejména oblasti finanční a měnové hospodářské politiky

· zkonstruoval teleologické pojetí ekonomické vědy (vychází z Kanta), které podrobně rozpracoval do všech základních oblastí politické ekonomie

· teleologická teorie – zkoumá jevy jako chtěné a z nich vyplývající účelové souvislosti→v chování subjektů se tak hledá účel (cíl) jemuž pak odpovídají prostředky

· národní hospodářství chápe jako vědu o řádu, který umožňuje uspokojení potřeb – nejde o kauzalitu, ale o účelové souvislosti

· za základní dva ekonomické systémy pokládá individualismus a solidarismus (který lze s trochou nadsázky ztotožnit se socialismem)

· individualismus=klasický laissez faire, je ekonomicky výkonnější než solidarismus, protože je soutěživý

· solidarismus – jelikož lidé ve své podstatě převážně nejsou solidaristy, musel by solidarismus vzniknout z donucení→touha po svobodě je proto největším odpůrcem komunismu

· standardní tržní ekonomika – směnné společenství

· v peněžní teorii byl důsledný nominalista

22. České ekonomické osobnosti – J. Macek

Josef Macek (1887 – 1972)

· vystudoval práva, byl ovlivněn A.Bráfem, J.Gruberem

· od roku 1917 členem sociální demokracie, 1928 – 1939 byl za tuto stranu poslancem Národního shromáždění

· bojoval za pozemkovou reformu, v roce 1933 se podílel na oživení české ekonomiky (operace na volném trhu a deficitní rozpočet)

· 1949 emigroval do USA, kde přednáší

· stoupenec keynesiánského myšlení

· nikdy nevytvořil vlastní teorii, ze světového myšlení si vybíral pasáže, které se mu hodily a podle nich tvořil svůj výklad ekonomie

· v teorii hodnoty a ceny se Macek přidržoval rakouské a neoklasické školy, podobně jako Engliš odmítal pracovní teorii hodnoty

· v peněžní teorii byl přesvědčený nominalista, v emisní politice žádal aktivní politiku centrální banky v podobě operací na volném trhu

· byl proti dogmatu vyrovnaného rozpočtu a případný deficit odůvodňoval požadavky zaměstnanosti

· během pozemkové reformy požadoval vyvlastnění bez náhrady a upřednostňoval státní vlastnictví půdy, který by byla pronajata za rovných podmínek

· byl levicově zaměřen, ale rozcházel se s marxismem (odmítal třídní boj, preferoval humanitní socialismus, ne třídní)

· odsoudil bolševismus, odmítal pojetí socialismu jako státního monopolu, naopak prosazoval socialismus založený na družstevním základu→ceny musí být určovány konkurencí, ne autoritářskou institucí

· „Pozemková reforma“ (1920), „Demokracie v hospodářství“ (1924), „Socialismus“ (1925) a další
23. Různé teorie „družstevního socialismu“, „samosprávy práce“ (F. Modráček, J.Macek) a technokratických koncepcí (syndikalismus, laboretismus V. Verunáče)

Koncepce družstevního socialismu:

Nimská škola:

· zakladatel Charles Gide (1847 – 1932)

· teorie založena na spotřebním družstevnictví, které vyřeší všechny sociální otázky

· družstevnictví mělo postupně nabývat převahy  - v družstvech by bylo veškeré obyvatelstvo

· byl stoupenec evolučního vývoje společnosti a jejího hospodářského řádu – přeměna společnosti by se uskutečnila bez vyvlastňování→družstevníci by vytvořili nové kapitály a ty současné by učinili nepotřebnými

· základ družstevního úspěchu viděl v rozdělení čistého zisku ne podle vloženého kapitálu, ale podle účasti na práci a družstevnictví má také etickou stránku, jež přispěje ke zlepšení života a obohacení lidstva→osvětou dojde k povznesení všech vrstev a bude možné bojovat proti alkoholismu, zmizí konflikty mezi zaměstnancem a zaměstnanvatelem...

· cílem a výsledkem tohoto – kooperativní republiky, v níž bude nadvláda spotřebitelů nad výrobci

Revizionismus:

· představitel – Eduard Bernstein (1850 – 1932)

· cesta k socialismu – přerůstání dělnických spotřebních družstev, vytvořených a organizovaných již v kapitalismu, do nového společenského řádu→to by se dělo i ve vlastní výrobě, kde by odbory postupně snižovaly zisk průmyslníků

· politických podmínek mělo být dosaženo všeobecným volebním právem, což by při růstu dělnictva vedlo k vítězství soc. demokracie

· odmítá ale státní kolektivismus, revoluci, diktaturu proletariátu a žádá ochranu práce, sociální zákony 

· tyto názory ovlivnily Modráčka

Ruský družstevní socialismus:

· Michail Ivanovicč Tugan-Baranovskij (1865 – 1919) – patřil do skupiny nemarxistických ekonomů, kteří se snažili rozvíjet družstevní socialismus v podmínkách zaostalého Ruska

· snažil se spojit teorii mezního užitku, Ricardovu teorii hodnoty a některé myšlenky K.Marxe

· autor etického socialismu

· připouštěl centralistickou organizaci společenské výroby, která byla slučitelná s rozvojem místní samosprávy a výroby v občinách, kde by byla práce pro všechny povinná a až na výjimky by byla odměna pro všechny stejná

· zrušením principu soukromého vlastnictví bude zajištěna svoboda člověka→nová společnost bude harmonická, protože všichni budou rovným dílem disponovat výsledkem své práce

